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SEOWO WSTEPNE

Zyjemy w czasach, kiedy przesilenie gospodar-
cze dotknelo wszystkich: jednych mniej, drugich
wiecej, wielu zas tak dotkliwie, ze znalezli sie
w niezwykle przykrem polozeniu: za malo maja,
zeby zyé, a za duzo, zeby umrzeé.

Gdy wiec redukcje przerdzne doprowadzily
wiele 0s6b do niezwykle ciezkiej sytuacji, gdy za-
robki, dotychczas jakotako wystarczajace na utrzy-
manie domu i rodziny, tak si¢ skurczyly, iz z nich
wyzy¢ niesposéb, coraz wieksze zastepy ludzi, na-
wet majacych posady, lecz otrzymujacych pensje
glodowe, musza sic ogladaé¢ za dodatkewem pla-
tnem zajeciem, by wyréwnaé dotkliwe braki bud-
zetu domowego.

Tak jest po miastach, a i na wsiach dzieje sie
wcale nielepiej. Rolnicy jeszcze mocniej niz mie-
szczanie, jakkolwiek w inny sposéb, odczuwaja
kryzys obecny, réwniez wiec musza sie zastanawiaé
nad wyszukaniem dodatkowych Zrédel dochodu.

A nawet gdy kryzys minie, bo przeciez wiecz-
nie trwaé nie moze, to jeszcze okres dluzszy bedzie
trwala bieda i dochodowe zajecia poboczne dla
Sto dodatkowych zajeé¢ dochodowych. 1 1



wickszosci mieszkanicow miast i wsi beda koniecz-
noscig zyciowa.

W takich okolicznosciach poradnik, wskazujacy
na rézne zajecia dochodowe, kiére dajg sie pogo-
dzi¢ z codzienna praca zawodowa, moZe w czasach
dzisiejszych odda¢ powazne uslugi. Ta mysl uzy-
tecznosci spolecznej kierowala zaréwno autorem
jak i wydawca ..Stu dodatkowych zaje¢ dochodo-
wych w miescie i na wsi.

Niechze to dzietko wszystkim jaknajwieksze ko-

rzysci przyniesie...

CO WYBRAC? DO CZEGO SIE WZIAC?

Gdy zwykly rachunek wykazal, iz skromna pen-
syjka czy tez inny dochéd nie wystarcza na po-
krycie najniezbedniejszych potrzeb, jasnem sie
staje, ze trzeba poszukaé dodatkowego zajecia, kto-
reby pokrylo niedobér domowy, a jednoczesnie
dalo sie pogodzi¢ z dotychczasowem zatrudnieniem
gtéwnem.

Czasem sie zdarza, Ze mozina znaleié zajecie
dodatkowe w swoim zawodzie. I tak np. urzednik
bankowy czy handlowy bedzie prowadzil na go-
dziny ksiegowos¢ w jakiem$ mniejszem przedsie-
biorstwie, maszynistka otrzyma przepisywanie na
maszynie w domu po godzinach biurowych; rolnik
na wsi podejmie dodatkowa hodowle, niewymaga-
jaca powazniejszych nakladéw, a majaca bliskie
widoki rentownosci.

Nieraz jednak okazuje sie, iz w swoim dotych-
czasowym zawodzie nic zdobyé nie mozna, ze
trzeba siegnac do innych zaje¢ — i tu wybér nie
jest latwy, bo trzeba sie liczyé i z posiadanem
przygotowaniem, i ze swemi zdolnosciami, i z wa-
runkami domowemi, i ze stopniem dochodowosci
obranego zajecia.

Jedno i to samo zajecie moze daé w wielkiem
miescie zupelnie zadowalajacy dochéd setkom lu-
dzi, a w malem miescie i kilka oséb nic z tego nie
bedzie mialo. Albo jaka§ hodowla wpoblizu wiel-
kiego miasta moze daé dobre zyski, a gdzies na
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odleglej prowincji przy kiepskiej komunikacji zu-
pelnie sie nie oplaci.

To sa wszystko rzeczy, ktére bardzo skrupu-
latnie trzeba braé¢ pod uwage, bo gdy ma sie
w swym budzecie niedobér, nalezy postepowaé na-
der oglednie, aby zamiast zyskéw, majacych poslu-
zy¢ na pokrycie tego niedoboru, nie wpasé w nowe
niedobory, ktéreby ow pierwszy jeszcze powigkszyly.

Wystrzega¢ sie tez nalezy bezkrytycznego na-
sladownictwa. Jezeli naprzyklad kto§ osiaga wcale
dobre rezultaty z hodowli pieczarek, to nie znaczy
zaraz, aby i druga hodowla rowniez byla zyskowna,
bo moze tamta pokrywa calkowicie istniejace za-
potrzebowanie lokalne, zakladajac zas druga ho-
dowle, wytworzy sie szkodliwa konkurencje pierw-
szej; tak iz pierwsza hodowla przestanie byé do-
chodowa, a druga tez zyskéw nie da.

Nalezy zawsze te sprawy rozwazaé z ogledno-
scia. Kladziemy na to wielki nacisk, gdyZz u nas
do$¢ powszechnie panuje sklonnosé do slepego na-
sladownictwa, do kopjowania zywcem bez zasta-
nowienia cudzych pomystow.

Decydujacym oczywiscie momentem przy obio-
rze zajecia dodatkowego jest sprawa srodkow ma-
terjalnych: jedne z tych zaje¢ wymagaja kapitaliku
zakladowego, inne — nieco 'powazniejszego na-
kladu na narzedzia i materjal, a jeszcze inne mo-
zna wykonywaé¢ przy posiadaniu tylko dobrych
checi i odpowiednio wolnego czasu.

Ale jezeli nie do wszystkich zaje¢ dochodowych
potrzebny jest kapital zakladowy czy obrotowy,
to bezwzglednie zawsze konieczna jest wytrwalosé.

Bez wytrwalosci nic nie skorzystamy, a nawet
bardzo latwo mozemy sie narazi¢ na rozczarowanie
i straty.

I jeszcze jedna rzecz winna byé brana pod
uwage przy wyborze dodatkowego zajecia docho-
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dowego: ilos¢ i jakos$é posiadanych znajomosci
i stosunkow. Wielce doniosty to czynnik przy
wzieciu sie do drobnego handlu zwlaszcza, kiedy
w poczatkach braknie doswiadczenia i umiejetno-
$ci, co zazwyczaj dopiero sczasem przychodzi.

Posiadanie licznego grona znajomych to praw-
dziwy kapital, bo w ich kole mamy juz gotowe za-
stepy odbiorcéw na wszelkie artykuly. Nim wiec
nabierzemy wprawy do handlu, wprawy, pozwala-
jacej na rozszerzenie poczatkowego rynku zbyty,
mamy ulatwione dzialanie w kregu Zyczliwych zna-
jomych.

Posiadanie licznych znajomych ma tez donioste
znaczenie przy wytworstwie réznych drobnych ar-
tykuléw, bo wowczas sprzedaz gotowych wytwo-
row bedzie znacznie ulatwiona, nie wymagajac
przytem posrednictwa, ktore zawsze przecie koszto-
wac musi.

Zbyteczne chyba nadmieniaé, ze jest to rzecza
kalkulacji, co sie lepiej oplaci: czy dzielié swéj
czas na wytwarzanie i sprzedawanie pewnych arty-
kutéw, czy tez zajaé sie wylacznie wytwarzaniem,
powierzajac sprzedaz komu innemu za odpowie-
dniem wynagrodzeniem procentowem.

Czasem zreszta tak sie zdarzy¢ moze, iz bez
uciekania si¢ do pomocy zzewnatrz podobny po-
dzial pracy mozna zrobié¢ wéréd czlonkéw jednej
rodziny: i gdy jedni zajma sie wytwérczoscia, dru-
dzy wezma na siebie sprzedaz wytworzonych arty-
kulow.

To sa juz zreszta szczegoly, ktorych szersze tu-
taj omawianie wydaje sig zbyteczne. j




I. ZAJECIA HANDLOWE

1. Inkaso skladek organizacyjnych.

Jest to jedno z latwiejszych zajeé¢ dodatkowych
i dlatego wymieniamy je na poczatku.

Zajmujacy sie tem inkasem otrzymuje kwita-
rjusz oraz liste czlonkin czy czlonkéw Towarzy-
stwa, Stowarzyszenia, Zwiazku, czyli wogéle insty-
tucji o charakterze mniej lub wiecej licznego zrze-
szenia dobroczynnego, zawodowego, sportowego,
oswiatowego czy korporacyjnego, i obchodzi ko-
lejno wszystkich zalegajacych ze skladkami.

Wynagrodzenie za te prace rzadko kiedy pla-
cone jest w postaci pensji, lecz zazwyczaj okre-
slane bywa procentowo — od 5 do 209, kwoty za-
inkasowanej. Wysoko§¢é dawanego procentu zaleiy
od réznych okolicznosci, jak: ilo§é czlonkow, ich
rozproszenie po calem miescie, wysokosé skladki,
wysokosé ogolnej kwoty do zainkasowania i t. p.

Zajecie dosé latwe, ale nie w tym stopniu latwe,
jak sie pozornie wydaje. Przedewszystkiem w dzi-
siejszych czasach bardzo wiele os6b na widok in-
kasenta zaczyna sie wogole zastanawiaé, czy warto
naleze¢ do tej instytucji, i niemniej czesto oswiad-
czaja, iz sie wypisuja. Oczywiscie inkasent winien
byé dobrze poinformowany o znaczeniu i pozytku
organizacji dla ktérej pracuje, by umial wyjasnic¢
zniecheconym, iz decyzje winni zmieni¢ i nie wy-
cofywaé¢ sie z szeregow zrzeszenia. Wiele przytem
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potrzeba taktu, spokoju i wyrobienia spotecznego,
aby do kazdego umieé¢ trafi¢ odpowiednio dobra-
nemi argumentami.

Co do strony technicznej pracy, to trzeba tak
ja sobie rozlozy¢ umiejetnie, by przy okreslonym
nakladzie czasu uzyskaé¢ mozliwie najlepsze wyniki
pieniezne, a wiec:

1. Do lekarzy, adwokatow, sedziow, urzedni-
kéw i t. p. nie chodzi¢ w tych godzinach, kiedy
zgory wiadomo, ze ich niema lub zajeci sa praca
zawodowa poza domem albo nawet w domu, ale
nie moga jej przerywaé, ani porzucaé dla zalatwia-
nia spraw innych.

2. Nie chodzi¢ do interesantow wedlug kolej-
nosci alfabetycznej nazwisk, lecz wedlug ulic czy
sasiedztwa miejsc zamieszkania.

3. Mie¢ specjalny notatnik do zapisywania wy-
znaczonych terminow, jezeli czlonek zalegajacy
czy czlonkini za pierwsza bytnoscia inkasenta nie
placi.

4. Pieniedzy, otrzymanych z inkasa, nie groma-
dzi¢ przy sobie czy u siebie, lecz codziennie albo
oddawac skarbnikowi instytucji, dla ktérej pracu-
jemy, albo tez na konto tej organizacji wplacaé
do P. K. O. lub na specjalny rachunek w banku.

5. Dobrze tez jest mie¢ w czasie pelnienia
czynnosci inkasowych pewna sume drobnych, by
moéc wydawaé reszty. Brak bowiem drobnych unie-
mozliwia nieraz zainkasowanie skladki, gdyz zda-
rza sie, Ze interesant umys$lnie z wiekszym bankno-
tem wystepuje, aby wobec niemoznosci zmiany czy
wydania reszty przez inkasenta odlozyé zaplate na
kiedyindziej. Inkasent na takie ,figle madrosci”
musi byé przygotowany, inaczej przybywa mu
zbedna praca powtérnego chodzenia po te samg
naleznosé.




2, Inkaso dla firm,

Wieksze firmy handlowe czy przemyslowe maja
zazwyczaj stalych inkasentéw, zatrudnionych caly
dziefi, inkaso wiec na cze$é dnia tylko moina po-
zyska¢ w takich firmach, ktére maja specjalna
klientele, do ktorej po odbiér naleznosci zglaszac
sie najlepiej popotudniu lub wogole pod wieczor
przed zamknigciem sklepu czy magazynu.

Praktykuje sie to zwlaszcza w handlu i prze-
mysle spozywczym, Ze za pieczywo, dostarczone
rano do sklepu, lub za mieso czy spirytualja, do-
starczone do zakladu kulinarnego, odbiera sie na-
leznos¢ wieczorem. I w tego rodzaju zakladach
jest wlasnie mozliwosé uzyskania zajecia inkasenta
na cze$¢ dnia jedynie.

Réwniez w firmach, prowadzacych sprzedaZ na
raty, inkasenci na cze$¢ dnia moga znalezé zatru-
dnienie.

Od kandydatéw na inkasentéw wymagana jest
zazwyczaj odpowiednia gwarancja lub kaucja. Ja-
kos¢ gwarancji lub wysokosé kaucji zalezy oczy-
wiscie od wysokosci kwot, z jakiemi inkasent be-
dzie mial do czynienia,

Z tego wyplywa, ze do objecia stanowiska in-

kasenta trzeba mieé na kaucje sume odpowiednio’

wysoka lub kogos odpowiedzialnego materjalnie,
ktoby mogl za nas daé gwarancje, poreke solidnosci
i uczciwosci.

Inkasowanie naleznosci dla firm, choé zazwy-
czaj bywa nizej honorowane, niz inkaso skladek
organizacyjnych, w wyniku ogélnym ze wzgledu
na wysoko§¢ sum inkasowanych jest poplatniejsze,
ale wymaga w zalatwianiu czynnosci wickszego
wyrcbienia i wiekszej umiejetnosci czy tez wprawy.

Wielkiem ufatwieniem przy dokonywaniu inkasa
dla firm moze byé¢ posiadanie roweru, szczegélnie
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gdy dziatalno$¢ obejmuje cale miasto, a dochod
z inkasa nie jest tak wysoki, by kalkulowalo sie
nabywaé miesieczny bilet tramwajowy.

3. Ubezpieczanie na zycie i od wypadkéw.

Dla ludzi wymownych i posiadajacych liczne
znajomosci zajecie sie ubezpieczaniem na zZycie lub
od nieszczesliwych wypadkéw moze byé nader ko-
rzystne,

Jest w Polsce kilka towarzystw ubezpieczen,
a nadto sporo przedstawicielstw towarzystw zagra-
nicznych. Réwniez Pocztowa Kasa Oszczednosci
wprowadzila ubezpieczenia w zakres swych czyn-
nosci i chetnie posluguje sie agentami, zwlaszcza
na prowincji.

Kaucja od kandydatéw na agentéw ubezpieczo-
nych nie jest bezwzglednie wymagana, ale jej po-
siadanie — pozadane.

Wynagrodzenie procentowe wyplacane bywa
stopniowo w ciagu pierwszego roku w miare wplaty
naleinosci przez ubezpieczonego.

Kto pragnie sie zajaé ubezpieczaniem, winien
zglosi¢ sie do dyrekcji Towarzystwa lub jego od-
dzialu, gdzie otrzyma wszelkie informacje oraz
kwestjonarjusz do wypelnienia, po ktérego zbada-
niu przez dyrekcje czy przedstawicielstwo Towa-
rzystwa ubezpieczeri nastepuje przyjecie i zaopa-
trzenie we wszelkie formularze oraz druki propa-
gandowe.

Jak do kazdego innego zajecia, tak i do ubez-
pieczania trzeba pewnej wprawy. Z tych wzgledow
praktyczniej moze bedzie rozpoczynaé dzialalnosé
wséroéd  rodziny, blizszych i dalszych krewnych,
przyjaciél, znajomych, a dopiero po zdobyciu nie-
jakiej rutyny przenies¢ teren swej dzialalnosci
i na obcych.




Zaleznie od miejscowosci zamieszkiwanej mozna
tez z dobrym skutkiem zajmowaé sie¢ innemi ro-
dzajami ubezpieczen jak np. od ognia, od grado-
bicia, od odpowiedzialnosci cywilnej, od kradziezy,
a rowniez ubezpieczenia szyb wystawowych w skle-
pach, samochodéw, urzadzen specjalnych w zakla-
dach wytwérezych i t. p.

Z ubezpieczefi mozna osiggnaé zupelnie powazny
doch6od miesieczny, nie trzeba tylko zniechecaé sie
niepowodzeniami pierwszych tygodni, lecz wytrwale
ponawiaé¢ wysitki, ulepszajac metody dzialtania,
a z pewnoscia juz w drugim miesiacu pracy be-
dziemy osiagali pomyélniejsze wyniki swych zabiegow.

Dodaé nalezy, iz jezeli si¢ prowadzi ubezpiecze-
nia z ramienia jakiego§ Towarzystwa Ubezpieczen
i za swa pracg pobiera stale wynagrodzenie mie-
sieczne, to jest to rownoznaczne ze stanowiskiem
urzednika tejze instytucji i zZadnego osobistego
swiadectwa handlowego wykupywaé nie trzeba.
Natomiast, gdy kto jest na procentach, to znaczy,
ze otrzymuje wynagrodzenie w postaci okreslonego
umowg procentu od sumy dokonanego ubezpiecze-
nia, woéwczas Urzad Skarbowy traktuje ten stan
jako samodzielna prace na wlasny rachunek i zada
wykupienia specjalnego $wiadectwa na prawo zaj-
mowania sie ubezpieczaniem. Cena tego swiadec-
twa w Warszawie jest najwyzsza i wynosi 90 zi,
w innych miastach nieco mniej, zaleznie od ka-
tegorji podatkowej, do jakiej miasto, gdzie mie-
szka zainteresowany, zostalo zaliczone.

4, Posrednictwo w interesach handlowych.

Cho¢ w znacznej czesci Polski tak sie ulozyly
stosunki, ze posrednictwem w handlu zajmuja sie
gtownie zydzi, to jednak nie znaczy, aby tak mialo
pozostaé na zawsze.
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Totez na posrednictwo w interesach handlo-
wych winni zwrécié uwage ci wszyscy, potrzebu-
jacy dodatkowych zajeé dochodowych, ktorzy sa
uzdatnieni do tego rodzaju dzialalnosci.

Kupno i sprzedaz placow, domow, majatkow,
lokowanie sum na hipotekach, wyszukiwanie
mieszkan po wiekszych miastach, gdzie sie odczuwa
brak wolnych lokali, zalatwianie uméw dzierzaw-
nych na réznego rodzaju objekty handlowe i prze-
myslowe — oto pobieznie tylko zaznaczone pole
dzialalnosci, na ktérem wiele oséb moze znaleic
dos¢ wydajne Zrédlo dochodow.

Wysokosé tych dochodéw zalezy wielce od
osobistej zrecznosci, obrotnosci i ruchliwosei. Nigdy
nie nalezy sie rzucaé¢ odrazu na wielkie interesy,
bo latwo sprawe pokpié: samemu nic nie zyskaé
i jeszcze narazi¢ sie na przykrosci.

Praktyczniej jest zaczynaé od rzeczy mniej-
szych, .od intereséw drobniejszych, od objektow
niewielkich i pozniej dopiero zabieraé sie z pew-
nem juz doswiadczeniem praktycznem do tranz-
akcyj wiekszych.

Na dowéd jak szerckie jest pole dzialalnosci
w tym zakresie, radze kazdemu przeczyta¢ tak
zwane ,ogloszenia drobne” w numerach niedziel-
nych wielkich dziennikéw, zwlaszcza anonsy, za-
mieszczane w dziatach ,Kupno i sprzedaz”, ,Inte-
resy handlowe i majgtkowe” oraz ,Doniesienia
rozmaite”.

Zapoznanie sie z tym bogatym materjatem zy-
ciowym jedno zaraz na wstepie nasunie spostrze-
zenie: kto mieszka w wiekszem miescie, nie moze
skutecznie prowadzi¢ posrednictwa w interesach
handlowych bez posiadania telefonu w domu.

Zaprowadzenie telefonu znacznie dzi§ stanialo,
ale w kazdym razie trzeba dobrze rozejrzec¢ sie
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~ w mozliwosciach lokalnych, czy sa widoki dosta-
tecznych zarobkéw, aby i zalozenie telefonu opla-
cilo sie i wystarczalo na dalsze oplaty miesieczne.

5. Akwizycja robét i zaméwien.

Dostarczaniem zamoéwien dla warsztatow rze-
mieslniczych oraz fabryk i zakladéw handlowo-
przemysiowych mozna samemu sobie zapewnié
wcale niezle dochody i zarazem spelni¢ czyn po-
waznej donioslosci spolecznej.

To nie jest tylko frazes. W dobie kryzysu bar-
dzo czesto wytwarza sie w handlu i wytwérezosci
zasté] nietylko spowodu istotnego skurczenia sie
zycia gospodarczego, lecz tez wskutek pewnej psy-
chozy. Ta psychoza polega na nadmiernej ostroz-
nosci, zbytecznej oszczednosci lub przesadnej bo-
jazliwosci przed wszelkiemi wydatkami.

W takich razach inteligentna akwizycja, pro-
wadzona przez kogos, kto sie trafnie orjentuje
w potrzebach zycia praktycznego, moze bardzo
owocnie przyczynié sie do dostarczenia zamodwied
drobnych bodaj, ale dos$é licznych dla podtrzy-
mania zamierajacego warsztatu pracy, czyto han-
dlowego czy przemyslowego.

Trudno tu wyszczegolnié wszystkie rodzaje ro-
bét i zamoéwied, gdyz tu wchodza w gre najroz-
maitsze czynniki czysto miejscowe. Poprzestaniemy
wiec na niektorych, jak np. 1. przyjmowanie za-
moéwienn na roboty drukarskie, 2. dla grawerow
i pieczetarzy, 3. dla skladéw papierow pakowych
i szpagatu, 4. dla wytworni torebek, pudelek
i wogole opakowan, 5. dla wytworni gier dla mlo-
dziezy i zabawek dziecinnych, 6. zamoéwienia czy-
telni dla wydawcow i hurtowni ksiazek.
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Z tych przytoczonych tylko przykladow wi-
dzimy, ze pole dzialania moze byé dosyé szerokie.

Roboty dla drukarn moina glownie zdo-
bywaé po biurach, sklepach i zakladach przemysto-
wych. Trzeba mie¢ na widoku przedewszystkiem
tak zwane roboty akcydensowe, to jest blankiety
firmowe, koperty firmowe, rachunki, noty dla pa-
mieci, ulotki reklamowe, kwitarjusze, asygnarju-
sze i t. p.

Tamze mozna pozyskiwaé zaméwienia dla
grawerow i pieczetarzy na tabliczki z na-
zwiskiem i numerki na drzwi, napisy dla biur i ban-
kow, stemple kauczukowe, numerki dla szatni in-
stytucyj rozrywkowych i gastronomicznych i t. d.

Wigksze firmy handlowe czy przemyslowe pa-
pier pakowy nabywaja belami, szpagat rowniez
w duzych partjach. Natomiast dla mniejszych skle-
pow duza jest dogodnoscia, gdy caly szereg rzeczy
zalatwi sie za posrednictwem zglaszajacego sie
akwizytora i w dodatku weZmie sie je czy zamoéwi
w mniejszych ilosciach, stosownie do moznosci fi-
nansowych nabywey. Dlatego tez z akwizycja pa-
pieréow pakowych i szpagatu zwracaé
sie trzeba przedewszystkiem do firm mniejszych
i srednich, bo w tych wiecej, cho¢ moze drobniej-
szych, mozna zdobyé zamowier.

Apteki, sklady apteczne, cukiernie, owocarnie,
mydlarnie — oto miejsca zbytu dla torebelk,
pudelek pudeleczek i wszelkiego ro-
dzaju sprzetu opakunkowego. Rzecz
naturalna, iz innego rodzaju pudeleczka potrzebne
sa dla apteki, a inne dla cukierni czy jubilera,
taksamo jak innego rodzaju i gatunku torebek po-
trzebuje sklep galanteryjny (z norymberszczyzna),
a innego mydlarnia czy owocarnia — ale wszystko
to sa artykuly pokupne i zajecie sie ich dostawa
moze da¢ zupelnie dobre wyniki.
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Na gry dla mlodziezy i zabawki
dziecinne mniejszy lub wiekszy zbyt jest zaw-
sze. Dzi§ te artykuly — dla zwiekszenia obrotow
— obok sklepéw galanteryjnych wprowadzajg row-
niez sklady materjaléw pismiennych, a nawet ksie-
garnie i sklady apteczne (drogerje). Akwizycja
tych rzeczy moze byé korzystna.

Czytelnie w czasach ostatnich rozpowszechniaja
sie coraz wigcej. Zjawisko zrozumiale. Szkolnictwo
w Polsce rozrasta sie z kazdym rokiem, a tem sa-
mem zwigksza sie liczba wumiejacych i chcacych
czytaé. Ciezkie warunki materjalne niewszystkim
pozwalaja na nabywanie ksiazek powiesciowych,
wigc zwracaja sie ludzie do czyteln, gdzie za 114
do 3 zl miesiecznie moga czytaé tyle, ile tylko
czasu im starczy. W wickszych miastach ilo§é czy-
teln prywatnych, zarobkowych oraz spolecznych
przy réznych stowarzyszeniach i organizacjach jest
tak znaczna, Ze zajmujac sie przyjmowaniem za-
moéwien na nowosci wydawnicze i ich dostarcza-
niem, mozemy osiagnaé wynik materjalny, zupeinie
oplacajacy trudy, poniesione przy obchodzeniu
czyteln.

Z akwizycji omawianych powyzej przedmiotow
otrzymuje sie 5 do 159, Wigkszy procent otrzy-
muje si¢ z akwizycji ogloszeniowej, to
jest za dostarczanie ogloszen do tygodnikow, ga-
zet codziennych i wydawnictw okolicznosciowych.
Ale akwizycja ogloszeniowa jest trudniejsza i wy-
maga zarowno dobrej orjentacji w lokalnych sto-
sunkach handlowych jak i wigkszego wyrobienia
handlowego oraz znajomosci stosunkow, panuja-
cych w firmach, ktéore moglyby daé¢ i mialyby in-
teres w daniu ogloszenia.

Dobra akwizycja ogloszeniowa nie polega by-
najmniej na namoéwieniu klienta do wydawnictwa
malo poczytnego — bo to na raz sztuka. Akwi-
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zytor powinien dba¢ tez o korzysé klienta, aby
temu danie ogloszenia oplacilo sie, gdyz tylko
wtedy zyska stalego klienta, a wiec i staly dla sie-
bie dochéd. A poniewaz na skutecznosé ogloszenia
wplywa tez jego tres¢ i uklad, akwizytor oglosze-
niowy powinien umie¢ te rzeczy robi¢ dobrze, aby
klientowi stuzy¢ rada i wskazowka.

6. Losy loteryjne.

Ktoz nie ulegl cho¢ raz w Zyciu pokusie spro-
bowania szczescia i nie kupil losu na loterji? Dla-
tego tez pokup na losy loteryjne zawsze jest dosé
znaczny, a nawet w czasach kryzysowych wiekszy,
niz kiedyindziej, bo wobec cigikiej rzeczywistosci
i trudnosci zdobycia lepszych zarobkéw wzrasta
liczba marzacych o poprawie swego bytu droga
wygrane;j.

W Polsce obieg dozwolony maja tylko losy Pol-
skiej Panstwowej Loterji Klasowej, a inne loterje
przewaznie o charakterze lokalnym i dobroczynnym
o tyle tylko, o ile uzyskaja specjalne pozwolenie.

Sprzedaz loséw Polskiej Panstwowej Loterji
Klasowej dla oséb, majacych do zlozenia odpo-
wiednia kaucje, moze byé zupelnie korzystnem za-
jeciem dodatkowem, wynagrodzenie bowiem kolek-
tora wynosi 109 ceny przydzielonych mu loséw
kazdej klasy oraz 29 od wszystkich wygranych,
premij, wygranych pocieszenia i wygranych dodat-
kowych, jakie padna na losy z liczby przydzielo-
nych kolektorowi do sprzedazy.

Oczywiscie, gdy kto nie ma na kaucje, wyno-
szaca 40 zlotych od kazdego losu, to moze trudnié
si¢ rozprzedaza loséw loteryjnych jedynie w cha-
rakterze tak zwanego subkolektora, ktéremu umé-
wiony procent od otrzymywanej prowizji udziela
gtowny kolektor. Zazwyczaj procent subkolektora

15




nie przekracza polowy procentu, otrzymywanego
przez kolektora.

Obok gotéwki lub panstwowych papierow war-
tosciowych na kaucje zadane jest od kolektora po-
siadanie odpowiedniego lokalu, niekoniecznie fron-
towego, lecz w kazdym razie majacego wygodny
dostep i otwartego dla publicznosci przynajmniej
przez 6 godzin dziennie.

Wedlug ostatnio ustalonego programu Polska
Pafistwowa Loterja Klasowa rozgrywa sie corocz-
nie w trzech cyklach czteroklasowych, tak iz co
miesiac przypada ciagnienie. Kto posiada tysiac
zlotych na kaucje i tyle stosunkéw czy znajomosci,
Ze ma zapewniona sprzedaz 100 éwiartek, jakie sie
za te kaucje otrzymuje, moze osiagnaé 100 zl mie-
siecznie jako prowizje od sprzedazy loséw, nie li-
czac owych 29, od wygranych, no a przeciez tru-
dno przypuscié, aby przy 25 losach na zaden nic
nie padio. Dochéd nie do pogardzenia.

Kto sie chce zajaé sprzedaza loséw loteryjnych,
winien zlozyé odpowiednie podanie do Generalnej
Dyrekeji Loterji Panstwowej w Warszawie (ulica
Diuga 50); w podaniu musi zaznaczyé¢, ile losow
pragnie uzyskaé¢ do sprzedazy (kaidy los ma cztery
¢wiartki, ktore sprzedaje si¢ w calosci po 10 zlo-
tych) oraz wykazaé¢ sie posiadaniem zZadanej kaucji
i odpowiedniego lokalu.

Generalna Dyrekcja Loterji Panstwowej po
przychylnem zalatwieniu podania nadaje prawo
sprzedazy los6w na przeciag jednej loterji kla-
sowej (to jest ma przeciag czterech klas). Prawo
to nastepnie bywa przedluzane. Prawa i obowiazki
kolektoréw okresla specjalny regulamin, zloZony
w 32 paragrafach, ktorego tekst otrzymuje kazdy
kolektor z obowiazkiem stosowania sie don pod
groza utraty prawa do dalszej sprzedaiy loséow
i potracen z kaucji.
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7. Prowadzenie ksiegowosci na godziny.

Ze wzgledéw podatkowych ksiegowosé prawi-
dlowa prowadzi¢ musza nietylko firmy wielkie, ale
i mniejsze, ktore jednak niezawsze staé¢ na swego
wlasnego ksiegowego (buchaltera).

W tego rodzaju przedsiebiorstwach handlowych
i przemystowych jest wlasnie pole do zajeé do-
datkowych dla ksiegowych, majacych posady, zmu-
szonych jednak do dorabiania w godzinach poza-
biurowych.

Czesto sie tez zdarza, iz wlasciciel czy wlasci-
cielka pracowni lub sklepu zna o tyle ksiegowosé,
ze daje sobie rade z zapisami codziennemi, a ksie-
gowy przychodzi raz czy dwa razy na tydzien wla-
§ciwie wiecej dla kontroli, jak zapisy sa robione,
niz dla prowadzenia ksiegowosci. Taki dozér nad
ksiegowosécia bywa nieraz korzystniejszy od calko-
witego prowadzenia ksiag, bo takich dozoréw mo-
Zna sie podja¢ kilka, co w sumie daje do$é spory
doch6d miesieczny.

Prowadzenie ksiegowosci na godziny mozna
otrzymaé droga osobistych znajomosci, albo tez
przez zwiagzek drobnych kupcéw lub rzemieslnikow,
jezeli taka organizacja istnieje na miejscu i funk-
cjonuje nalezycie.

8. Administracja doméw.

Administracja domem w mie§cie wymaga znacz-
niejszego wyrobienia Zyciowego i duzego praktycz-
nego doswiadczenia. Trzeba mieé pojecie o cenach
rynkowych robét murarskich, malarskich, $lusar-
skich, blacharskich, stolarskich, ciesielskich, szklar-
skich i wogéle wszystkich rzemiost, ktére czesciej
lub rzadziej przy konserwacji doméw bywaja nie-
zbedne.

Sto dodatkowych zajeé dochodowych. 2 17




Trzeba zna¢ ustawy prawne i przepisy admini-
stracyjne, dotyczace nieruchomosci miejskich.

Trzeba orjentowa¢ sie w sprawach podatkowych
1 w ustawie o ochronie lokatorow.

Trzeba mie¢ wiele taktu w stosunkach z loka-
torami — no i spory zasob energji.

Administracja domem doskonale da sie pogo-
dzi¢ z zajmowaniem posady urzednika lub pra-
cownika biurowego albo handlowego.

Co do strony materjalnej, to wynagrodzenie za-
lezne jest oczywiscie od wielkosci domu admini-
strowanego i wyraza sie przecietnie kwota od 5 do
109% sumy komornego. Bardzo czesto administra-
tor wynagrodzenie pobiera w naturze, to jest za
swa prace ofrzymuje mieszkanie, a jezeli dom jest
bardzo duzy, to jeszcze doplate w gotowce.

W mniejszych posesjach administrator bywa je-
dnoczesnie — jak fo sie mowi — rzadca, to zna-
czy prowadzacym meldunki., W wigkszych nieru-
chomosciach prowadzenie meldunkéw powierzane
bywa drugiej osobie.

Otrzymanie stanowiska administratora domu nie
jest rzecza latwa i w czasach dzisiejszych pola-
czone jest zazwyczaj z koniecznoscia posiadania
kaucji odpowiedniej wysokosci. Trzeba byé bardzo
ustosunkowanym i na powazniejszem stanowisku,
by starczyla zwykla rekomendacja.

Wtasciciel domu zadowolony jest ze swego ad-
ministratora wiedy, gdy ten tak potrafi gospoda-
rowaé, Ze regularnie wplaca mu zgéry okreslone
kwoty miesieczne, a zaspokajajac stuszne zadania
lokatorow i wiadz administracyjnych oraz policyj-
nych, zmniejsza koszty konserwacji domu i utrzy-
mania porzadku do minimum. By to osiagnaé,
trzeba by¢ — jak juz powiedzielismy — czlowie-
kiem doswiadczonym, prakitycznym i energicznym.
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9. Prowadzenie meldunkéw.

Zajecie sie prowadzeniem meldunkéw w jakim
domu doskonale da sie pogodzi¢ ze stala posada
biurowa lub handlowa, gdyz wystarcza wyznaczyé
jedna godzine dziennie do przyjmowania intere-
santéw, a same sprawy meldunkowe, jezeli kiedy
wigcej czasu wymagaja, mozna zalatwia¢c w godzi-
nach wieczornych, a do komisarjatu w godzinach
rannych gotowe meldunki odnosi dozorca.

Prowadzenie meldunkéw wymaga znajomosci
urzedowych przepiséw w tym zakresie i nawet
w wiekszych domach zajmujacy sie prowadzeniem
meldunkéw musi sie u wladz administracyjnych
wykaza¢ odpowiednia znajomoscia przepisow.

Za przekroczenie istniejacych przepiséw o pro-
wadzeniu meldunkéw lub uchybienie im prowa-
dzacy meldunki moze byé przez wladze administra-
cyjne ukarany grzywna, a w razie powtarzania sie
bledéw czy niedokladnosci zupelnie pozbawiony

"prawa prowadzenia meldunkow.

Wiec jakkolwiek prowadzenie meldunkéw nie
jest czynnoscia bardzo skomplikowana, to jednak
wymaga dokladnosci i $cistosci, punktualnosci
i akuratnosci.

Poniewaz ze wzgledéow praktycznych pozadane
jest, aby rzadca meldunkowy mieszkal w tym do-
mu, w ktorym prowadzi meldunki, wiec zazwyczaj
za prowadzenie meldunkéw placi sie nie gotowka,
lecz mieszkaniem w naturze.

W mniejszych domach za prowadzenie mel-
dunkéw dostaje sie mieszkanie jednopokojowe,
w wiekszych — odpowiednio wieksze.

Gdy prowadzacy meldunki nie mieszka w domu,
ktorego meldunkami sie zajmuje, to musi w go-
dzinach, oznaczonych do przyjmowania lokatoréw,
by¢ obecny na terenie nieruchomosci i przyjmowaé
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interesantow juzto w specjalnym pokoiku, juzto
w portjerni lub dyzurce dozorcy domu.

Wszyscy prowadzacy meldunki sa rejestrowani
w sekcji meldunkowej wydzialu ewidencji ludnosci
miasta.

10. Kasjerstwo na godziny i sezonowe.

W wiekszych miastach zdarzaja sie dosvé cze-
sto rézne zajecia na godziny, sezonowo. Zjezdza
naprzyklad na pare miesiecy cyrk. Personel cyr-
kowy jest cze§ciowo staly, ale szereg funkcjonarju-
szy dyrektor cyrku angazuje na miejscu na czas
swego pobytu; do takich, godzonych tylko na
okres pobytu imprezy, naleza zazwyczaj kasjerzy,
wozni i t. d.

Rozpoczyna sie sezon wyscisowy, i znéw sie
przy tej okazji otwiera zapotrzebowanie na pewna
ilos¢ kasjeréw, bileterow, urzednikéw biurowych,
woznych i t. d.

A w teatrach lub kinoteatrach tez czesto jest
moznos¢ otrzymania kasjerstwa na godziny po-
poludniowe i wieczorne.

Sa specjalisci od urzadzania réznych przed-
siewzieé rozrywkowych: latem w parkach i ogro-
dach, zima w lokalach zamknietych — i przy nich
sezonowo mozna tez otrzymaé rézne gorzej lub le-
piej platne zajecia kasjera, dozorcy, kontrolera, bi-
letera, instruktora i t. d., zaleznie od tego, czy to
jest strzelnica, koncert, $§lizgawka, muzeum osobli-
wosci, lunapark czy jakie inne ,,wesole miasteczko”.

W karnawale specjalisci innego rodzaju mobi-
lizuja sezonowy personel i poszukuja kasjeréw czy
kasjerek, kelneréw, subjektéw, kucharzy. Mamy tu
na mys$li przedsiebiorcéw, podejmujacych sie pro-
wadzenia bufetéw na balach. To zajecie sezonowe
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o tyle jest uciazliwe, ze odbywa si¢ do péznego
wieczora, a nieraz i calg noc.

W' wigkszych miastach lub wogéle miejscowo-
Sciach, posiadajacych jakies zabytki albo osobli-
wosci, zjawia si¢ jeszcze jeden rodzaj zajecia oko-
licznosciowego — to oprowadzanie turystow. Za-
zwyczaj pozadane jest, aby osoba, wystepujaca
w roli takiego przewodnika, znala réwniez jezyki
obce, gdyz chodzi tez o obsluge wycieczek cudzo-
ziemskich. Dla pozyskania tego rodzaju zajecia
trzeba mie¢ kontakt albo z zarzadami wiekszych
hoteli albo tez z biurami podrézy, organizujacemi
roznego rodzaju wycieczki zaréwno krajowe jak
1 zagraniczne.

Podczas wystaw, trwajacych zwykle pare ty-
godni, ale nieraz i po pare miesiecy, mozna mieé
zajgcie sezonowe w kasie lub w biurze wystawy.

Przyklady podane powyzej zapewne beda wy-
starczajace dla zorjentowania wszystkich co do za-
je¢, ktore sie trafi¢ moga ,okazyjnie” i ,,sezonowo”,

11. Organizacje reklamy propagandowe;j.

W okresach tak zwanej dobrej konjunktury ku-
piec, rzemieslnik, przemystowiec nie potrzebuje szu-
ka¢ klienta: kupujacych i dajacych zamoéwienia
niebrak.

Inaczej ksztaltuje sie polozenie w dobie zastoju,
gdy — obok trudnosci gospodarczych — na zmniej-
szenie si¢ zakupow i zamowiei wplywa tez pew-
nego rodzaju psychoza ostroznosci, wstrzemiezli-
wosci czy nadmiernej oszczednosci; wéwczas nie-
dos¢ jest mie¢ wybér wszelkiego rodzaju towarow
w sklepie czy magazynie, by zdoby¢ klientow.

Trzeba ich szukaé, trzeba do nich trafiaé, trzeba
ich umie¢ przekonaé, ze zakup jest korzystny, ze
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zamowienie jest celowe i odpowiada koniecznej po-
trzebie klienta. Zjawia sie tedy koniecznoéé pro-
pagandy, a wlasciwie reklamy propagandowej.

Wielkie firmy robia to na swoja reke, utrzymu-
jac nawet stale specjaliste, tak zwanego szefa pro-
pagandy, ktéry nieraz kieruje calym wydzialem
specjalnym.

Mniejsze firmy pozwoli¢ sobie na to nie moga,
ale chcac przetrwaé czasy zlej konjunktury, musza
réwniez prowadzié¢ intensywniejsza reklame, aby
podtrzymaé swe obroty na poziomie, pozwalajacym
na istnienie.

Ta reklama propagandowa musi byé¢ tak prze-
prowadzona, by przy mozliwie najskromniejszych
kosztach dawala jaknajkorzystniejsze wyniki. Za-
danie do$é¢ trudne, lecz do wykonania mozliwe.

Wymaga ono dobrej znajomosci stosunkéw miej-
scowych, trafnej orjentacji o stanie rynku handlo-
wego, rzutkoéci i pomystowosci oraz umiejetnosci
wytwarzania przyjaznych nastrojéw. Osoby, rozpo-
rzadzajace temi przymiotami umystu i charakteru,
moga sobie stworzyé bardzo intratne zrédlo do-
chodu, a kupcom, rzemies§lnikom i przemystowcom
oddaé nieocenione ustugi.

Jedna z galezi organizacji reklamy propagan-
dowej jest urzadzanie wystaw sklepowych. Ten
dzial reklamy kupieckiej, w wiekszosci miast na-
szych, bardzo wiele pozostawia do zyczenia.

W wiekszych sklepach i magazynach tak bywa,
ze zwykle jeden z pracownikéw ma sobie powie-
rzona piecze nad urzadzaniem wystaw okiennych.
Mniejsze sklepy przy zredukowanym personelu
maja obecnie trudnosci z nalezytem utrzymaniem
wystaw okiennych i chetnie raz na tydzien czy raz
na dwa tygodnie poniosa wydatek kilku czy kilku-
nastu zlotych od okna za efektowne, ze znajomo-
§cig rzeczy udekorowanie wystawy.
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Wziecie sie do tej pracy to bardzo odpowiednie
zajecie dodatkowe dla uczniéw i uczennic Aka-
demji Sztuk Pieknych, wychowancow i wychowa-
nek szkot sztuki stosowanej oraz tych wszystkich,
ktérzy maja dobry gust, pomystowosé i zrecznosé
organizacyjna. Pomyslowo§¢é niezbedna jest nie-
tylko w kierunku obmyslania coraz nowych postaci
grupowania towaréw na wystawie, ale tez w tym
zakresie, by mozliwie latwemi i niekosztownemi
$rodkami osiagna¢ efekty pozadane a skuteczne pod
wzgledem estetycznym i handlowym.

Znalezienie w miescie wiekszem 10—15 firm,
gotowych za pewna uméwiona oplata daé swe okno
wystawowe pod stala opieke zrecznego dekoratora,
nie jest rzecza trudna, a taka ilosé mozna z powo-~
dzeniem obsluzyé przy innych zajeciach domowych
czy biurowych, zdobywajac wcale pokazny dodat-
kowy dochad miesigczny.
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il. DROBNY HANDEL

Znaczenie handlu wciaz jeszcze w spoleczen-
stwie polskiem nie jest nalezycie doceniane, a na-
wet podzisdzien tu i 6wdzie pokutuje poglad, ze
czlowiek, zajmujacy sie handlem, musi byé w nie-
zgodzie z uczciwoscia.

A wynik tych uprzedzen i falszywych opinij
o istocie handlu jest taki, ze korzysci z handlu
w Polsce czerpia przewaznie nie Polacy.

Te rzeczy musza ulec zmianie!

Sprawa jasna, ze takie zmiany nie dadza sie
przeprowadzi¢ z dzi§ na jutro, ale niemniej rzecza
jest oczywista, iz te zmiany dokonane byé musza.

Zycie samo pcha nas w tym kierunku, to zycie,
ktorego przejawy gospodarcze zmuszaja setki i ty-
siace 0sob do poszukiwania dodatkowych zaje¢ za-
robkowych, celem opedzenia najskromniejszych
kosztéw utrzymania.

Bywalo juz nieraz, ze ludzie, bioracy sie z musu
do handlu, odkrywali w sobie niespodzianie po-
wazne w tym kierunku zdolnosci, co niejednego
sktonilo nawet do porzucenia swego dotychczaso-
wego zawodu i oddania sie catkowicie handlowi.

Mowiac tu o réinych artykulach, ktére nadaja
si¢ do drobnego handlu, traktowanego jako zajecie
dodatkowe, mamy réwniez na mysli i bezrobotnych;
dla nich mozno$é osiagniecia choé¢by najdrobniej-
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szego dochodu jest wprost ratunkiem przed osta-
teczna nedza...

Drobny handel nie wymaga zazwyczaj jakich$
wiekszych nakladéw. Moze czestokroé byé rozpo-
czety doslownie z groszami i przy pewnej ruchli-
wosci, umiejetnosci kupieckiej oraz przedsigbior-
czoéci daé zupelnie powazne wyniki.

Przyczem nalezy pamieta¢, ze im z mniejszym
zaczyna sie kapitalem, tem powszechniejszego uzy-
cia musi byé artykul, bedacy przedmiotem handluy,
aby wlozonym w ten handel drobnym kapitalikiem
obrocié w ciagu dnia parokrotnie. To jest najzu-
pelniej mozliwe naprzyklad przy kolportowaniu
drobnych broszur lub pojedynczej sprzedazy zna-
nych powszechnie czasopism, jak tygodnik ,,Prze-
wodnik Katolicki”.

Drobne zyski a czeste sg pewniejsze i korzyst-
niejsze, bo latwiejsze do osiagniecia, co dla osob,
poczatkujacych dopiero w handlu, ma duze zna-
czenie,

Zwracamy uwagg, ze docieraé nalezy z rzeczami,
nadajacemi sie na podarek, przed obchodami imie-
ninowemi. Dobrze bedzie posiada¢ maly spis ro-
dzin znajomych i znajomych znajomych z ich imio-
nami. Podarki s$lubne uda sie nieraz sprzedag,
o ile si¢ ma adresy z biura parafjalnego, a tam,
gdzie zapowiedzi sa wywieszane, z kruchty — przy-
szlych nowozeficow (tu wchodzilyby w gre takie
rzeczy, jak fgurki porcelanowe, krysztaly, zegary,
obrazy, sztuczna i prawdziwa bizuterja, kilimy).

12. Handel herbata i kawa.

Herbata i kawa naleza do artykuléw powszech-
nego uzytku, zaréwno w wigkszych jak i mniej-
szych miastach, a z tego wzgledu rozprzedaz her-
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baty czy kawy nie przedstawia wickszych trud-
nosci.

W ostatnich czasach dos¢ szeroko rozpowszech-
nita sie sprzedaz herbaty na raty partjami kilo-
wemi i potkilowemi w trwalem opakowaniu w po-
staci mniej lub wiecej estetycznego blaszanego pu-
delka.

Poniewaz takie blaszane pudetko w gospodar-
stwie domowem zawsze sie przydaé moze, wiec
herbata w tych pudetkach chetnie znajduje nabyw-
cow zwlaszcza, Ze zazwyczaj splaty tygodniowe nie
sa wysokie i wyrazaja sie kwota 1,50—2,00 zlotych.

Sprzedaz ratowa herbaty moze byé prowadzona
na wlasny rachunek lub na rachunek hurtowni,
z ktorej sie towar bierze.

W pierwszym wypadku trzeba mieé pewien ka-
pital obrotowy wlasny, bo hurtowni placi sie go-
téwka, a od nabywcéw odbiera si¢ drobnemi ratami
przez kilka tygodni, w drugim wypadku jest sie
wlasciwie agentem hurtowni: mniejsze ponosi sie
ryzyko, ale i mniejszy osiaga sie zysk.

Kto pracuje w biurze, zwlaszcza wiekszem, za-
trudniajacem kilkadziesiat os6b, moze sporo her-
baty i kawy rozprzedaé¢ kolegom i kolezankom
w miejscu pracy, aczkolwiek gdy chodzi o biura
rzadowe, pamietaé trzeba, ze istnieje rozporzadze-
nie, zabraniajace urzednikom prowadzenia tego ro-
dzaju handlu w lokalach urzedow.

Sprzedazy kawy i herbaty nadaje sie odpowie-
dni zakres, zaleinie od planowanych wynikéw pie-
nieznych. Mozna sprzedawaé tylko kolegom i ko-
lezankom w miejscu pracy albo jedynie blizszym
i dalszym znajomym, lub tez wylacznie lokatorom
kamienicy, w ktérej mieszkamy. Kto jednak chce
osiggna¢ wieksze zarobki, ten — dla dokonania
wiekszych obrotéw — musi albo znaleié droge do
réznych instytucyj, pensjonatow, hoteli, zakladow
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gastronomicznych, albo zdecydowaé¢ sie na handel
domokrazny: od mieszkania do mieszkania.

W poczatkach, nim sie nabierze wprawy, dluz-
szy czas trzeba krazyé bez zadnych rezultatow, ale
tem nie nalezy sie zraza¢ i pierwsze dwa tygodnie
traktowaé jako okres praktyki prawie bezplatnej
albo nisko wynagradzanej. Po dwéch tygodniach
réoznych préb i doswiadczeni sprzedawca nabiera
pewnej znajomosci terenu, poznaje mozliwosci han-
dlowe na upatrzonym do obslugi odcinku miasta,
i wowczas zaczyna sie wlasciwa dzialalnosé sprze-
dazowa w mniej lub wigcej normalnym zakresie.

PodkreslaliSmy juz i raz jeszcze na te sprawe
ktadziemy nacisk, ze w zajeciach handlowych de-
cydujacym warunkiem powodzenia jest: wytrwa-
tosé, solidnosé, punktualnosé.

Zreszta te czynniki przy wszelkich innych pra-
cach i zajeciach, jezeli chcemy zdobyé powodzenie,
sa niezbedne.

13. Handel materjaiami piSmiennemi.

Handel ten mozna uprawiaé zaré6wno w wiek-
szem jak i mniejszem miescie.

Obchodzenie mieszkan prywatnych z teczka czy
walizeczka, pelna zeszytow, notesow, olowkow,
gum, obsadek, bibul i staléwek, mniej moze byé
korzystne, zwlaszcza na dluzsza mete. Dobrze jest
zwrécié przedewszystkiem uwage na biura, kantory
zakladéw przemystowych i handlowych oraz na
szkoly, zwlaszcza mniejsze.

Dochodowosé tego handlu jest dobra, choé ma
granice dosy¢ rozciagle: od 15 do 509, przecietnie
wynosi 25%, bo trzeba tez braé¢ pod uwage, zZe in-
stytucje, biorac stale materjaly pis$mienne w wick-
szych ilosciach i placace gotowka, otrzymuja za-
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zwyczaj w sklepach 5 do 109, rabatu, wiec i drobny
sprzedawca musi zastosowaé sie do tego zwyczaju.

Materjaly pismienne sa artykulem malo ryzy-
kownym: wszystko, co si¢ nabedzie, mozna wcze-
sniej lub pozniej sprzedaé¢ do ostatniego zeszytu,
do ostatniego olowka, do ostatniej stalowki i gumy;
nic si¢ nie psuje, a przy pewnej uwadze i ostroz-
nosci bardzo malo towaru sie niszczy.

14, Handel czekoladkami i cukierkami.

Handel odpowiedni i dla meziczyzn i dla kobiet.

Przyczem oprécz zwyklego terenu, to jest mie-
szkan i biur, trzeba zwréci¢é uwage na wieksze pra-
cownie i wytwornie, zatrudniajace kobiety.

Zwrocié réowniez nalezy uwage na obstuge
woézkow z woda sodowy i slodyczami, jakich sporo
jest po wiekszych miastach.

Niekazdy wiasciciel takiego wézka ma kogo$
z rodziny, zeby mu zalatwil zakupy; a samemu
przerywac¢ handel i biega¢ do wytwoérni karmelkow
czy do hurtowni, to sie nie oplaca, zwlaszcza
w cieplejszej polowie roku, kiedy ruch jest ozy-
wiony. Totez taki wedrowny ,hurtownik”, zadowa-
lajacy sie umiarkowanym procentem za dostarcze-
nie na miejsce wszelkich odmian iryséw, karmel-
kow, czekolady, piernikéw i wafli wlascicielowi
wozka, chetnie jest przezen widziany.

W sezonie letnim obrét woda i stodyczami tak
bywa znaczny na tych wézkach, ze dostawcy, dwu
i trzykrotnie odwiedzajac je w ciagu dnia, zawsze
co$ uzupelniaja doraznie lub przyjmuja nowe za-
moéwienia, ktore uskuteczniaja przy najblizszym
obchodzie miejsc postoju owych wozkow.

Na stodyczach odprzedawcy otrzymuja zazwy-
czaj 25% rabatu. Poczatkujace wytwornie lub pod-
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rzedniejsze fabryczki dla zdobycia sobie klienteli
daja wicksze rabaty; bardzo czesto bywa to tak
robione, iz wprost jaknajnizsze oznaczaja ceny
hurtowe, pozostawiajac wysoko$é ceny detalicznej
do uznania i dowolnej kalkulacji zainteresowanego
osobiscie sprzedawecy.

Jezeli kto§ ma zamiar nie doraznie, ale stale
zajmowa¢é sie handlem stodyczami, to dobrze zrobi,
zaopatrujac sie w towar pierwszorzedny renomo-
wanych wytwérni; choé na nim moze byé dawany
mniejszy rabat, ale zbywaé bardzo go latwo, co
zwieksza obrét i rychlo wyréwnywa réznice rabatu.

Stodycze z woézkéw przewaznie kupuja dzieci,
wiec i ze wzgledow spolecznych wskazany jest
handel wyrobami fabryk pewnych i znanych, ktére
do wyrobu slodyczy uzywaja czystych surowcéw,
a nie réznych surogatéw, mogacych nawet szkodzié
zdrowiu.

15. Handel ksiazkami na raty.

Sprzedaz ksiazek na raty byla przed wojna dosé
szeroko rozwinieta w niektérych czesciach Polski,
jak np. w Wielkopolsce i na Slasku. Przedmiotem
tego handlu byly gléwnie ozdobnie oprawne zywoty
$§wietych, Pismo sw., dzieje Polski i t. p. dziela
w formacie albumowym, obficie ilustrowane i obli-
czane glownie na zbyt wséroéd sfer drobnomieszczaii-
skich oraz bogatszvch wloscian.

Wojna ten handel przerwala, a teraz odzyl on
na innych terenach i wérdd innych sfer spotecznych.
Dzi§ przedmiotem sprzedazy na raty sa encyklo-
pedje, stowniki, komplety powiesci lub cykle dziel
naukowych.

Sprzedawca jest wlasciwie akwizytorem firmy
wydawniczej i od przyjetych zaméwieri ma procent,
a juz sama firma inkasuje sobie nalezno$é¢; najwyzej
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przyjmujacy zaméwienie pobiera tez zadatek, ktéry
zazwyczaj stanowi wynagrodzenie lub czes¢ wyna-
grodzenia akwizytora i doraznie wplywa do jego
kasy osobistej.

Teren dzialalnosci to gléwnie szkoly i biura.
Dawniej dobra klientele na ksiazki stanowili leka-
rze, adwokaci, rejenci, dyrektorzy przedsiebiorstw
przemystowych i handlowych: jedni z nich na-
prawde interesowali sie ksiazka, inni kupowali luk-
susowe wydawnictwa dla ozdoby salonu lub w imie
honoru domu, a jeszcze inni, aby mieé co polozyé
na stole w poczekalni lub w swym gabinecie na
biurku.

Dzis ta klientela ogromnie sie zmniejszyla, ale
jeszcze od czasu do czasu jaka$ ksiazke kupi,
zwlaszcza ksiazke zawodowa. Wogéle sprzedawca
ksiazek w dobie obecnej na ksiazke zawodowa
szczegolniejsza winien zwrocié uwage, bo dzis gdy
salonéow do dekorowania ozdobnemi wydawnic-
twami coraz mniej, a coraz wiecej oséb ksiazke po-
wiesciowa bierze z czytelni — nowos$é zawodowa
moze znalezé pokup, np. zbiér najnowszych ustaw
czy przepisow administracyjnych liczyé moze na
zbyt wséréd prawnikéw, dzielo z dziedziny zaga-
dniei medycznych wsréd lekarzy, a ksiazka z za-
kresu pedagogji — wsérdéd nauczycieli i nauczy-
cielek.

O prowadzeniu sprzedazy ksiazek na raty na
swoj osobisty rachunek nie méwimy tutaj, bo tego
rodzaju handel wymaga powazniejszego nakladu
pienieznego i znaczniejszego wyrobienia fachowego.
Kto posiada jedno i drugie, dla tego nasze infor-
macje sa zbyteczne, dla wiadomosci wiec tylko
nowicjuszow w tej dziedzinie ‘handlu zaznaczamy,
iz wszelkie druki i formularze, niezbedne przy
sprzedazy na raty, daje zainteresowana firma wy-
dawnicza.
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Doda¢ nalezy, iz zazwyczaj sprzedawca ksiazek
pracuje z ramienia jednej firmy wydawniczej, choé
mozliwe jest obstugiwanie dwéch czy wiecej wy-
dawcow, majacych dziela z réznych dziedzin, np.
prawnicze, medyczne, rolnicze i t. p., a wiec nie-
konkurujacych ze soba. Dla unikniecia jednak ja-
kichkolwiek nieporozumien czy pretensyj powi-
nien pierwszy wydawca, z ktérym pracowalismy,
by¢ poinformowany o zamiarze jednoczesnego ob-
slugiwania i drugiego wydawcy, bo nierzadko sie
zdarza, iz firma wydawnicza stawia jako warunek
wylaczng prace dla niej tylko i z tem trzeba sie
liczyé.

16. Kolportowanie broszur i pism
perjodycznych,

Przez podjecie kolportazu broszur i pism pe-
rjodycznych mozemy obok zdobywania zarobku
spetnia¢ wielka misje spoleczna, rozpowszechnia-
jac dobre wydawnictwa. Dzis, gdy tyle plugawych
drukéw szerzonych jest w spoleczeristwie, kazdy,
kto przyczynia sie do torowania drog wydawnic-
twom uczciwym i pozytecznym, spelnia czyn
zbozny.

Kolportowanie to moze byé dokonywane albo
wéréd stowarzyszonych w organizacji, ktérej je-
stesmy czlonkiem, albo wylacznie wsréd znajo-
mych, albo w obrebie pewnej dzielnicy czy parafji
wiekszego miasta, albo wkoshcu w calem miescie,
gdy chodzi o mniejsze miejscowosci.

Dobrze jest zapewni¢ sobie moralne poparcie
jakiej$ organizacji oswiatowo-kulturalnej lub spo-
feczno-religijnej, jak np. kola Polskiej Macierzy
Szkolnej lub oddzialu miejscowego Akcji Katolic-
kiej, ewentualnie swego ksiedza proboszcza.
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Kolporter broszur otrzymuje od wydawcy ‘lub
skladu glownego 20—309%, na sprzedazy pojedyn-
czych numeréw czasopism 20—259,

Ale oprocz sprzedazy pojedyriczych numeréw
czasopism, czem niekaizdy moze sie zajmowaé, —
niejeden wcale znaczne bedzie mial obroty i zyski,
przyjmujac prenumerate na te czasopisma. Admi-
nistracje pism od kazdej dostarczonej prenume-
raty udzielaja zwykle 10—159, rabatu. Oczywiscie
co do tego trzeba wej$é uprzednio w porozumienie
z administracja tego tygodnika, miesiecznika czy
dzjennika, dla ktérego chcielibysmy pracowaé, wi-
dzac szanse powodzenia, bo czasopisma zaznaczo-
nego wyzej rabatu nie udzielaja wszystkim, lecz
jedynie biurom pism, ksiegarniom i ewentualnie
osobom, zajmujacym sie specjalnie z ich upowaz-
nienia zbieraniem przedplat. Dla otrzymania ta-
kiego upowaznienia niezbedna jest odpowiednia re-
komendacja albo poreczenie osoby finansowo odpo-
wiedzialnej, wreszcie kaucja,

Jakie broszury, jakie pisma nadaja sie do kol-
portowania, trudno tu dawaé wskazéwki szczegé-
fowe, gdyz inne rzeczy moga mieé powodzenie
w miastach wiekszych, inne w miasteczkach, inne
w osadach fabrycznych, a jeszcze inne w parafjach
czysto wiejskich. Przystepujac do zajecia sie tym
kolportazem, nalezy albo zasiegnaé rady oséb, kté-
re znaja dobrze miejscowe stosunki i warunki, albo
tez poczyni¢ pewne préby z broszurami, ktore
nam samym wydaja sie odpowiednie dla miejs-
cowych odbiorcéw. W tym celu mozna zazadaé
od wydawcy czy wydawcow w niewielkich ilos-
ciach réznych  broszur, wybranych wedlug katalo-
gow z prawem wymiany na inne, gdy niektore
z wybranych okaza sie mnieodpowiednie lub nie-
pokupne.
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Kazdy wydawca zreszta przysle bezplatnie ka-
talog swoich wydawnictw na kazde zadanie.

Na prowincji jako dni sprzedazy nadaja sie dni
odpustowe i jarmarczne. Spis ksiazeczek religij-
nych, zdatnych do kolportazu, podaje X. L. Z.
~Apostolstwo ksiqzki” (Ksieg. sw. Wojciecha).

17. Handel antykami.

Dochodowem zajeciem, wymagajacem jednak
znawstwa, jest handel starozytnosciami. To pojecie
ogarnia: meble stylowe, porcelane, krysztaly, bi-
zuterje, dywany, obrazy, ksiegi z dawniejszych wie- |
kéw, sztychy, drzeworyty, litografje. Handel me- ‘
blami moze byé bardzo dochodowym, bez wiekszego ‘
jednak lokalu, czy pomieszczenia osobnego, nie da
sie urzeczywistni¢. Trzeba tez posiadaé kilkaset ;‘
przynajmniej zlotych gotowki.

Porcelana, o ile jest kompletna, nieuszkodzona,
zaleznie zreszta od marki, moze takie przysporzyé
dochodow, wymaga zreszta pieczolowitosci w prze-
chowaniu (strzec od pottuczenia). Figurki porce-
lanowe moga byé cennym upominkiem imienino-
wym lub gwiazdkowym. Potrzeba ku temu troche
znajomosci np. po biurach.

Ksiegi stare spowodu ciezkich czaséw znajduja
nielicznych amatoréw, ale sa takie, ktére zawsze
»ida” jak herbarze, ksiazki mysliwskie, ksiazki
z pigknemi sztychami lub kolorowemi litografjami.
Sprzedawa¢ mozna bibljofilom, zorganizowanym
w specjalnych towarzystwach.

Jest to zarobek i dla mieszkaficow prowincji,
ktorzyby mogli posredniczyé w wylawianiu cen-
nych rzeczy (porcelany, obrazow, ksiag, sztychéw)
z dworow szlacheckich i palacéw na wsi — dla

Sto dodatkowych zajeé dochodowych. 3 33




sprzedaty w miastach, zwlaszcza w stolicy, gdzie
jest stosunkowo najwiecej ludzi zamoznych.

18. Handel makulatura.

Handel makulatura mozna réwnies prowadzié
jako zajecie dodatkowe. W tym dziale mamy na
mysli handel staremi czasopismami perjodycznemi
(tygodnikami i dziennikami) oraz tak zwanym
szmelcem papierowym, to jest $cinkami z introliga-
torni i drukarni oraz wszelkiemi odpadkami pa-
pierowemi, jakie sig zbieraja naprzykiad po biu-
rach w koszach na papiery.

Szmelc papierowy nadaje sie jedynie na prze-
roébke w tekturowniach i przedstawia wartosé paru
lub kilku groszy za kilogram. S$cistej ceny nie po-
dajemy, bo tu wahania sa dosé znaczne, zalesnie od
zapotrzebowania i odlegtosci tekturowni, do ktorej
odpadki papierowe sa dostarczane. Gdy przewoz
kosztuje wiecej, to rzecz prosta za same scinki pla-
ca mniej, g¢dy tekturownia jest w tej samej miejsco-
wosci, w ktérej mieszkamy, to mozna osiagnaé nie-
co lepsza cene, bo mniej wyniosa koszty dostawy.

Stare czasopisma moga byé¢ spozytkowane w réz-
ny sposob. Dzienniki, drukowane na zwyklym pa-
pierze gazetowym, nadaja sie do uzytku jako pa-
pier pakowy w niektérych handlach, jak np. w my-
dlarniach lub t. p.

Tygodniki, drukowane zazwyczaj na papierze
satynowanym, trwalszym i mocniejszym, moga byé
z powodzeniem uzyte do wyrobu torebek na po-
trzeby réwniez mydlarn lub wogéle drobnych inte-
reséw handlowych niespozywezych, gdyz wszystko,
co sluzy do spozycia, winno by¢ pakowane w pa-
pier i torebki niezadrukowane, czyste.

Torebki sprzedaje sie na wage.
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19. Sprzedaz detaliczna znaczkéw stemplowych
i pocztowych.

Handel ten moze oplacaé¢ sie tylko w wielkich
miastach i tylko posiadajacym pewien kapitalik
obrotowy oraz duze stosunki w swiecie handlowym.

Procent od sprzedazy znaczkéw pocztowych
(1%), znaczkow stemplowych i blankietéow wekslo-
wych (3%) jest skromny. By wiec kilka zlotych
z tego Zrédla osiagnaé, trzeba dziennie mie¢ obrét
po kilkaset zfotych.

Ten maly procent nie pozwala tez na to, by bra¢
sie do ich rozprzedazy bez wilasnego kapitaliku,
gdyz pozyczaé na ten cel pieniagdze i placi¢ od po-
Zyczki procent, to przy niewielkim zysku, jaki ta
sprzedaz daje, moze by¢ zbyt uciazliwe i niewytrzy-
mujace rachunku.

Duze stosunki po biurach, kantorach, wsréd no-
tarjuszy oraz firm handlowych mozna sobie scza-
sem wyrobi¢, ale gdy tych stosunkéw odrazu sie
niema, trzeba sobie jasno zdaé sprawe, iz na ich
wyrobienie potrzeba diuzszego czasu przy znacznej
wytrwalosci i systematycznosei,

Pozwolenie na sprzedaz znaczkow stemplowych
i weksli wydaje Urzad Optat Stemplowych, a na
sprzedaz znaczkéw pocztowych sklada sie podanie
w miejscowym Urzedzie pocztowym.

Sprzedaz znaczkow stemplowych, weksli oraz
znaczkéw pocztowych moze byé traktowana jako
artykul dodatkowy dla sklepow z galanterja, z wy-
robami tytoniowemi oraz z materjalami pismienne-
mi, a nawet Urzedy chetniej powierzaja te sprzedaz
posiadaczom lokali handlowych, niz do sprzedazy
tak zwanej domokrazne;j.

Sprzedaza znaczkéw i blankietow wekslowych
z rownem powodzeniem moga sie zajaé mezZczyzni
jak i kobiety, zamieszkali w wiekszych miastach,
przyczem gléwnie trzeba liczyé na zbyt po firmach
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mniejszych i $rednich, gdyz wielkie przedsiebior-
stwa na rachunkach znaczkéw stemplowych nie
przyklejaja, lecz oplacaja gotowka na podstawie
odpowiedniej kontrolki w specjalnej ksiazce, a za-
miast znaczkéw pocztowych positkuja sie specjal-
nemi maszynkami, ktére odbijaja znaki na koper-
tach, oplaty za$ uiszczaja w wysokosci okreslanej
przez licznik, wykazujacy ilosé ostemplowanej ko-
respondencji.

20. Handel zuzytemi znaczkami pocztowemi
do zbioréw.

Kolekcjonowanie zuzytych znaczkéw poczto-
wych jest szeroko rozpowszechnione nietylko wiréd
mlodziezy szkolnej, gdyz i dorostych zbieraczy
spore sa zastepy, a mniebrak miedzy nimi i glow
ukoronowanych.

W rézinych jezykach wychodza liczne pisma po-
$wiecone filatelistyce, istnieja domy handlowe za-
granica, zajmujace sie kupnem i sprzedaza zuzytych
znaczkéw pocztowych do zbioréw oraz wydawa-
niem specjalnych katalogéw — slowem, skromny
znaczek pocztowy jest objektem specjalnej galezi
handlu.

Uprawianie tej galezi handlu bardzo jest wska-
zane jako dodatkowe zajecie dla réznych kategoryj
urzednikéw, majacych czas wolny w godzinach od
4 czy 5-ej popoludniu, a zwlaszcza dla pracujacych
w bankach lub przedsiebiorstwach handlowych, po-
siadajacych rozwiniete stosunki z zagranica, dzieki
czemu codziennie moga otrzymywaé pewna ilosé
znaczkow bezplatnie, poswigcajac tylko nieco czasu
na ich wycinanie i porzadkowanie. Poniewaz zdo-
bywany ta droga materjal jest zazwyczaj do&é je-
dnostajny, wiec réznorodnosé mozna osiagaé droga
wymian, albo uzupelnianiem posiadanego materjalu
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przez zakupy w organizacjach krajowych i zagra-
nicznych, zbierajacych znaczki zuzyte w celu osia-
gania z ich sprzedazy dochodéw na cele misyjne.

Dla zorjentowania sie w wartosci znaczkow ko-
nieczne jest prenumerowanie pisma filatelistycznego
oraz nabywanie nowych raz lub dwa razy do roku
wychedzacych katalogéow zuzytych znaczkéw pocz-
towych.

Czasopism w jezyku polskim, poswieconych
zbieraniu znaczkéow pocztowych, jest kilka, a mia-
nowicie: 1) ,Filatelista® (Warszawa, ul. Hortensja
1 m. 2) — miesiecznik, 2) ,Ilustrowane Wiadomoégci
Filatelistyczne” — miesiecznik (Poznan, ul. Rataj-
czaka 15), 3) ,[lustrowany Kurjer Filatelistyczny™
wydawany przez Lwowski Zwiazek Filatelistyczny
(Lwow, ul. Kurkowa 5),

Co do spieniezania zbieraczom znaczkéw poczto-
wych, to najlepiej z powazniejszymi zbieraczami
wchodzi¢ w stosunki bezposrednie juzto osobiscie,
juzto droga korespondencji; materjal pospolitszy
zbywa sie zazwyczaj przez sklepy materjatéw pi-
smiennych w kompletach, pakowanych w koperty,
po 25, 50, 100 i wiecej sztuk, przyczem kazdy zna-
czek kompletu winien byé inny. Cena takiego
kompletu waha si¢ w zaleznosci nietylko od ilosci,
ale i od jakosci znaczkow.

W zakresie wyznaczania cen naleiy sie orjento-
waé zaréwno informacjami, podawanemi przez pi-
sma fachowe i katalogi, jak tei lokalnemi warun-
kami zbytu.

21, Handel zaréwkami i koszulkami do gazu.

Sprzedaz zaréwek i koszulek do palnikow ga-
zowych Auera nadaje si¢ réwniez do traktowania
jako oddzielny rodzaj zajecia pobocznego,
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Nie trzeba sie zraza¢, gdy przez pierwsze pare
tygodni bedzie sprzedaz szla ciezko. Tutaj jeszcze
bardziej niz przy innych przedmiotach handlu ko-
nieczne jest wyrobienie sobie zaufania, ze sie do-
starcza towar dobry.

Nalezy braé¢ pod uwage psychologje przecietnego
nabywcy, gdy sie kio§ zglasza do niego z propozy-
cja nabycia lampki elektrycznej lub palnika gazo-
wego. Nabywca rozumuje sobie zupelnie logicznie:
jezeli kupie w sklepie, to w razie otrzymania liche-
go towaru wiem, gdzie wystapi¢ z reklamacja,
a gdzie w razie czego bede szukal domokraznego
sprzedawcy? Stad zrozumiala rezerwa, ktora trzeba
przezwyciezy¢, cc niezawsze jest latwe.

Trzeba umie¢ namoéwi¢ klienta, by choé mini-
malna ilos¢ towaru wzial na prébe, i dawaé towar
rzeczywiscie dobry, a gdy nabywcy nas poznaja,
ze prowadzimy handel solidnie, to péZniej sprawa
péjdzie juz latwiej.

Co do rodzaju klienteli, to przedewszystkiem
zwrocié nalezy uwage na administracje doméw
i sklepy.

Obok zaréwek i koszulek do palnikéw gazo-
wych systemu Auera mozna tez mieé szkla i klosiki
do tychze palnikéw gazowych oraz kieszonkowe la-
tarki elektryczne.

Nosi¢ towar najlepiej w odpowiednio przystoso-
wanej walizeczce.

22. Drobny handel kosmetyka.

Moda sprawila, ze w ostatnich latach uzywanie
zwlaszcza przez panie najrézniejszych artykulow
kosmetycznych ogromnie wzrosto.
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Obok mydta, pudru, octu toaletowego i wody ko-
loniskiej sprzedaje sie dzis lakier do paznokei, olé-
wek do brwi, pomadke do warg i tym podobne spe-
cyfiki. Nie zachwycamy sie ta ,malarska moda”,
zwlaszcza, ze wiekszoéé pan i panien nie umie za-
chowaé umiaru i juz sie nie maluje, ale smaruje
farbami, az patrzeé¢ przykro. Moda wszakie jest
moda i poki trwa, to naduzywanie specyfikow kos-
metycznych bedzie tez trwalo.

Handlem kosmetykami z powodzeniem moga sie
zajaé niewiasty, a gdy ktora potrafi byé jeszcze do-
bra doradczynig w tej dziedzinie, to moze osiagnaé
wcale pomys$lne wyniki handlowe.

Wszystkich kosmetykéw, nadajacych sie do han-
dlu domokrainego, tutaj nie wyliczam, bo nie
wszystkie wszedzie moga mieé powodzenie. W jed-
nych miastach i miasteczkach jedne artykuly ciesza
sie wiekszem wzieciem, w drugich inne.

Trzeba na poczatek wszystkiego braé¢ w mini-
malnych ilosciach, poki si¢ nie wybada, co na wiek-
szy zbyt moze liczyé.

Zaopatrywaé sie w towar najwygodniej w hur-
towniach, tak zwanych ,aptecznych domach hurto-
wych®, istniejacych w wiekszych miastach Polski,
gdyz przy niewielkich ilosciach sprowadzanie od
poszczegolnych wytwércéow, czy ich przedstawicieli
zbyt jest klopotliwe, a gdy chodzi o sprowadzanie
poczta, koszta przesylki moga catkowicie pochlonaé
zysk. Inna jest sytuacja, gdy sie pracuje specjalnie
z jedna wytwornia. Wowczas jest sie jakby przed-
stawicielem tej firmy i sprzedaz prowadzi sie na
warunkach procentowch. Choé¢ i w tym wypadku
mozna handlowaé¢ na wlasny rachunek, korzystajac
tylko z pewnych ulatwien czy udogodnieri zainte-
resowanej firmy.

Handel ten naogél jest dosyé korzystny.
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23. Handel krawatami, spinkami,
sznurowadlami, pasta do butéw.

Krawaty, spinki, maszynki do krawatow, sznu-
rowadla, pasta do obuwia — wszystko to sa arty-
kuty latwe do zbycia i tatwe do przenoszenia, z tych
wigc wzgledéw nadaja sie do handlu domokraznego.

Oczywiscie moga by¢ brane pod uwage i inne
drobne przedmioty uzytku codziennego, jak np.
szpilki, agrafki, igly, szczoteczki do zebow, szelki,
podwiazki, Sciereczki do kurzu i tym podobne dro-
biazgi, na ktére praktyka wykaze zapotrzebowanie.

Przy wskazywaniu na pewne przedmioty handlu
raczej chodzi o rodzaj towaru, a juz rzecza nabyte-
go doswiadczenia osobistego jest orjentowanie sie,
na co wiekszy popyt, co bardziej pozadane, co sie
fatwiej sprzedaje.

Wszystko to zalezy nietylko od terenu, na kté-
rym dzialamy, ale tez i od innych czynnikéw, jak
up. pora roku. Krawaty lepiej sie sprzedaje na
wiosne niz zima, a znow pasta do butéw wiecej sie
rozchodzi w czasie niepogody.

To sa jedynie przyklady, zadnych teoretycznych
pewnikéw niema w tym wzgledzie. Najpewniejsze
wskazowki daje wlasne doswiadczenie.

24. Handel drobiazgami sezonowemi.

W okresie Bozego Narodzenia, Nowego Roku,
Wielkanocy albo w porze wycieczek letnich jest
specjalny popyt na niektére drobne artykuly oko-
licznosciowe. Tak wiec np.:

a) ozdoby choinkowe i $wieczki na choinke do-
brze sprzedaje sic w grudniu przed Bozem
Narodzeniem;

b) kalendarze scienne, ksigikowe i kieszonko-
we ida w grudniu do polowy stycznia;

40

G

c) pocztowki $wiateczne maja powodzenie w ty-
godniach przed Bozem Narodzeniem i przed

Wieikanoca;
d) pocztéwki z widokami, plany miasta, tanie
przewodniki po miescie — chetnych znajduja

nabywcéw w porze letniej, zwlaszcza wérod
wycieczkowiczéw, przybylych dla zwiedzania.

Zarobek na tych artykulach wynosi od 25 do 50

nawet procentéw. Zwykla to zreszia jest rzecza,
ze na artykulach sezonowych zarobek jest wiekszy,

— ale ze wzgledu na groszowe kwoty, jakie te:

przedmioty wynosza, korzysé wicksza na tym han-

dlu osiaga sie dopiero, jezeli sie uda zorganizowacd

zbyt masowy.

W kazdym razie sprawa zastuguje na uwage
i warta jest zabiegow.

25. Handel pustemi butelkami.

Byl czas, ze handel pustemi butelkami po winie,
piwie czy wodce nalezal do wecale zyskownych.
Dzis gorzej ta dziedzina sie przedstawia, bo i towaru
jest mniej i nabywcéw ubylo. Tak naprzyklad
Pasistwowy Monopol Spirytusowy uzywanych fla-
szek nie skupuje, lecz uzywa tylko nowych. Ma to
swoje sluszne — skadinad — uzasadnienie, ale na
handel flaszkami po spirytusie i wodce monopolo-
wej wplywa ujemnie.

Dzis mozna liczyé jako na nabywcoéw flaszek
uzywanych jedynie na fabryki octu i mniejsze wy-
twornie win i wéd owocowych, totez zajecie sie
handlem pustemi butelkami tylko tam sie moze
oplacaé, gdzie podobne przedsigbiorstwa istnieja.

Skupuje sie butelki przy pomocy domokraznych
handlarzy, zakupione myje, sortuje wedlug gatun-
kow i rodzajow, a nastepnie odprzedaje browarom
czy innym wytwoérniom napojéw chlodzacych.
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Do prowadzenia tego handlu konieczne jest po-
siadanie jakiej$§ suteryny, obszernej, widnej piwnicy
czy tez szopy, gdzieby mozna towar nabywany zbie-
raé i przygotowaé do zbycia.

Do handlu tego bez uprzedniego porozumienia
sie z domniemanymi nabywcami na towar przygoto-
wany zabieraé sie nie nalezy, g¢dyz w przeciwnym
razie mozna narazi¢ sie na wydatki i klopoty za-
miast spodziewanego dochodu. Tutaj bowiem trud-
no liczyé jest na jakies wyrobienie sobie Zrddel
zbytu, gdy wogoéle brak jest kandydatéw na nabyw-
cow.

Ci i owi maja zastrzezenia co do tego handlu
ze wzgledoéw higjenicznych. Jest w tych zastrzeze-
niach nieco slusznosci, ale i duzo przesady.

Ze wzgledéw praktycznych nie oplaci sie¢ naby-
waé flaszek zbyt zanieczyszczonych, gdyz wigcej
kosztuje ich umycie, niz warta cala butelka, a wo-
gole, by ten handel sie oplacal, konieczne sa cztery
warunki: a) tanie pomieszczenie na sklad, b) tania
sila pracownicza do mycia butelek, c) obfitosé ta-
niej wody, d) tani przew6z do nabywcy.

Nie mamy pretensji, bysmy w tym rozdziale wy-
czerpali wszystkie przedmioty, nadajace sie do han-
dlu domokraznego. Kto sie praktycznie zajmie te-
mi sprawami, ten niejeden jeszcze znajdzie artykul
poplatniejszy w sprzedazy. Nam chodzilo przede-
wszystkiem o wskazowki orjentacyjne, ktére wia-
énie w polaczeniu z zawsze i wszedzie pozadana
inicjatywa i pomyslowoscia osobista zainteresowa-
nych moga daé¢ wyniki pomyélne.

Gdy podjete proby wykaza, iz zajecie sie drob-
nym handlem moze byé dla nas korzysine, nalezy
w mysl wymaganych przepiséw wladz skarbowych
— nabyé odpowiedni patent. W wypadkach oma-
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wianych najzupelniej wystarczy $wiadectwo handlo-
we najnizszej kategorji t. j. IV, ktére w Warszawie
kosztuje 54 zl, a w innych miastach mniej. Polowe
tego kosztuje swiadectwo na tak zwany handel ob-
nosny.

W wiekszych miastach, jak np. w Warszawie,
f:lla unikniecia zbyt wielkiej konkurencji sklepom
1 magazynom, licencje na prawo zajmowania sie tym
Pandlem wydaje magistrat w ograniczonej liczbie
i dlatego wczesniej o taka licencje zabiegaé nalezy.
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1Hl. ZAJECIA FACHOWE

26. Fryzjerstwo.

Mamy tu na mysli przedewszystkiem fryzjerstwo
kobiece i przez kobiety uprawiane. Moda krotkich
wloséw sprowadzila koniecznoéé dla pan czestszego
niz dawniej uciekania sie pod opieke fryzjerska,
i dlatego w ostatnich latach zakladéw fryzjerskich
przybywa, a dawne si¢ powickszaja. Zapewne taka
pomyslna dla fryzjerstwa konjunktura potrwa jesz-
cze czas dluzszy, wiec fryzjerstwo damskie, trak-
towane jako zajecie dodatkowe, tez ma widoki po-
wodzenia.

Zona urzednika czy biuralisty, ktérej obowiazki
domowe nie pozwalaja na dluzsze wydalanie sie
z domu, lub tez sama urzedniczka czy biuralistka,
na ktérej — jak to nieraz bywa — spoczywa utrzy-
manie rodziny i musi dorabiaé sobie poza godzi-
nami biurowemi, aby sprosta¢ nieuniknionym i nie-
zbednym wydatkom, moze uprawiaé I[ryzjerstwo,
o ile tylko ma takie mieszkanie, Ze moze jeden po-
koik uzyé na przyjmowanie klientek w godzinach
popotudniowych, a w sezonie karnawalowym i —
wieczornych.

W razie posiadania odpowiedniego lokalu sprawa
jest prosta dla tych, ktére juz posiadaja zawéd fry-
zjerski i przedtem pracowaly w jakiej$ firmie, a le-
raz spowodu zamazpdjscia czy tez innych okollc;_'z-
nosci z pracy calodziennej wycofaé sie musialy, nie
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chea jednak calkowicie zrywaé ze swym zawodem,
zwlaszcza, Zze im dochod dodatkowy jest naprawde
niezbedny. -

Zachodzi jednak pytanie, czy warto dopiero
uczyé sie fryzjerstwa, by je uprawiaé¢ nastepnie
jako tylko zajecie dodatkowe. OdpowiedZ na to
moze by¢ jedynie taka: warto, jezeli ktog ma do
tego zdolnosci. Majac odpowiednig zrecznosé, moze
predko posias¢ wszelkie tajniki fryzjerstwa, a na-
stepnie mie¢ powodzenie wsréd klienteli.

Sama nauka fryzjerstwa wobec braku odpowied-
nich szkél odbywa sie przewaznie droga praktyki
w zakladach fryzjerskich. Ten system pochiania
jednak duzo czasu, za szybsza nauke trzeba mi-
strzom fryzjerskim placi¢. Wysokosé oplaty bywa
nader réznorodna, zaleznie od miasta i od wziecia
mistrza, u ktérego pobiera sie nauke.

27. Masaz.

Masaz leczniczy szerokie ma zastosowanie. Po-
szukiwani sa zaréwno masazysci jak i masazystki.
Zajmowaé si¢ masazem moga osoby catkowicie
zdrowe i fizycznie dobrze rozwiniete, gdyz zajecie
to wymaga dos¢ znacznego wysitku.

Do uprawiania masazu konieczne jest ukoriczenie
odpowiednich kurséw, gdyz samo zajecie wkracza
juz w dziedzine zabiegéw o charakterze lekarskim.

Klienci rzadziej zwracaja sie bezposrednio, lecz
zazwyczaj na polecenie lekarza, i dlatego konieczne
jest porozumienie sie z paru czy kilku lekarzami
miejscowymi, ktérzyby wskazywali swym pacjen-
tom adres i warunki.

Obok masazu leczniczego istnieje rowniez tak
zwany masaz kosmetyczny, o ktérym tutaj nie trak-
tujemy, poniewaz laczy sie on scislej z kosmetyka
ogolng (patrz str. 46).
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28. Manicure.

Manicure i pedicure — pierwsze zajecie odpo-
wiedniejsze dla kobiet, drugie dla mezczyzn.

Dbalosé o dobre utrzymanie re‘a‘k. o ksztal’fne
i wypolerowane paznokcie stala} sie moda, 'ktgri
stworzyla zawo6d manicurzystki. Praca ‘niezby
trudna i niewyczerpujaca, a doskonale nadajaca sie
na zajecie dodatkowe.

Dbalos$é o stopy nie jest juz sprawa mc_)dy_. lecz
osobistej wygody; nie chodzi o polerowame. i bar-
wienie paznokci, lecz o to, aby rosty Prawxd_lti:\‘ro.
nie wrastaly w cialo, 2 nadto o usuwanie odciskow
i zgrubiatosci skory na podeszwach. ' 5

Na pedicurzystow zapotrzebowaqxe' byu_'a mmel]{:
sze, ale tez i konkurencja jest mniejsza i zarobki
lepsze niz manicurzystek. ' ) .

Jezeli jednak manicurzystki i w [n.Ille]SZ}’TC!l mﬁf-
stach moga liczy¢ na zarobek, to pedlku.rzysm‘ty o
w wielkich miastach moga mieé¢ oplacajace sie za-

cie.

) Dla pedicurzystéw konieczny jest koptak‘l z za-
kladami kapielowemi, gdyz tg droga najskuteczniej
dokonywa sie doplyw klientow.

29. Kosmetyka.

Kosmetyka — ogélnie biorac — it.ast .sztukag za-
chowywania i podnoszenia piqknoém' ciala przez
umiejetne pielegnowanie zebow, wlosow, Bazm?].im,
piersi u kobiet i t. d. i t. d. Do_teg?’ slu’za, rozne
$rodki kosmetyczne, utrzymujace blalos_c s_kory. nisz-
czace brodawki, piegi, zbedne uwl'osmme. regulu_-
jace ksztalt nosa, podbrédka, usuwajace zmarszczki.
Jako s$rodki kosmetyczne siuzg roz'ne' kremy, po-
madki, oléwki, pudry, proszki do zebow, farby do

46

wloséw, mydia przetluszczone ; tym podobne pre-
paraty,

Jak widaé z powyiszego okreslenia, to do pew-
nego stopnia i fryzjerstwo, i masaz, i manicure maja
facznosé z kosmetyka, ale w obecnych czasach kos-
metyka stanowi tak rozgaleziong dziedzine wiedzy
praktycznej, ze nastapila dos¢ daleko idaca specja-
lizacja, i obok fryzjerek czy fryzjeréw, masazystek
i masazystow, pedicurzystéw i manicurzystek sa
jeszcze specjalisci i specjalistki od zmarszczek, pie-
legnowania skéry, brwi, rZg¢s, usuwania piegéw i bro-
dawek. Tym gtéwnie zabiegom stuza zazwyczaj tak
zwane salony pieknosei,

Do zajmowania sie kosmetyka konieczne jest
ukoriczenie odpowiednich kurséw i nabycie pewnej
praktyki. Poniewaz zabiegi kosmetyczne wchodza
czestokroé w zakres ortopedyki, a nawet chirurgji,
nie nalezy zabiegow tego rodzaju ryzykowaé na
wlasna reke bez obecnosci, a przynajmniej bez po-
rady specjalisty-lekarza.

Praktykowanie kosmetyki w calej rozciaglosci
wymaga juz specjalnych, nieraz dosgé kosztownych
przyrzadéw i odpowiedniego lokalu, natomiast upra-
wianie kosmetyki o charakterze zwyklych zabiegow
upickszajacych moze byé traktowane jako zajecie
dodatkowe.

Wobec trudnosci lokalowych mozna mieé umowe
z jakim ,gabinetem kosmetycznym”, czy tez ,salo-
nem pigknosci”, i tam zalatwiac¢ klientki i klientéw
w godzinach zgory okreslonych.

Kosmetyka jest zajeciem  dosyé dochodowem,
zwlaszcza gdy sie uda zdoby¢ wiekszg ilogé klientek
czy klientéw, ktorych urode ma si¢ w stalej kon-
serwacji.

Sprawom kosmetyki sporo miejsca poswiecaja
pisma kobiece oraz dwutygodnik »Uroda” (War-
szawa, Solec 87).
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30. Ubieranie kapeluszy.

Zaleznie od mody na koafjury, kapelusze
w ubiorze pan graja role wieksza lub mniejsza, 53
wiecej ozdobne i skomplikowane lub bardziej
skromne i prostsze.

W kazdym razie kazda ,szanujaca sig¢ nie-
wiasta” — jak to sie potocznie méwi — musi miec
jezeli nie cztery (zima, wiosna, lato, ie.?iel?], to
przynajmniej dwa (wiosenno-letnie 1 jesienno-
zimowe) nakrycia glowy, wiec z tego wnio_sek pro-
sty, Ze sprawa ubierania czy przerabiania kape-
luszy zawsze sporo rak musi zajmowac.

Nato, by zostaé¢ modystka czyli mistrzynig ubie-
rania kapeluszy damskich, trzeba trzech rzeczy:
1) gustu, 2) zrecznosci, 3) wprawy. Kto dwa
pierwsze warunki posiada, a trzeci _nabyl. ten
z powodzeniem zajecie to moze uprawiaé.

O nowych fasonach kapeluszy i_modach _ich
przystrajania informuja wszystkie pisma kobiece
-oraz specjalnie poéwiecone modom, jak np. ,,Mo'dy
kobiece” (Lwow, Jagiellonska 7, mleme(:zm_k]
~Przeglad Mody” (Warszawa, Bielar_’xska' ff' mie-
siecznik) oraz ,,Przeglgd kobiecy” (miesiecznik,
réowniez poswiecony modom).

Te i nizej wymieniane czasopisma mozna abo-
‘nowaé przez ksiegarnie.

31. Szycie bielizny.

Umiejetnosé szycia zawsze sie przyda kobiecie,
czy pannie czy mezatce, jezeli juz nie w ce!ach za-
robkowych, to na potrzeby najblizszej rodziny.

Okres wojenny wykazal, jak latwo wielkie na-
wet fortuny znikaja bez sladu i jak osoby barcllzo
zamozne i majace — zdawalo sie¢ — byt zabezpie-
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czony do samej $mierci, musialy imaé sie pracy za-
robkowej, w czem dla jednych znajomos$é kuchni,
a dla innych umiejetnosé¢ szycia okazaly sie zbaw-
czemi.

Totez stusznie po wojnie widzimy nawrét do tak
lekcewazonych przez jaki§ czas robot i prac ko-
biecych, ktérych dobra znajomosé winna byé ko-
niecznem uzupelnieniem wychowania kazdej mlodej
kobiety.

W wielkich miastach jest wiecej moznosci do-
bierania sobie odpowiednio do usposobienia czy
uzdolnieri dodatkowych zajeé zarobkowych, ale po
miasteczkach i osadach szycie jest nieraz jedyna
sposobnoscia uzyskania jakiegotakiego zarobkuy,
wige tem wieksza wage nalesy przykladaé do dobrej
znajomosci szycia przez niewiasty, nie wylaczajac
nawet przyslowiowych ,posaznych jedynaczek”,
gdyz nigdy niewiadomo, jak sie zycie ulozy i co sie
w Zyciu moze przydaé.

Szycie bielizny i zwyklych sukien mosze byé zu-
peinie nieztem zrédlem dochodu z warunkiem, ze
ma si¢ tez dostateczna znajomosé kroju. Oczy-
wiscie najlepiej, gdy sie w swoim czasie przeszlo
odpowiedni kurs kroju, ale nawet i wowczas, gdy
znajomosé¢ szycia wyniosto sie tylko z praktyki do-
mowej, przy odrobinie zrecznosci i pojetnosci mo-
zna nabra¢ wystarczajacej znajomosci kroju z pod-
recznikéw. Jezeli chodzi o bielizne, to istnieje

' »Podrecznik do nauki kroju bielizny damskiej, me-

skiej i dziecinnej“, opracowany przez p. M. Mirga-
lowska, a nadto moga sie przydaé¢ nastepujace ze-
szylty z wydawnictwa ,Modne roboty kobiece":
»Jak ozdobié¢ bielizne poscielowq” cz. 1 i 11 (21i27)
oraz Nr. 23 ,Bielizna stolowa”. W cyklu ,,Zycie
praktyczne” jako Nr. 17 ukazal sie zeszyt p. t.
»Wykwintna i praktyczna bielizna®.

Sto dodatkowych zajeé dochodowych. 4 49




32. Hait.

Haft, ten od wiekéw uprawiany przez kobiety
zawéd, dochodzacy czestokroé do szczytu artyzmu,
tez winien by¢ brany pod uwage jako zajecie do-
datkowe.

Prawda, ze dzi§ przemys! maszynowy wyparl
przewaznie haft reczny z ozdabiania bielizny po-
Scielowej czy osobistej, conajwyzej recznie robione
sa monogramy, ale nawrét do robot kobiecych daje
haftowi pole przy réznych serwetkach, poduszkach
ozdobnych, laufrach i tym podobnych przedmio-
tach upiekszania wnetrza domu mieszkalnego.

W dalszym ciagu ma tez haft reczny zastoso-
wanie do szat liturgicznych i bielizny koscielnej,
ale te dziedziny mogg byé Zrédlem dochodu w wy-
jatkowych tylko razach, i dlatego szerzej omawiaé
tego rodzaju robot hafciarskich nie bedziemy.

W cyklu wydawniczym ,,Modne roboty kobiece"
wyszlo kilka zeszytéw, pouczajacych o réznych
sposobach haftowania: ,Hafty ludowe” (Nr. 12),
»Richelieu” (Nr. 25), ,Haft angielski“ (Nr. 29),
»Haft Janina” (Nr. 32), ,Biale hafty” (Nr. 34),
»Hafty kolorowe” (Nr. 36), ,Hafty toledo” (Nr. 41),
oraz ,Biafe serwety haffowane” (Nr. 9).

Nadto oddzielnie wyszly dwa podreczniki: ,,Wzo-
ry haftéw biafych i kolorowych” w 2 zeszytach, za-
wierajacych po 100 wzoréw naturalnej wielkosei,
cena zeszytu 3 zi. 50 gr., oraz ,.Zbiér monogra-
méw", album, zawierajace 600 monograméw ze
wskazéwkami wykonania, cena 5 =zl

33. Oprawa obrazéw.

Zajecie sie oprawg obrazéw nie wymaga zaopa-
trywania sie w jakie§ kosztowne, specjalne przy-
bory, a jest praca, nadajaca sie zaréwno dla mez-
czyzn jak i kobiet.
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Oczywiscie mamy tu na mysli zwykle oprawy,
robione z gotowych listew. Poniewaz przy przy-
cinaniu tych listew gips, ktérym sa powlekane, bar-
dzo latwo odpryskuje, najpraktyczniej jest listwy
do przyciecia i sformowania ramy dawaé do spe-
cjalisty, gdyz przy reczmem przycinaniu mozna li-
stwe zepsué. Mniejszych obrazkéw bardzo czesto
nie oprawia si¢ w ramki drewniane, lecz daje sie
tak zwana laméwke z plétna introligatorskiego lub
mocnego papieru.

Liczenie na prywatne zaméwienia oprawy obra-
z6w, jezeli si¢ nie prowadzi pracowni, ale tylko
traktuje te robote jako zajecie dorywcze, dodat-
kowe, moze by¢ rzecza zawodna, dlatego praktycz-
niej i pewniej bedzie wej$é w porozumienie ze skle-
pami materjalow piSmiennych lub innemi, ktére
przyjmuja obrazy do oprawy, i dla nich pracowaé
albo tez wejs¢ w porozumienie z domokraznymi
sprzedawcami, ktérzy sprzedaja oprawne obrazy
i obrazki po domach, targach, jarmarkach lub
miejscach odpustowych.

34. Powickszanie fotogralij.

Fotografja amatorska bardzo dzi§ jest rozpo-
wszechniona. Latwiej jednak jest zrobic¢ zdjecie,
niz je nastepnie dobrze wywolaé i utrwali¢, a je-
szcze trudniejsza sprawa zrobienie powiekszenia.
Nader zas czesto sie zdarza, iz udalo sie dokonaé
zdjecia ladnego widoku lub sympatycznej osoby
i chce sie koniecznie mieé¢ powiekszenie, — oto
irédlo zapotrzebowan na powickszanie fotogralij.

Tak wiec zajecie sie wywolywaniem klisz i po-
wickszaniem fotografij moze byé zupelnie korzyst-
nem zajeciem dodatkowem, nadajacem sie tak do-
brze dla pan jak i panéw. Gdy chodzi o zdoby-
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wanie klienteli, to dobre wyniki moze daé wejscie
w porozumienie z jednym czy paru sklepami, ktore
wywiesilyby ogloszenia o przyjmowaniu klisz do
wywolywania i fotografij do powickszenia, za co
oczywiscie otrzymywalyby pewna prowizje.

35. Kopjowanie planéw i powielanie.

Przy ozywionym ruchu budowlanym firmy bu-
dowlane, budowniczowie, biura fabryczne, geome-
trzy, utrzymuja stalych rysownikéw-kreslarzy. Gdy
jednak tego ozywienia niema, to rzecz naturalna
trzymanie stalego personelu do kopjowania planow
nielicznych robét, czy ich powielania zupelnie sie
nie oplaca i zdarzajace sie tego rodzaju prace ,wy-
daje sie na ulice”, to znaczy powierza sie rysowni-
kowi do wykonania w domu za uméwionem wyna-
grodzeniem od sztuki. Stowem, kopjowanie planow
i ich powielanie moze si¢ sta¢ jednem z zaje¢ do-
datkowych, dostepnem dla plci obojga, gdyz
w ostatnich czasach powstaly nawet specjalne kur-
sy rysunkéw technicznych dla kobiet.

Chcac mieé¢ mozliwie staly doplyw zaméwien na
podobne roboty, trzeba utrzymywaé kontakt z fir-
mami i osobami odpowiedniemi, ktéore moga mieé
w tym zakresie zapotrzebowania.

W czasach gdy wiecej jest wolnych rak do pra-
cy, niz samej pracy, nie mozna czekaé, az ktos
przyjdzie z robota, lecz nalezy samemu tej roboty
szukaé i tam, gdzie spodziewamy sig¢ ja uzyskac,
trzeba umiec trafiaé.

IV. DROBNE HODOWLE

A. Zwierzqt.

Podajac rozmaite zajecia, mogace byé zrodiem
dodatkowego dochodu, bierzemy pod uwage 'rézne
warunki, w jakich si¢ ludzie znajduja, i $rodki, ja-
kiemi rozporzadzaja. I dlatego, w mysl zapowiedzi
na poczatku, obok zaje¢, dostepnych tylko w wiek-
szych miastach, nie zapominamy tez o takich, ktére
nadaja sie przedewszystkiem dla mieszkancow
przedmie$é, osad lub wogdle miejscowosci wiej-
skich. Do takich zajeé¢ naleiy uprawianie warzyw,
roslin i krzewow owocowych oraz hodowla drobiat,
to znaczy nietylko drobiu, ale tez i drobnych zwie-
rzat czy ptakoéw, jak kroliki, pieski rasowe lub ku-
ry,‘golgbie czy kanarki, a réwniez inne ptaki $pie-
wajace.

36, Hodowla kanarkéw,

Kanarki mozna hodowaé zaréwno na wsi jak
i w miescie, o ile tylko sa ku temu odpowiednie
warunki lokalowe.

Oczywiscie hodowla na wsi o tyle sie oplaci,
o ile jest niedaleko wigksze miasto i latwa z niem
komunikacja. Popyt na mlode odchowane kanarki,
zwlaszcza dobrze sSpiewajace, zawsze jest dosé duzy.

Osobom, pragnacym zajaé sie ta mila hodowla,
mozemy poleci¢ ksigzeczke p. t. ,,Kanarek. Wycho-
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wanie, leczenie, pielegnowanie” z 23 rysunkami,
cena 80 gr., oraz druga Borecki A. ,Hodowla
i pielegnowanie kanarka”, str. 60, cena 1 zi 50 gr.,
a nadto Miiller W. ,,Szkola Spiewu kanarka”, str.
60, cena 1 zi. 50 gr.

37. Hodowla golebi.

Hodowla golebi nalezy do tego rodzaju ho-
dowli, ktoére z rownem powodzeniem moga byé¢ pro-
wadzone na wsi jak i w miescie.

Hodowla ta wymaga wiecej zabiegow: budowy
golebnika lub pewnych urzadzen, jesli sie odbywa
na strychu domu. Sa tez obostrzenia co do hodowli
golebi pocztowych. Hodowla golebi nie jest trudna.
Wiecej pieczolowitosci wymagaja golebie rasowe,
ale jesli chodzi o dochodowosé, to tylko rasowe
hodowaé sie oplaci.

O hodowli golebi istnieje kilka wydawnictw:
1) Trybulski M. ,.Gospodarski i amatorski chéw
golebi”, str. 96. Cena 2 zI. 80 gr. 2) Victorini J.
»~Hodowla golebi”, str. 100. Cena 3 zl 50 gr.

Nadto moze przydaé sie wiadomosé, ze istnieje
s Towarzystwo hodowcow golebi pocztowych Za-
glebia Dabrowskiego Czarny Diament”, kiére ma
siedzibe w Sosnowcu przy ulicy Bedzisiskiej Nr. 3.

38. Hodowla kroélikéw.

Do bardzo zalecanych nalezy hodowla krélikew
ze wzgledu na wielorakie korzysci, gdyz dostarcza

i miesa i futerek, majacych liczne zastosowania. Ho-

dowla nie jest trudna. Latwiej prowadzié ja na wsi
lub w osiedlach podmiejskich, niz w miescie, ale
i w miescie nie jest niemozliwa. Tylko jezeli
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w miescie hoduje sie kroliki w klatce, stojacej
w sieni lub w mieszkaniu, to trzeba wielkiej dba-
fosci o czysto$é, by uniknaé przykrej woni.

Jak praktycznie urzadzié i prowadzié hodowle
krolikéw, informuja ksigzki nastepujace:

1) Hulla K. ,Gospodarski chéw FErélikéw".
(.Groszowa Bibljoteczka Rolnicza”). Cena 90 gr.

2) Trybulski M. ,Kréliki. Rasy, wychéw
i uzytkowanie.” (,Encyklopedja Gospodarstwa
Wiejskiego” Nr. 37/38). Cena 5 zl. 50 gr.

3) Gutzman Z. ,.Krélik”, str. 101. Cena 1 zl
50 gr.

4) Victorini J. ,Hodowla Erélikéw™, str. 96.
Cena 6 zl

5) Zablocka J. ,Wychéw Erélikéw™, str. 32.
Cena 30 gr.

Zaleznie od tego jak sie¢ ma zamiar hodowle po-
prowadzi¢, dostosowaé trzeba i swe studja w tym
zakresie, dlatego tez wskazujemy obok przystep-
nych broszur informacyjnych ksiazki obszerne,
gruntownie traktujace przedmiot, a przeto niezbe-
dne dla tych, ktérzy hodowle krolikéw chca po-
traktowaé szerzej.

39. Hodowla koéz.

Powiada przyslowie, ze koza sucha miotle zje
i kwarte mleka da. Rzeczywiscie koza nie jest wy-
bredna w jedzeniu, nie jest tez trudna do chowu,
a pozytki z niej sg wielostronne. Hodowla kéz uwa-
zana jest za jedna z zyskowniejszych. Prowadzié
te hodowle mozna na przedmiesciach, osiedlach
podmiejskich, no i oczywiscie na wsi.
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O zasadach hodowli poucza wydawnictwo po-
nizsze:

Trybulski M. ,Kozy. Pochodzenie, hodowla
i choroby”, str. 62 (,Encyklopedja Gospodarstwa
Wiejskiego” Nr. 51). Cena 1 zt 20 gr.

40. Hodowla kur.

Kury — to gléwne, a wlasciwie niemal wy-
faczne dostarczycielki tak odzywczego $rodka, ja-
kiem sg jaja, na ktére zawsze i wszedzie jest popyt,
totez umiejetnie zorganizowana hodowla kur za-
wsze powinna daé dochéd. Wydawnictw, informu-
jacych o hodowli kur, jest dosyé sporo. Podajemy
ponizej niektére z nich:

1) Trybulski M. ,Jak chowaé kury, aby niosty
duzo jaj“, str. 48, ryc. 11. (,,Groszowa Bibljoteczka
Rolnicza” Nr. 5). Cena 90 gr.

2) Karczewska M. ,,Dobre nioski“, str. 88, ryc.
34 (,,Bibl. Rolnika Wzorowego” Nr. 11). Cena 2 zl.
50 gr.

3) L. V. J. ,Hodowla kur rasowych”. (Kronika
Rodzinna). Cena 40 gr.

4) ,Hodowla i tuczenie drobiu”. (,Zycie prak-
tyczne"”). Cena 1 zl.

5) Nikorowiczowa St. ,Wychéw kur”, str. 64.
Cena 30 gr.

6. Victorini J. ,Jak hodowaé kury na wsi”,
str. 56. Cena 1 zl.

41, Hodowla pséw.

Nie wdajac si¢ w wyliczanie psich ras, uwzgle-
dniamy tu jedynie pie¢ rodzajéw psow wedlug ce-
léw, do jakich sa przeznaczone: 1) mysliwskie,
2) policyjne, 3) podwérzowe, 4) owczarskie
i 5) pokojowe.
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Hodowla pierwszych czterech rodzajow wymaga
specjalnych warunkéw i umiejetnosci, moze wiec
byé uprawiana tylko zawodowo. Jezeli wiec cho-
dzi o hodowle pséw jako zajecie dodatkowe, to
przedewszystkiem nalezy bra¢ pod uwage pieski po-
kojowe, a gdy warunki na to pozwalaja i niektore
podwérzowe.

Literatura o hodowli i tresurze psow jest dosyé
obfita w jezyku polskim, zgodnie jednak z zastrze-
Zeniem, powyzej wypowiedzianem, nie bedziemy tu
cytowali wydawnictw, traktujacych o psach w stuz-
bie wojskowej, policyjnej i myéliwskiej, lecz je-
dynie ksiazki ogélnie informujace o hodowli psow
oraz o psach pokojowych. Oto wazniejsze z ksia-
2ek w tym zakresie:

1) Chester J.- H. ,Pies, wychowanie i rasy",
str. 58. Cena 3 zi.

2) Majewski J. ,Tresura psa pokojowego”,
str. 160. Cena 3 zl 60 gr. :

3) Otto v. E. ,Pies domowy” (hodowla i tre-
sura), str. 124, Cena 4 zlL

4) ,Pies i kot”. (,Zycie praktyczne” Nr. 48).
Cena 1 zL

Wyszlo wreszcie w cyklu ,,Encyklopedja Gospo-
darstwa Wiejskiego” wyczerpujace dzielo o psach
jako Nr. 105—107 p. t. Trybulski M. ,Psy. Rasy,
wychéw, tresura i leczenie”, str. 264. Cena 8 zi
50 gr.

Zaczelo nawet wychodzi¢ w Warszawie czaso-
pismo, poswiecone psom (miesiecznik ,,Pies”), ma-
jace jednak na uwadze nietyle hodowle i hodowcow
psow, ile glownie utrzymanie pieskow pokojowych.
Pismo to hodowcom moze sie przydaé jako miej-
sce reklam czy ogloszen o sprzedazy wyhodowa-
nych okazow.
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42. Hodowla morskich $winek.

Byl czas, ze morskie $winki spelnialy role wy-
roczni loséw: umieszczone na katarynkach wycia-
galy dla Ka§ i Marys ze specjalnych szufladek
kartki z przepowiedniami przyszlosci. W one czasy
kataryniarze tez byli glownymi odbiorcami mor-
skich $winek.

Dzi§ katarynki naleia do rzadkosci, a morskie
$winki, o ile nie sa tu i owdzie trzymane w domu
dla zabawy dzieci, stuza gléwnie do celéw labora-
toryjnych (doswiadczalnych).

Z tych wzgledéw hodowla ich tam tylko moze
by¢ celowa i przynosi¢ dochéd, gdzie sa kliniki
uniwersyteckie lub do$wiadczalne stacje weteryna-
ryjne.

O hodowli morskich §winek prof. Maurycy
Trybulski w swej ksigice ,Kréliki* zamiescil
jako dodatek rozdzial X, omawiajacy hodowle
zwierzat laboratoryjnych czyli $winek morskich,
szezur6w i myszy. Poniewaz ksiazka wymieniona
kosztuje 5 zl. 50 gr., wiec kogo interesuja tylko
swinki, to moze skorzysta¢ z broszury tegoz autora
»Hodowla morskich $winek”, str. 14. Cena 40 - gr.

43. Hodowla bialych myszek.

Jak na réine inne rzeczy, tak tez przed laty
byla moda na biale myszki i wtenczas popyt byt
na nie znaczny. Dzi§ ta zabawka przeszla, ale
jeszcze tu i owdzie popisuja sie z niemi wedrowni
sztukmistrze czy kataryniarze, a w niektorych do-
mach trzymane sa dla oryginalnosci lub uciechy
dzieci. .

Biale myszki naréwni ze $winkami morskiemi
i szczurami uzywane tez bywaja do celéw labora-
toryjnych (doswiadczalnych). 7
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Nie mozna liczy¢é na wieksze dochody z tej ho-
dowli, ale poniewaz malo wymaga i miejsca i za-
chodu, moze byé prowadzona jednoczesnie z inne-
mi drobnemi hodowlami.

Oddzielnej broszury o hodowli bialych myszek
niema, w wymienianem jednak juz poprzednio
dziele M. Trybulskiego ,Kréliki“ rozdzial ostatni
omawia hodowle zwierzat laboratoryjnych, gdzie
jest tez nieco uwag ogdlnych o hodowli myszy.

44, Hodowla rybek.

Hodowla rybek w akwarjum pokojowem tak-
samo jak hodowla bialych myszek wiekszych do-
chodéw daé nie moze. Jezeli jednak kto§ posiada
zamilowanie do tego rodzaju zajeé, to prowadzac
podobna hodowle, ma rozrywke, a nadto nietylko
ta rozrywka moze go nic nie kosztowaé, ale jeszcze
dawaé drobny zysk.

Przy zajeciu sie hodowla rybek mozina z korzy-
$cia positkowaé sie nastepujacemi ksigzkami:

1) Roguska W. ,Akwarjum i terrarjum.
Wskazéwki praktyczne przy zakliadaniu. Zbieranie
okazéw, hodowla®. 7 131 rycinami. Cena 3 zt 60 gr.

2) . Akwarjum®. Samouczek techniczny Nr.
114, Cena 60 gr.

3) .,Rosliny akwarjum”. Samouczek techniczny
Nr. 115. Cena 60 gr.

Na podobieristwo hodowli rybek w akwarjum
mozna tez prowadzié¢ hodowle slimakow.

45. Hodowla jedwabnikéw.

Dzieki wytrwalym zabiegom rodziny pafstwa
Witaczkéw z Milanéwka pod Warszawa, jedwabnic-
two w Polsce weszlo na realne tory prawidlowego
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rozwoju i staje sie galezia przemystu krajowego.
Od paru lat sa juz nawet w handlu tkaniny je-
dwabne z jedwabiu, wyhodowanego w kraju.

Kto wiec posiada odpowiedni ogrédek, w kto-

tym moga by¢ hodowane morwy, moze z korzyscia
zaja¢ sie hodowla jedwabnikow.
. Podrecznikéw o tej hodowli w jezyku polskim
jest kilka. Najbardziej wyczerpujace jest dzielo
ks. Tadeusza Ciborowskiego p. t. ,.Jedwabnictwo,
hodowla jedwabnikéw i morw”. W tekscie 136 rys.
Cena 4 zi 75 gr.

Nadto wymienié nalezy: 1) Witaczek H. ,.0 ho-
dowli jedwabnikéw", str. 78, Cena 2 zI. 20 gr.
2) Wawrzkiewicz L. ,,Praktyczna hodowla jedwab-
nikéw”, str. 80. Cena 1 zl 50 gr.

W ksiazkach wymienionych znajda sie wszelkie
wskazéwki dla chcacych zajaé sie hodowla jedwa-
bnikéw wraz z informacjami co do drég zbytu.

46. Hodowla pszczél.

Przypowies¢ ludowa glosi, ze ,kto hoduje
pszczoly, ten nie bywa goly"”, a druga potwierdza
to materjalne powodzenie pszczelarza, powiadajac:
wkto hoduje pszczoly, ten zawsze wesoly”. We-
soly — rzecz jasna — z tego powoduy, iz o gotowke
klopotu nie ma.

Przypowiesci przytoczone $wiadcza, Ze pszcze-
larstwo uwazane jest za zajecie korzystne, zy-
skowne.

Y Uprawiaé je mozna zaré6wno na wsi jak
1 w miescie.

— Jakto w miescie? — zapyta zdziwiony czy-
telnik.,

— A tak, w mieécie, gdy sie zamieszkuje wpo-
blizu jakich§ ogrodéw lub parku. Ule umieszcza
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sie na dachu, choéby nawet kilkupietrowej kamie-
nicy. Préby tego rodzaju byly robione z zupelnem
powodzeniem w Berlinie. No, a co sie udaje do-
brze w Niemczech, dlaczego nie ma sie udaé
w Polsce?

Oczywiste, ze na wsi czy pod miastem moze
by¢ hodowla pszczél prowadzona na szersza skale,
ale te udane préby hodowania pszczél w miescie
na dachach kamienic najzupelniej zasluguja na
uwage.

Zycie pszczol dobrze juz jest zbadane dzieki
calemu szeregowi przyrodnikéw, miedzy ktérymi
i Polacy nieostatnie zajmuja miejsce. Tu za§ zna-
jomos$é Zycia pszczdl posiada takie znaczenie prak-
tyczne, Ze praca ich moze byé bardzo dobrze wy-
korzystana przez hodowce.

Wydajnosé jednego ula oblicza sie przecietnie
na 16 do 18 kg miodu rocznie. Wobec tego, liczac
tylko dwa i po6l zlotego za kilogram, osiagamy
koto 40 do 45 zlotych, co przy pasiece zlozonej
z 15 uli daje 600 do 700 zlotych. Calkiem nie do
pogardzenia dochéd dodatkowy, zwazywszy, :ze
praca przytem jest niewielka, a w istocie swej sym-
patyczna.

Do prowadzenia hodowli pszczél, jesli sie chce
w pierwszym roku mieé¢ dochod, trzeba przy-
stepowaé z pewnem przygotowaniem i teoretycznem
i praktycznem. Gdy nasza praktyczna znajomosé
rzeczy jest skromna, to zaczynaé¢ trzeba od paru
uli, a dopiero po nabraniu doswiadczenia i wyprak-
tykowaniu naszych teoretycznych wiadomosci mo-
Zna na sezon nastepny rozwinaé hodowle na szersza
skale.

Literatura o pszczelarstwie i pozytkach z miodu
jest bardzo obfita. Wychodza tez czasopisma spe-
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cjalne. Z wydawnictw z tej dziedziny polecié mo-
Zemy nastepujace:

1) Brzésko St. ,Jak zaloiyé i prowadzi¢ pa-
sieke"”, str. 48 z 8 rycinami. (,,Groszowa Bibljotecz-
ka Rolnicza” Nr. 15). Cena 90 gr.

2) Bojarska St. ,Hodujmy pszczofy!“ (,Bibljo-
teka Praktyczna”, Kronika Rodzinna, Warszawa).
Cena 1 z1. 20 gr.

3) Ciborowski T., Ks. ,JJak hodowaé pszczoly,
by dawaly duio miodu”, str. 60. Cena 1 zl

4) Weber L. Jak zbudowaé ul najtariszy?™ str.
16. Cena 1 zi

Z dziel obszerniejszych na uwage zasluguja:

1) Brzoésko St. ., Prakiyczne pszczelnictwo®,
str. 184.  (,Praktyczne Podreczniki Rolnictwa
i Nauk Pokrewnych”). Cena 4 zl. 50 gr.

2) Ciborowski T., Ks. ,Praca w pasiece”,
str. 270. Cena 7 zl.

3) Ciesielski T. ,,Barfnictwo”, str. 250. Cena
6 zI. 80 gr.

4) Margonski A., Ks. ,Pszczelarstwo nowo-
czesne”. Tom I i II, str. 644, Cena 9 zi. 90 gr.

Pisma wychodza dwa: ,Bartnik Postepowy”
(Lwow, Pohulanka 10) i ,,Pszczelarz Polski“ (War-
szawa, Plac Zelaznej Bramy, II Hala Mirowska
Nr. 9). Obydwa czasopisma sa miesiecznikami
i prenumerata obu jest jednakowa: 2 zi. 50 gr.
kwartalnie.

B. Hodowla warzyw i roslin.

Do hodowli warzyw czy roslin pokarmowych
potrzebny jest odpowiedni kawalek ziemi pod
uprawe, narzedzia ogrodnicze, oraz inspekty, gdy
chodzi o hodowanie warzyw wczesnych.
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Stosownie do posiadanego czy dzieriawionego
terenu nadaje sie odpowiedni zakres wprowadzonej
hodowli. Gdy ma sie maly ogrédek przy podmiej-
skiem mieszkaniu, to trudno urzadzaé wieksza ho-
dowle dochodowa. Ale juz jest wielka pomoca
w zwiazaniu konca z kornicem w budzecie domowym,
jezeli uda sie¢ wyprodukowaé¢ tyle warzyw, iz dla
domu wlasnego na rok caly starczy, a drobna prze-
wyzka pozostanie jeszcze do odstapienia jednemu
czy drugiemu sasiadowi.

Inaczej sprawa wyglada przy posiadaniu kilky,
kilkunastu, kilkudziesigciu czy kilkusetmorgowego
gospodarstwa rolnego. W tym wypadku chodzi
o to, by czes¢ ziemi, oddawanej dotad pod malo
oplacajaca sie uprawe zboz, zajaé pod lepiej pro-
centujace warzywa i w ten sposéb podniesé nie-
wystarczajaca dochodowos¢ gospodarstwa posiadanego.

Uniwersalnych wskazéwek, trafnych dla wszyst-
kich okolicznosci, nie mozemy tutaj podaé, zwra-
camy jedynie uwage na koniecznosé brania pod
rozwage réznorodnych czynnikéw, skladajacych sie
na powodzenie i dochodowosé przedsiewzietej ho-
dowli, jak np. odleglo$¢ od miasta, mniejsza lub
wicksza latwosé komunikacji, wysokosé placy ro-
botnika, jako$é robotnika, koszt koniecznych inwe-
stycyj, ze poprzestaniemy na wymienieniu tych
kilku wazniejszych okolicznosci.

Nadmieni¢ tez nalezy o ogrédkach dziatkowych,
ktére po wickszych miastach maja zastosowanie.
Organizacja tych ogrédkéw polega na tem, ze gru-
pa o0sob, zamieszkalych w miescie, otrzymuje od
zarzadu miasta na dogodnych warunkach odpo-
wiedni teren lub wydzierzawia plac od prywatnego
wlasciciela, dzieli go na parusetmetrowe ogrodki,
ktore sobie kazdy, nalezacy do tej grupy uprawia,
poswiecajac na to czas, wolny od pracy zawodowej
w biurze, sklepie czy zakladzie przemyslowym.
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Wiosna i latem dzien jest dluzszy, altanka, na ta-
kiej dzialce wystawiona, czyni ja miejscem milego
wypoczynku dla calej rodziny, gdy uprawa i pie-
legnowanie zagonkéw jest zdrowa gimnastyka na
éwiezem powietrzu. O jakiejs hodowli na sprzedaz
w ogrodkach dzialkowych trudno jest mysle¢, ale
mozna mieé¢ dostateczna ilosé warzyw i jarzyn na
wlasny uzytek, a mozno$é spedzania wolnych go-
dzin w lepszych warunkach zdrowotnych ma prze-
ciez duze znaczenie.

47. Weczesne ziemniaki,

Ziemniaki naleza do tych roslin jadalnych,
ktére moga byé spozywane cze¢sto, a jednak nie
przejadaja sie i pod tym wzgledem moga by¢ po-
stawione obok chleba, ktéry, choé codziennie jemy,
nigdy nam sie nie sprzykrzy.

Poniewaz istnieje przeszlo dwiescie sposobow
przyrzadzania ziemniakéw (patrz broszure B. K. S.
,.200 potraw z ziemniakéw", — Warszawa, Kronika
Rodzinna. Cena 80 gr.), wiec mozna jes$¢ je bar-
dzo czesto i coraz inaczej mieé przyrzadzone, wo-
bec czego potrawy ziemniaczane nie moga sie znu-
dzi¢ i na ziemniaki jest zawsze znaczny popyt.

Ziemniaki do uprawy nie sa trudne i dlatego sa
przewaznie przedmiotem masowej uprawy polowe;j.
W malych ogrédkach niezawsze uprawa ich moze
sie oplaci¢, chyba, ze sam teren wyjatkowo sprzyja
urodzajnosci dobrych ziemniakéw, albo gdy zapro-
wadzimy uprawe ziemniakéw wczesnych z mysla
sprzedazy jako nowalijek po cenach amatorskich.

Majacym zamiar zaja¢ sie ta uprawa polecamy
do przestudjowania wydawnictwa nastepujace:

1) Jankowski St. ,Uprawa ziemniakéw” (,Gro-
szowa Bibljoteczka Rolnicza” Nr. 2), str. 46, ryc. 5.
Cena 90 gr.
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2) Mikutowski-Pomorski J. ,Uprawa ziemnia-
kow”, str. 34. Cena 30 gr.

3) Listowski A. ,Uprawa ziemniakéw w Swietle
doswiadczen” (cykl ,,Wyniki Doswiadczern Polo-
wych” Nr. 5), str. 76. Cena 1 zI 50 gr.

48. Pomidory i ogorki.

Wszelkie warzywa i jarzyny im wczesniej sa
wyprodukowane, tem korzystniej moga byé sprze-
dane, i dlatego, gdy do ich uprawy przystepujemy
z mys$la nietylko zaspokojenia wlasnego gospodar-
stwa domowego, ale tez w celach zarobkowych,
to — przy moznosci przeznaczenia na ten cel nie-
wielkiego tylko terenu — jedynie wczesne gatunki
produkowa¢ nalezy i prowadzié hodowle prze-
waznie w inspektach.

-Wskazéwki praktyczne podaja broszury naste-
Pujace:

1) Karczewska M. ,Ogrédek warzywny na
w‘i‘asne potrzeby”. (,,Groszowa Bibljoteczka Rol-
nicza” Nr. 6), str. 48, ryc. 9. Cena 90 gr.

. _2) Nehring E. ,Ogérki, pomidory, karczoch
i inne warzywa pokrewne”, str. 88, ryc. 24. Cena
2 zt 50 gr.

3) Brzozowski St. ,Inspekt. Hodowla warzyw
pod szkiem”, str. 88. Cena 4 zlL

4) Silnicka-Lippomanowa J. ,,0 pomidorach”,
str. 16. Cena 80 gr.

49, Szparagi,

Szparag to roslina, rosngca na gruntach pia-
szczystych, ktérej korzen wydaje na wiosne wy-
pustki miesiste, stanowiace bardzo lubiany przez wie-

Sto dodatkowych zaje¢ dochodowych. 5 65



lu pokarm. Dla tych wlasnie wiosennych wypustkow
korzeniowych szparagi sa hodowaxz_te. _Im-te pf;dy
korzeniowe sa grubsze, tem szparagi wiecej cenione
przez gospodynie i spoz‘ywcéw_, wiec tt.az cata ho-
dowla szparagow do tego zmierzaC winna, b}; _te
pedy byly wczesne, obfite i grul?e. Ofi tego za ez_y:
oplacalnosé¢ hodowli, a jal'c to osiagnaé, poucza naj
lepiej wymienione ponizej podreczniki:

ring E. ,,Szparag i warzywa karzer:i‘iowe"-
(,.E;}cylliz};ediga Goszodarstwa Wiejskiego” Nr.
99_100), str. 110, rycin 31. Cena 2 zt 50 gr.
2) Brzezinski J. ,.Szparagi i ich racjonalna ho-
dowla”, str. 98. Cena 5 zL :
3) Brzozowski St. ,,Szparagi, rabarbar, arcydzie-
giel”, str. 30. Cena 1 z' 50 gr.

50. Truskawki i poziomki.

Truskawki i poziomki doirzewai_g pod kqniec
wiosny lub wczesnem latem, kiedy jeszcze niema
ani jablek, ani gruszek, ani wiéni, ani 'shwek, wiec
tez latwy zbyt maja i chetnie sa widziane na kazl;
dym stole. Hodowla ich nie wymaga w1e;kszyc°:
nakladéw i przy odrobinie dbalosci daje zupelnie
dobre wyniki. J

Jak te hodowle prowadzi¢ w sp.osob ]'sf)rzystny
pod wzgledem materjalnym, informuja poniZsze wy-
dawnictwa fachowe: B

1) Nehring E. ,Truskawka, _poziomka 1 wa-
rzyw)a nasienne”.  (,Encyklopedja Gospoda}'stv\;a
Wiejskiego", zeszyt Nr. 111/112), str. 110, rycin 19.
Cena 3 zi 50 gr. : .

2) Brzozowski St. ,.Nowy spos6éb hodowli tru-
skawek”, str. 30. Cena 1 zt 50 gr.
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51. Rabarbar i salaty.

Rabarbar w latach ostatnich znalazl u nas bar-
dzo szerokie rozpowszechnienie, uzywany juzto
na kompot, juzto na zupe. Salaty wszelkich od-
mian zawsze do§¢ szeroko byly w uzyciu, wiec tez
i na salate i na rabarbar o nabywce nietrudno.
I rabarbar i salata wymagaja ziemi dobrej, dlatego
na gruntach stabych mozna te warzywa w mini-
malnych ilosciach uprawiaé na swoj domowy uzy-
tek; gdyby jednak chodzito o hodowle na sprzedaz,
to si¢ na slabej ziemi nie oplaci, bo zbyt kosztowna
bylaby uprawa.

Wyczerpujace wskazowki do hodowli rabarbaru
i salat daje dzielko E. Nehringa:

»~Warzywa lisciowe i przyprawy Fkuchenne.
(nEncyklopedja Gospodarstwa Wiejskiego” Nr.
94/95), str. 160, ryc. 46, Cena 3 zI 80 gr. Zasluguja
réwniez na uwzglednienie dwie broszury: 1) Wro-
blewska Z. ,Salfaty — hodowla i przyrzadzanie®,
str. 30, Cena 1 zt (cykl ,Zycie praktyczne”), oraz
raz juz wymieniona na str. 66 broszura St. Brzozow-

skiego ,.Szparagi, rabarbar, arcydziegiel”, str. 30.
Cena 1 zt 50 gr. -

52. Pieczarki.

Do hodowli pieczarek nie jest konieczny ogrod.
Hodowla moze byé prowadzona nawet w piwnicy,
dostatecznie przewiewnej, byle byl nawoz konski
i to od koni, karmionych owsem.

Jak minimalne pomieszczenie potrzebne jest na
hodowle pieczarek, wymownie to podkresla tytul
ksiazki o tej hodowli prof. F. Teodorowicza p. t.
.Majatek na 15 metrach®, str. 32. Cena 1 zt 50 gr.

O hodowli pieczarek mowi tez E. Nehring w ksigz-
ce: ,Warzywa lisciowe i przyprawy kuchenne”.
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(Cena 3 zi 80 gr), a w tym zakresie wydal row-
nies broszure St. Brzozowski ,Pieczarki”, str. 38.
Cena 2 zl.

Hodowla pieczarek moze byé korzystnem przed-
siewzieciem zwlaszcza w wigkszych miastach lub
ich poblizu.

53. Ziola i rosliny lekarskie.

Istniejacy w latach ostatnich zwrot ku lecznic-
twu ziolami ma miedzy innemi te dobra strong, Ze
zwrocil uwage ogoélu na to malo wyzyskane dotad
srédto dochodu, jakiem moze sie sta¢ uprawa roslin
i zbieranie zi6l lekarskich.

Zwracamy uwage, ze dochéd mozna osiagnac
nietylko z uprawy roslin lekarskich, ale tez z umie-
jetnego zorganizowania zbiérki zi6! leczniczych,
dziko rosnacych po rowach, miedzach, lasach, brze-
gach rzek i strumieni, oraz wawozach i zboczach
gor.

Wydawnictw, traktujacych o roslinach i ziotach
lekarskich, mamy w jezyku polskim sporo. Oto
niektore z nich:

1) Bieganski J. ,,Najwiecej poszukiwane i po-
plaine rosliny lekarskie”, str. 8. Cena 75 gr.

2) Bieganski J. ,Hodowla ziél lekarskich™.
Podrecznik praktyczny. Cena 4 zt 50 gr.

3) ..Rosliny lecznicze”. Atlasik przyrodniczy
kieszonkowy, 46 rys. kolor. na 12 tablicach.
Cena 3 zhL

4) Dalinski E. ,Ziofa lekarskie najlepszem
srédiem dochodu”. Str. 30. Cena 1 zi (,Zycie
Praktyczne”).

5) Dobrowolski M. J. ,Rosliny lekarskie”,
str. 80. Cena 70 gr.
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6) Fron J. ,Handlowe ziola leczniczp“
Cena 2 zL wee str, 8,

7) Strazewicz J. W. ,Hodowla rogl;
skich”, str, 146, Cena 3 zl. oslin lobqy.

8) Strazewicz J. W. ,,Nasze rosli .
str. 126, Cena 3 zi Phigd Iekarskle“’

54. Kaktusy.

Rézne bywaja mody: obecnie mam
kaktusy. Im wicksza jest ilosé doniczgk nzmlcze o
sami o najdziwaczniejszych ksztaltach, tem wia]I:tu-
zac_lowolem'e kolekcjonisty czy kolekcjonistk; eS iy
dzlewafi sie nalezy, iz ta moda potrwa czas. dlpc_)-
szy, wiec naleiy ja wykorzysta¢ jako Zrodt e
chodu dodatkowego. Kto ma zamilowanije do i
dowli roslin, ten z dobrym skutkiem moze z g

hodowla k_aktus()w. Wskazéwki niezbedne za;:a‘.é S%Q
w nastepujacych broszurach: Ajdzie
1} Nehring E. , Kakiusy w mieszkaniy" ot

Cena 1 zt 50 gr,

2) Sarjusz Stokowska M. ,Hodowla b R
(eykl. ,Zycie praktyczne”), str. 34. Cena ? k:? s

3) ..Kaktusy” (specjalny numer dw
- s ut i
. Ogrodnik™), str. 18. Cena 1 zt 35 gr. Benniks

-
* &
=

‘ Dla_ zajmujacych sie roznemi hodowlamj ogrod
niczemi prz;tdatnq moze by¢ wiadomosé¢, iz rPo 1-
siedploza pismami, poswieconemi rolnictwy gl
chodzi pigé czasopism, specjalnie zajmujgcvah .
ogrodnictwem. b i

Jednem z nich jest wspomnian ;
; e Y POwyzej %
tygodnik ,,Ogrodnik”, przedplata kwartalna] f}Wu
(Adres: Warszawa, ul. Boduena 2.) o

69




2) ,Przeglad Ogrodniczy”, miesiecznik, przec-
plata kwartalna 6 zI. (Lwow, ul. Kopernika 20.)

3) ,Swiat ogrodniczy“, dwutygodnik, przed-
plata kwartalna 2 zt 50 gr. (Poznan, ul. Sw. Mar-
cina 34.)

4) ,,Ogrodnictwo”, miesiecznik, prenumerata
kwartalna 4 zI 50 gr. (Krakow, Aleja Mickiewi-
cza 21.)

5) ,,Ogrédek dzialkowy, miesiecznik (Poznas,
Park Wilsona).

Nadto dla informacji tych, co swoje hodowle
ogrodnicze szerzej rozwineli w kierunku handlo-
wym, podajemy jeszcze jedno pismo ,Gielda
Ogrodnicza”, dwutygodnik, przedplata kwartalna
2 zt 60 gr. (Torun, ul. Bydgoska 45.)

V. WYTWORSTWO

Jest caly szereg drobiazgéw, ktérych wykonanie
nie wymaga specjalnych przyrzadéw czy maszyn
kosztownych ani obszernych pomieszczen, raczej
wiecej potrzeba gustu i zrecznosci.

Innego znéw rodzaju przedmioty moga byé wy-
konywane masowo z pomoca maszyn, ale jezeli
traktowaé wyréb ich jako zajecie dodatkowe, to
moze sie oplacaé réwniez wyrabianie sposobem
i $rodkami domowemi.

Taksamo wiele z tak zwanych robot moze byé
wykonywanych tylko na wlasny uzytek, a moga tez
byé potraktowane szerzej i wytwarzane na sprze-
daz.

Ponizej podajemy trzydziesci sze$é przykladow
wytworstwa roéznego rodzaju przedmiotow. Pod-
kreslamy, e s to przykltady, ktérych zada-
niem jest nietyle moze wskazaé przedmiot kon-
kretny, nadajacy sie dla kazdego do wyrabiania
i korzystnego zbywania, ile naprowadzi¢ mysl, po-
budzié¢ osobista inicjatywe do obmyslenia rzeczy
i sposobow, ktérych wytwarzanie byloby najbar-
dziej celowe i mozliwie najwiecej korzystne, bo
przeciez chodzi o wynalezienie sobie dodatkowego
zrédia dochodu.

Jak caly szereg zaje¢ handlowych, mogacych
daé dochéd w wigkszych miastach, nie ma zadnych
widokéw powodzenia po wsiach, osadach i malych
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miasteczkach, tak znow wytwérstwo réznych przed-
miotow czasem nie bedzie sie kalkulowalo w wiek-
szych miastach, a wlasnie da dobre wyniki na od-
leglej prowincji. Tak duzo w tych sprawach za-
lezy od miejscowych warunkéw i okolicznosci, ze
jakie§ uniwersalne wskazania sa niemozliwe i za-
branie sie w celach zarobkowych do takiego czy
innego zajecia musi byé wynikiem osobistego wy-
czucia czy orjentacji, albo tez porady osoby miej-
scowej, znajacej dobrze stosunki lokalne.

55. Abazury.

Abazury stosuje sie do lamp wszelkiego ro-
dzaju: stojacych i wiszacych, elektrycznych, ga-
zowych i naftowych, a nawet i do s$wiec bywaja
czasem uzywane male abazurki. Wyrabiane moga
byé¢ abazury z bibulek, papieréw kolorowych jak
réwniez z tkanin réznych oraz innych materjatow,
jak celofan, ruberoid i tym podobne.

Ksztaltow moga byé jaknajbardziej fantastycz-
nych; pole do pomystowosci bardzo duze. Natural-
nie, ze gdy chodzi o wyréb abazurow do celow za-
robkowych, nie mozna si¢ bawié¢ w nadawanie kaz-
demu egzemplarzowi innego ksztaltu, bo wtenczas
tyleby to czasu pochlanialo, iz przestaloby sie zu-
pelnie oplacaé. Nalezy sporzadzié kilka modeli
i nastepnie wykonywaé abazury serjami np. po
dziesieé¢ sztuk kazdego wzoru. Co pewien czas
trzeba modele zmieniaé.

Do wigkszosci abazuréw potrzebne sa szkielety
z drutu. Mozna je wykonywaé z pomoca cazkéw;
w wyjatkowych razach, gdy chodzi o wielkie aba-
zury, ktoérych szkielet musi byé zrobiony z drutu
grubego, wypadnie zwracaé sie do druciarza lub
slusarza. W wickszych miastach mozna tez otrzy-
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ma¢ w skladach gotowe szkielety do abazuréw. Tu
juz winno decydowaé zwykle obliczenie, co sie le-
piej oplaci: czy robi¢ sobie samej szkielety do wy-
twarzanych abazuréw, czy kupowaé Iub zamawiaé
u specjalisty gotowe.

O wytwarzaniu abazuréw istnieje w jezyku pol-
skim broszura p. t. ,Jak sie robi abazury?“ Cena
2 zl (Cykl ,,Modne roboty kobiece” Nr. 7). Wska-
zowki tej broszury zwlaszcza dla poczatkujacych
bardzo beda przydatne.

56. Sztuczne kwiaty.

Zaraz po abazurach wymieniamy wyréb sztucz-
nych kwiatéw, bo czesciowo jedne i drugie moga
byé wyrabiane z tych samych materjaléw, skutkiem
czego nieraz rozne resztki, pozostajace przy wyro-
bie abazuréw, moga byé zastosowane do sztucznych
kwiatow.

Kwiaty sztuczne robiono dawniej gléwnie z bi-
butki, wiéczki i materji jedwabnej lub kolorowa-
nego odpowiednio plétna czy perkalu, dzi§ bardzo
efektowne kwiaty fantazyjne robione sa z rube-
roidu lub przetluszczonego papieru grubego, na-
zywanego nieraz w handlu ,niediwiedzig skora”.
O kwiatach metalowych, uzywanych do wyrobow
wieficow, nie wspominamy, bo tych wytwarzanie
jest juz bardziej skomplikowane i w domowych wa-
runkach trudniejsze do wykonania.

Przy postepowaniu do wyrobu sztucznych kwia-
tow trzeba sie zdecydowaé na pewna specjalizacje,
a wiec kwiaty z papieru i bibulki, czy tez z roz-
nych tkanin, czy wreszcie z innych materjalow.

Do kaidego rodzaju potrzebne sa inne przy-
rzady pomocnicze, inne szablony, a przeciez szu-
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kajac dodatkowego zajecia dochodowego, musimy
zwaza¢ ma to, by osiagnaé cel pozadany kosztem
mozliwie najmniejszych nakladéw pienieznych. Po-
myslne wyniki zaleza tez od umiejetnego ulozenia
sobie pracy. By robota kwiatéw sztucznych szila
szybko, trzeba ja sobie rozlozyé na cztery nastepu-
jace etapy: 1) wycinanie czesci skladowych we-
dlug szablonéw, 2) barwienie, fryzowanie czy tez
nadawanie potrzebnego ksztaltu poszczegélnym
listkom, 3) skladanie kwiatéw, 4) ostateczne mon-
towanie calosci i wykorczanie.

Sprzedaz kwiatéw sztucznych moze byé prze-
prowadzana trzema drogami: a) prywatnie wsrod
znajomych i znajomych naszych znajomych, b) przez
sprzedawcow domokraznych, c) przez dostarczanie
do sklepow.

Jaka droga jest korzystniejsza i ktore kwiaty
maja lepszy popyt — to juz jest kwestja miejsco-
wych warunkéw i stosunkéw.

O wyrobie kwiatéw poucza broszura: ,.Fantazyj-
ne kwiaty” cz. 1 i cz. II. Cena kazdej czeséci 2 =zl
(Cykl ,,Modne roboty kobiece” Nr. 5 i 6).

57. Napisy reklamowe na szybach.

Upowszechnily sie w czasach ostatnich po na-
szych miastach wiekszych i mniejszych napisy rek-
lamowe na szybach. Napisy takie bywaly i dawniej,
lecz jako malowane farbami olejnemi byly stale, lat
kilka i kilkanascie nieraz trwajace. Tymczasem na-
pisy, ktére tu mamy na uwadze, nosza charakter
sezonowy; ich celem jest zwracanie uwagi prze-
chodniéw przez kilka dni lub tygodni, rzadziej juz
miesiecy. Napisy te skladaja si¢ z pojedynczych
liter, wycinanych z kolorowego papieru glansow-
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nego, uprzednio podgumowanego, gdyz gumowanie
liter dopiero w chwili naklejania lub wogéle po ich
wycieciu ogromnie utrudnia samo podgumowanie
i zawsze odbija sie ujemnie na czystosci roboty.
Litery, wyciete z papieru, uprzednio podgumowa-
nego, przy naklejaniu na szybe zwilia sie woda.

Litery moga mieé ksztalt drukowanych lub pi-
sanych albo zgola postaé¢ fantastyczna; jeden wa-
runek tylko speiniaé¢ musza: aby zawsze byé czy-
telne, by dia oka przechodnia nie stanowilo trud-
nosci odroznienie C od G, O od D, W od M,
Eod Cit d it d, nie kazdy bowiem ma czas
i che¢ do rozwiazywania rebuséw, a celem napisu
reklamowego jest, by kaidy go zauwazyl i latwo
przeczytal od jednego rzutu oka.

Litery moga by¢ kombinowane w dwéch lub
wigcej kolorach, co rzecz prosta zalezy od iyczen
klientow i od ceny, ktéra przy diuzszych napisach
oblicza sie od litery, a przy mniejszych za calosé
napisu, bo jest sprawa zrozumiala, iz inaczej musi
kalkulowaé sie napis, zlozony z kilkunastu liter,
np. Wyprzedaz poinwentarzowa, a ina-
czej krotki jak np. Lody, gdyz niektore zabiegi
jednakowe sa w obu wypadkach bez wzgledu na
dlugosé napisu. W rachube ceny wchodzi i mate-
rjal zuzytkowany i czas, jaki zajmuje przygotowa-
nie napisu i naklejanie na szybie.

Szczegolniej naklejane napisy na szybach maja
powodzenie w okresie wiosennym i letnim.

Wielkiem ulatwieniem w wykonywaniu liter do
tych napisow szybowych jest przygotowanie sobie
paru kompletéw odpowiednich szablonéw z bla-
chy lub dykty, a nawet zwyklej grubszej tektury,
jezeli chodzi o unikniecie robienia w poczatkach
wiekszych nakladéw, kiedy niema pewnosci, ze im-
preza caltkowicie sie powiedzie.
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58, Torebki papierowe,

Torebki moga by¢ wyrabiane najréZnorodniej-
szego ksztaltu 1 gatunku: male i wielkie, z kart
starych dziennikéw i tygodnikéw, ze zwyklego pa-
pieru pakowego lub z papierow ozdobnych.

Jedne beda sie nadawaly do mydlarni, inne do
sklepéw spozywczych i kolonjalnych, a jeszcze in-
ne do sklepow z galanterja. Te zwykle klei sie
klajstrem z zytniej maki lub z krochmalu, owe wy-
kwintniejsze — guma arabska lub innym klejem ro-
slinnym. (Nawiasem mowiac, zupelnie dobry klej
roslinny mozna sobie samemu przygotowaé z tak
obficie u nas rosnacych i owocujacych kasztanow).

Torebki z makulatury i papieru pakowego sprze-
daje sie nma wage, torebki lepsze, ozdobniejsze —
na setki i tysiace.

Poniewaz sklepy, zamawiajace torby i torebki
z papieru pakowego lub ozdobnego, chca zazwyczaj
mie¢ je ze swa firma, wiec prowadzac wyréb to-
rebek na handel, trzeba wej§¢ w stale porozumienie
z jaka porzadna a niedroga drukarnia, by na przy-
stepnych warunkach wykonywala nadruki adresowe
na torebkach.

Wyrobienie sobie dostaw torebek do 20—30
sklepow moze juz daé¢ wcale niezly dodatkowy
dochéd przy minimalnym nakladzie kosztow i nie-
zbyt wyczerpujacej pracy.

59. Ozdoby choinkowe.

Szczesliwie w ostatnich latach zerwano ze zwy-
czajem obwieszania choinki tandetnemi s$wiecidel-
kami zagranicznego przewaznie pochodzenia; na-
tomiast coraz wiecej wchodzi w zwyczaj przybie-
ranie roznemi pomysfowemi cackami recznej roboty.

76

W wiekszych miastach nawet po sklepach mozna
juz widzie¢ w okresie przed Bozem Narodzeniem
wystawione na sprzedaz liczne ozdoby choinkowe
takiego wlasnie domowego wyrobu. Poniewaz
zwrot do swojskich ozdéb choinkowych nie jest
chwilowym kaprysem mody, lecz wynikiem roz-
sadnej akcji popierania przemystu domowego, wicc
sa wszelkie widoki, ze zwyczaj przyjmie sie trwale,
stajac sie dla wielu wcale korzystnem zrédlem se-
zonowego pobocznego dochodu.

Gdyby ktos niezbyt dowierzal swej wlasnej
umiejetnosci i pomystowosci przy wyrobie tych
ozdéb, to znajdzie pomoc w takich wydawnictwach,
jak ponizej wymienione broszury:

1) ..Ozdoby choinkowe”. Cena 1 zt (Cykl
wZycie praktyczne” Nr. 2).
 2) .Roboty z paciorkéw”. Cena 1 zt (Cykl
wZycie prakiyczne” Nr. 28).

3) Weryho M. ,Jak ozdobi¢ choinke?” Cena

50 gr.

60 a. Ozdoby do oplatkéw.

Sezonowym réwniez artykulem, majacym jednak
zbyt na setki i tysiace, sa mniej lub wiecej ozdobne
gwiazdy, ktére sie nakleja na opaski oplatkow.

Ozdoby te w réznych odmianach i rodzajach
nalezy mie¢ jui przygotowane w polowie listopada,
by przed adwentem moc ich dostarczyé na zadanie
crganistow czy zakrystjanéw, albo tez do skladow
z dewocjonaljami czy drukami dla kancelaryj pa-
rafjalnych, gdzie sie organiséci, czy wogole obstuga
koscielna zaopatruje stale w potrzebne pomoce
i materjaly.

Kolorowa bibutka karbowana, karton, tiul, mech
suszony, kolorowe drobne gwiazdki, tak zwane pie-
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czatki kolorowe z wyobrazeniem Dzieciatka Jezus
w zlobku, aniotkéw i owieczek — oto materjaly,
z ktérych sie wytwarza ozdoby do oplatkéw.

Cena ich waha sie w detalu od pieciu groszy
do zlotowki. Drozsze maja zbyt wyjatkowo.

60 b. Ozdoby kotyljonowe.

Kotyljon dawniej byl punktem kulminacyjnym
kazdej wigkszej zabawy tanecznej. Moda na fox-
trotty usunela na jakis czas kotyljona w cien, ale
dzi§ spowrotem odzyskuje on swoje stanowisko na
balach i zabawach tanecznych. Z tego powodu
w karnawale zapotrzebowanie na ozdoby kotyljo-
nowe znow sie zwieksza.

Z czego ozdoby kotyljonowe maja by¢ wyko-
nane i jaka postaé posiadaé, na to zadnych niema}
regul. Pole dla osobistego gustu i pomystowosci
jest nieograniczone.

Dla chcacych zajaé sie wyrabianiem ozdéb ko-
tyljonowych duza pomoca bedzie broszura’ ,,Koty‘-‘
ljony“, cena 2 zt (Cykl ,,Modne Roboty Kobiece
Nr. 39).

Zbywaé kotyljony mozna albo do sklepéw z ga-
lanterja, albo tez traliajac wprost do resurs, orga-
nizacyj, wynajmujacych sale balowe, lub do wodzi-
rejow.

Kto ma gust i pomyslowosé, z wyrobu ozdéb
kotyljonowych moze osiagnaé wcale dobre wyniki
pieniezne.

61. Pudeleczka aptekarskie i jubilerskie.

Wyréb pudeleczek aptekarskich oraz dla skle-
pow jubilerskich wchodzi w zakres introligatorstwa
galanteryjnego. Jezeli jednak wyréb ozdobnych
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pudefeczek dla jubilerow wymaga juz wiekszej
umiejetnosdei, to robienie zwykiych pudeleczek
okragltych, owalnych i prostokatnych (tak zwanych
od swego ksztaltu nkufereczkow") z tektury lub
kartonu nie wymaga specjalnych uzdolnien.

Nieco wprawy, praktyczne rozlozenie sobie ro-
boty, przygotowanie szablonow — a w kréotkim cza-
sie mozna doj§¢ do zupelnie zadowalajacych wy-
nikow.

Drobne pudeleczka aptekarskie i jubilerskie
dostarcza sie bezposrednio do firm zainteresowa-
nych i sprzedaje sie na setki. Cena zalesna oczywi-
Scie od wielkosci i jakosci. Za najmniejsze pu-
deleczka owalne czy okragte placa po trzy zlote
setka.

Nieraz zamawiajacy pudeleczka zadaja, aby na
wierzchu byla wydrukowana ich firma, oczywiscie
za odpowiednia doplat. Nadruk firmy przy malej
ilosci pudetek wypadiby drozej, niz same pude-
feczka; kalkuluje sie on dopiero przy tysiacu
egzemplarzy, Zazwyczaj tez firmy, biorace mniej-
sze ilosci pudelek, same sobie odbijaja wewnatrz
adres stempelkiem kauczukowym. Jezeli jednak
z jaka firma wejdziemy w stale stosunki i dostar-
czamy jej stale réznego rodzaju pudeleczek, to
wtenczas mozemy dawaé¢ jednorazowo i mniejsze
ilosci pudeleczek, z wydrukowana firma, ryzykujac
wydrukowanie wiekszej ilosci etykiet firmowych,
ktére sie nastepnie w miare zaméwien zuzytkowuje
do wyrobu pudelek.

Jubilerzy — obok matych pudeleczek tekturo-
wych i malych pudeleczek, obciaganych plétnem,
a stuzacych do drobnmej bizuterji, jak pierscionki,
kolczyki, broszki — potrzebuja réwniez wiekszych
puzderek i futeraléw z deszczyny, obciaganych
piétnem, wykladanych wewnatrz jedwabiem, do
bransolet, naszyjnikéw lub sreber stolowych. Za-
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zwyczaj tego rodzaju futeraly robione sz na za-
mowienie w ograniczonej ilosci. Wyréb ich jest
oczywiscie zyskowniejszy, ale wymaga juz facho-
wosci i wiekszego nakladu pienieznego.

Podrecznikéw, pouczajacych o wyrobie pudetek
i pudeleczek, niema. Poczatkujacy moga odniesé
pewne korzysci, zapoznajac sie z broszurka p. t.
..Roboty kartonowe”. Cena 60 gr (Cykl ,,Samo-
uczek techniczny” Nr. 26).

62, Koleczki lirmowe.

Koteczki dla sklepow do paczek ciezszych mu-
sza byé_ masywniejsze i zazwyczaj sa toczone
z drzewa, natomiast do paczek lzZejszych ciete sa
z oczyszczonych galazek wikliny (wierzby koszy-
karskiej) takich samych, jakie uzywane sa do wy-
robu wiekszych nieco koszéw czy waliz koszyko-
wych. Adres firmy na koleczkach odbija sie stem-
pelkiem kauczukowym.

Sklepy z konfekcja damska lub magazyny
z odziezg uzywaja czesto do paczek raczek: sz to
koteczki grubsze z przesunietym wewnatrz drutem,
na ktorego odpowiednio wygietych koscach za-
wiesza sie zawiniety w papier i obwiazany sznur-
kiem pakiet ze sprzedanym towarem.

Kto zajmuje sie wyrobem koleczkéw, to i takie
raczki do paczek robi¢ — rzecz prosta — z powo-
dzeniem moze, a nawet na takich raczkach zarobek
jest lepszy.

Kto mieszka w takich stronach, gdzie rosnie
wierzba koszykarska, to sam sobie surowiec do wy-
robu koleczkéw moze przygotowaé. W wiekszych
miastach gotowe juz obkorowane witki wikliny na-
bywa sie u koszykarzy lub u hurtownikéw, ktorzy
dostarczaja surowiec koszykarzom. Sprawa zro-
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zumiala, iz u hurtownikéw zaptaci sie taniej, ale
trzeba braé¢ wieksze ilosci materjalu.

Poniewaz z jednej witki wikliny otrzymuje sie
koteczki réznej grubosci, to po przycieciu kotecz-
kéw trzeba je posortowaé, by w jednym transporcie
byly mniejwiecej koleczki jednej wielkosci. Adres
firmy odbija sie na koteczkach juz po ich przy-
cieciu i przesortowaniu.

Koleczki sprzedaje sie zwykle na tysiace.

63. Zabawki dziecinne.

Zbyt na zabawki dziecinne zawsze jest i bedzie,
poki beda dzieci. Dowiedziona jest rzecza, ze za-
bawki dla dzieci nie potrzebuja by¢ specjalnie wy-
szukane i skomplikowane, aby im przypasé do gu-
stu, a szczegélniej mile sa widziane minjatury
sprzetow, uzywanych przez starszych. Male me-
belki, mate woézeczki, male figurki — to zrodia
wielkich radoéci dla naszych milusinskich.

Drzewo i tektura — to gléwne materjaly do wy-
robu wigkszosci zabawek dziecinnych, choé wiele
tez wykona¢ mozna z pomoca kawalkéw réznych
resztek materjaléw, o jakie w zadnym domu nie
jest trudno.

Ci, co sie zajmuja wyrobem zabawek dla dzieci
na sprzedaz, a wigc potrzebuja wickszych ilosci
roinych galgankéw, najpraktyczniej zrobia, gdy
wejda w porozumienie z jedna czy druga pracow-
niag ubran damskich, od ktérych kupia skrawki
materyj jako tak zwany ,szmelc” na wage.

- Sporo wskazéwek i rad do wyboru zabawek
dziecinnych daja ksiazeczki nastepujace:

1) ,Zwierzeta z galgankéw”. Cena 2 zi (Cykl
wModne roboty kobiece” Nr. 30).

Sto dodatkowych zajeé dochodowych. 6 81




2) ,Zabawki z pudelek”. Cena 1 zL (Cykl
wZycie praktyczne” Nr. 82).

3) Rudawski L. ,.Zabawki z deszczyny”. Z ilu-
stracjami i arkuszami form. Cena 4 zi (Cykl
nDBibljoteka Wychowania Przedszkolnego”, Ksie-
garnia $w. Wojciecha. Poznan, Warszawa, Wilno,
Lublin).

4) ,Zabawki z wféczki“. Cena 2 zi. (Cykl
wModne roboty kobiece” Nr. 15).

5) ,Lalki“. Cena 2 zi. (Cykl ,Modne roboty
kobiece” Nr. 38).

Przyda¢ sie tez moga dwie broszurki z wydaw-
nictwa popularno-naukowego ,Samouczek tech-
niczny”: Nr. 26 ,,Roboty kartonowe” oraz Nr. 34
»Pitka” (Laubzega). Cena kazdej broszurki 60 gr.

Nie zaszkodzi tez zajrze¢ do ksiazeczki ,,Wilas-
nej roboty najmilsze zabawki“. Cena 1 zl. (Cykl
nwZycie praktyczne” Nr. 42). ¥

Zbyt zabawek idzie dwoma szlakami: albo przez
odpowiednie sklepy i magazyny albo tez przez do-
mokrazcéw czy sprzedawcow ulicznych, ktérzy
w ogrodach i miejscach spacerowych w dni pogod-
ne zabawki, zwlaszcza tansze, sprzedaja w wielkich
ilosciach.

64. Obrazki za szklem.

Do wyrobu obrazkéw za szklem trzeba mieé po-
jecie o dwdch rzeczach: 1) o fotografji, 2) o intro-
ligatorstwie. O fotografji, by umieé robi¢ odbitki
wizerunkéw czy widokéw, uzywanych do oprawy;
o introligatorstwie, bo cala robota w przygoto-
waniu tych obrazkéw polega na przyklejeniu zela-
tyna rozpuszczona fotografji do oszlifowanej na
kantach szybki, a nastepnie przytwierdzeniu pod-
kiadki i spodu, ktory jednoczesnie sluzy za pod-
porke, gdy chcemy obrazek postawié¢; do spodu
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umocowywa sig¢ rowniez i koleczko do powieszenia
obrazka na $cianie.

Jezeli chodzi o tresé obrazkéw, to najwiekszy
zbyt maja obrazki tresci religijnej (wizerunki swie-
tych), oraz widoki miast czy znanych miejscowosci
historycznych lub wycieczkowych, kupowane na
pamiatke zwiedzenia albo dluzszego pobytu.

Zbyt tego rodzaju obrazkéw glownie dokonywa
sie przez sklepy, z ktéremi trzeba byé w stalym
kontakcie juzto osobistym, juito przez korespon-
dencje lub podrézujacego.

Wprawdzie przez dostarczanie sklepom bezpo-
§rednio uzyskuje sie lepsza cene, ale czasem do-
godniej bywa po nieco niZszej cenie dostarczaé
wprost do hurtowni, w ktérej zaopatruja sie sklepy
galanteryjne oraz kramarze odpustowi i jarmarczni.
Osobista praktyka najlepiej wykaze, co jest ko-
rzystniejsze w stosunkach miejscowych.

65. Wyréb przezroczy,

Jakkolwiek rozpowszechnienie filmu zmniej-
szylo dzi§ znaczenie latarni projekcyjnej (popu-
larnie zwanej ,czarnoksieska”), to jednak do ilu-
stracji pogadanek naukowych, religijnych, podréz-
niczych w szkolach i organizacjach kulturalno-
o$wiatowych uiywanie przezroczy dlugie lata be-
dzie jeszcze stosowane i dlatego wyrob przezroczy
czas dluzszy bedzie si¢ jeszcze oplacal, bo zapo-
trzebowanie na przezrocza nie ustanie.

Przezrocza dzi§ nieco inaczej sie¢ wykonywa niz
przed laty, kiedy odbitke przedmiotu, osoby, czy
widoku utrwalalo sie na szkle, a druga szybka za-
slanialo si¢ te strone odbitki, na ktérej byla emul-
sja, by w ten sposéb uchronié odbitke od uszko-
dzefi. Obecnie odbitki zadane robi si¢ na cienkiej
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bionie celuloidowej, ktéra umieszcza sie miedzy
dwie szybki z cienkiego, czystego szkla i okleja
laméwka 2z grubszego papieru introligatorskiego.
(Tasmy takiego papieru w réznych kolorach juz
podgumowane mozna dostaé¢ gotowe w skladach
przyboréw introligatorskich).

Poniewaz krétka notatka powyzsza nie dla kaz-
dego moze byé wystarczajaca, podajemy tu infor-
macje, ze jest tez w jezyku polskim broszurka, tej
sprawie poswiecona, p. t. ,,Wyréb przezroczy”. Cena
60 gr. (Cykl ,,Samouczek techniczny” Nr. 113).

Nabywcami przezroczy sa szkoly, stowarzyszenia
kulturalno-o$wiatowe i religijne oraz istniejace po
wiekszych miastach wypozyczalnie przezroczy, kto-

re obstuguja wszelkiego rodzaju okoliczne pla-

cowki oswiatowe.

66. Napisy reklamowe do zawieszania.

Napisy reklamowe do zawieszania w oknie wy-
stawowem lub wewnatrz sklepu maja zwykle cha-
rakter dwojaki: albo czasowy, sezonowy, albo tez
trwalego przypominania o jakims rodzaju towaru
czy tez calym dziale sprzedazy.

Tak wiec napis ,wyprzedaz” czy ,wielka wy-
przedaz” potrzebny jest na tydzien czy dwa, péki
trwa urzadzona przez firme wyprzedaz, i chodzi
o to, aby byl efektowny i na te dwa tygodnie star-
czyl, wigc dosé bedzie wykonaé go na zwyklym bri-
stolu czy innym grubszym papierze rysunkowym,
natomiast napis ,materjaly pismienne do szkol
i biur” ma stale przypominaé wszystkim, ze sklep
galanteryjny (czy ksiegarnia) zaprowadzil rowniez
nieposiadane przedtem materjaly pi$mienne i ofe-
ruje je szkolom i wszelkiego rodzaju biurom. Ten
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ostatni napis ma stuzy¢ przez czas dluzszy, i dla-
tego jezeli go sie zrobi na zwyklym papierze ry-
sunkowym, to dla trwalosci nalezy oprawi¢ za
szklo lub naklei¢ na tekture i powerniksowaé.

Dos¢ trwate tez s i estetycznie wygladaja na-
pisy na tekturze z liter gipsowych, ktore sie wy-
konywa z rzadkiej masy gipsowej, wyciskanej przez
otwor lejka, na podobiefistwo lukru, ktorym cukier-
nicy robia rézne esy-floresy ku ozdobie tortow czy
babek wielkanocnych na $wiecone.

Efektownie tez wygladaja napisy z liter od-
dzielnie wycinanych z kolorowego papieru glan-
sownego i nalepiane na dykcie lub tekturze.

Nie wspominamy o dobrze sie prezentujacych na-
pisach srebrnych lub zlotych, tloczonych w tek-
turze, bo do tego rodzaju plakatow potrzebne sa
juz specjalne prasy i maszyny, zbyt kosztowne -
i wymagajace osobnych pomieszczen oraz réznych
instalacyj technicznych, a tymczasem nam chodzi
przedewszystkiem o takie napisy, ktoreby wygla-
dajac dobrze, dawaly sie wykonaé srodkami domo-
wemi bez drogich maszyn i przyrzadow.

Odbiorcami na tego rodzaju napisy s prawie
wylacznie sklepy i biura oraz kantory firm prze-
mystowych, z ktéremi dla zbytu trzeba wchodzié
w kontakt bezposredni.

67. Roboty pileczkowe.

Roboty pilteczkowe, czyli tak zwane z niemiecka
laubzegowe, byly bardzo modne przed laty, pézniej
wyszly z szerszego uzycia, dzi§ znowu znalazly za-
stosowanie glownie przy wyrzynaniu liter do na-
pisow reklamowych; litery te albo sie trwale
przymocowuje do plaszezyzny z dykty czy grubej
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tektury, albo tez sie je zaklada na specjalnych su-
wakach, by z posiadanego zapasu liter ukladac
rozne napisy, zaleinie od potrzeby chwili.

Roboty pileczkowe maja tez zastosowanie przy
wyrobie zabawek dziecinnych i niektorych gier to-
warzyskich, wobec czego i dzi§ jeszcze moga daé
niezgorszy dochéd dodatkowy osobom, majacym
zamilowanie do tego rodzaju zajecia.

O robotach pileczkowych poucza ksigzka:
1) L. Rudawskiego ,.Zabawki z deszczyny“. Cena
4 zI. (Cykl ,Bibl. Wychowania Przedszkolnego®”,
wydawnictwo Ksiegarni sw. Wojciecha), oraz bro-
szurka 2) ,Pitka" (Laubzega). Cena 60 gr. (Cykl
woamouczek techniczny"” Nr. 34).

68. Barometry.

Niekazdego staé na dosé kosztowne barometry
metalowe, tak zwane aneroidy, niekazdy znéw ma
cheé positkowaé sie zielona zabka w sloju, majaca
swem zachowaniem sie zapowiadaé¢ deszcz lub po-
gode, a ze wzgledéow czysto praktycznych kazdy
radby posiadaé barometr, informujacy o stanie po-
gody. Taka popularna i tania forma barometru jest
zakonnik, wychodzacy na pogode z kapliczki, a na
deszcz chowajacy sie do kapliczki. Konstrukcja
tego barometru polega na wlasciwosci wlosia roz-
krecania sie lub skrecania, zaleznie od stanu wil-
gotnosci powietrza.

Budke, czyli tak zwang kapliczke, z wlepionym
w Srodku obrazkiem robi sie z tektury, postaé za-
konnika z drzewa, gipsu lub plasteliny. Figurke za-
konnika umieszcza sie na jednym koficu drewienka
tak umocowanego u drzwi kapliczki, ze moze mieé
ruch osiowy, a do drugiego kornica przywiazuje sie
wlosie tak umocowane, Ze jego kurczenie sie lub
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wycigganie nadaje odpowiedni kierunek ruchom
zakonnika,

Wyréb takich barometréw nie jest trudny,
a zbyt ich zwlaszcza na prowincji zapewniony.

69. Naprawa piér wiecznych.

Rozpowszechnienie piér wiecznych w czasach
dzisiejszych jest bardzo znaczne, a choé nazywaja
si¢ ,wiecznemi”, psuja sie dosyé¢ czesto. Piéra nie-
ktorych marek zagranicznych sa dosyé kosztowne
i dzi$, choé znacznie stanialy, jeszcze wiele z nich
po kilkadziesiat zlotych kosztuje. Nic dziwnego
tez, iz komu takie drozsze piéro wieczne sie po-
psuje, nie ma ochoty wyrzucaé go na $mietnik,
a radby je naprawié¢ kosztem paru zlotych, by uzy-
wa¢é dalej.

W wielu wypadkach jest to najzupelniej mozli-
we, a sama robota niezbyt trudna. Prawie wszyst-
kie piéra wieczne w swej budowie wewnetrznej
oparte sa na jednej i tej samej zasadzie. Wystar-
czy jedno czy dwa piéra takie uwaznie rozebraé,
aby pozna¢ dokltadnie ich konstrukcje, a nastepnie
juz orjentowaé sie, na czem polega niedomaganie
przyniesionego do naprawy popsutego piéra.

Dzi§ zreczny naprawiacz wiecznych piér moze
liczy¢ na stale zajecie, a gdy mu zabraknie klien-
tow z grona znajomych czy kolegéow biurowych, to
moze wejs¢ w porozumienie z paroma sklepami ma-
terjaléw pismiennych, by przyjmowaly piéra wiecz-
ne do reparacji, liczac sobie za posrednictwo pe-
wien uméwiony procent.

70. Laski i raczki do parasolek.

Laski i raczki do parasolek mozna wyrabiaé
w najodleglejszym nawet zakatku prowincjonalnym,
jezeli tylko ma si¢ na miejscu odpowiedni ma-
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terjal drzewny. Przymiotem dobrej laski jest jej
moc i lekkos$é; przymiotem dobrej raczki do para-
solki — jej trwalosc i wyglad estetyczny.

I na laski tez bywaja mody: raz sa pozadane
sladkie i wypolerowane, tylko z gatka na kofcu, to
znéw sekate z zakrecona raczka do zawieszania na
reku, to lakierowane na jasno o wygladzie drzewa
naturalnego, to imitujace rézne drzewa egzotyczne,
to nabijane blaszkami, to rzezbione w rozne dese-
nie — slowem, powziawszy zamiar wyrobu lasek
czy raczek do parasolek, trzeba porozumieé sie ze
skladami, dla ktérych mamy zamiar pracowac,
w jakim guscie laski i raczki sa pozadane.

Do wyrobu lasek nie potrzeba zadnych specjal-
nych przyrzadéw, czego dowody skladaja wiejscy
chlopcy, wykonywajac nieraz bardzo kunsztowne
okazy z pomoca zwyklego kozika.

Do niektoérych fasonéw lasek i raczek potrzebne
jest jednak posiadanie tokarni.

Podrecznikow, traktujacych specjalnie o wy-
robie lasek, niema, ale moze przydadza sie przy tej
pracy niektére wskazéwki, podane w trzech poniz-
szych broszurach:

1) ,fatwe roboty drzewne”, cz. I (,,Samouczek
techniczny” Nr. 120) cz. II (Nr. 121).

2) ,Technika robét drzewnych” (,Samouczek
techniczny” Nr. 24) i

3) ,Tokarka"” (,Samouczek techniczny” Nr. 25).
Broszurki te kosztuja po 60 groszy kazda.

71. Roboty z drutu.

Choé Wloch Marconi wynalazl telegraf bez dru-
tu, to jednak jest caly szereg przedmiotéw, ktore
bez drutu istnie¢ nie moga i zawsze sie je tylko
z drutu wyrabiaé bedzie, czyto lapki na myszy, czy
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klatki pokojowe dla ptakéw, czy koszyczki do
$niadan i podstawki pod naczynia, czy wreszcie
szkielety druciane do abazuréw, ze doraznie na
wyliczeniu tych przedmiotéw poprzestaniemy.

W kazdym razie juz to krotkie wyliczenie wska-
zuje na roznorodno$é¢ robot z drutu i ich roz-
liczne zastosowanie w Zyciu codziennem. Wy-

szczegblnione roboty z drutu wymagaja dosé znacz-

nej sity i dlatego mniej nadaja sie dla kobiet, na-
tomiast z powodzeniem moga byé wykonane
w okresie jesiennym i zimowym przez drobnych rol-
nikow, ktorzy w tym okresie duzo maja czasu wol-
nego i moga z korzyscig dla siebie zajaé sie tego
rodzaju niezbyt trudng praca.

Toé znana jest rzecza, ze w ten sposéb dora-
biaja sobie gorale na SlowaczyZnie i przed wojna
swoje wyroby druciane szeroko kolportowali nie-
tylko w Matopolsce, ale réwniez i w b. Kongre-
sowce, czesciowo nawet docierajac do Wielko-
polski.

Co wiec udawalo sie naszym pobratymcom Sto-
wakom, dlaczegozby sie mialo nie udawaé i na-
szym malorolnym gospodarzom?

Zrecznosci im w robotach réznych niebrak, wiec
i z robotami z drutu dadza sobie rade.

Co do zbytu wyrobéw drucianych, to zaréwno
nalezaloby je sprzedawaé przez sklepy w miastach
jak i przez domokraicéw, zaréwno po wsiach jak
i po miastach, a réwniez na straganach jarmarcz-
nych.

72. Rozarnce.

Rézafice maja zbyt staly zaréwno po sklepach
z dewocjonaljami jak i w budkach przy ko-
sciotach.
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Wyrob rézaficow polega wilasciwie na laczeniu
w calo$é nabywanych w stanie gotowym pacior-
kow. Do wyrobu rézancéw potrzebne sa paciorki,
drut, lancuszek, dwoje odpowiednich cazkoéw,
krzyzyki i laczniki metalowe. Paciorki bywaja
z drzewa, masy i kokosowe, albo tez z pestek nie-
ktorych owocéw poludniowych. Kupuje sie pa-
ciorki na wage; rowniez na wage kupuje sie drut,
laficuszek na metry, krzyzyki i laczniki metalowe
w ksztalcie serduszek nabywa sie na paczki po
sztuk sto lub 144, to jest dwanascie tuzinow (gros).

Tafisze rozafice robi sie na drucie mosieZnym,
#elaznym pobielanym lub stalowym; drozsze na
drucie alpakowym lub srebrnym, przyczem pacior-
kéw uzywa sie z drzewa hebanowego, masy perlfo-
wej lub koralu.

Zwykle krzyzyki do roézancow, sztancowane
z blachy aluminjowej, kupuje sie na paczki po 100
lub 144 sztuk; taksamo nabywa sie zwykle krzy-
zyki niklowane; natomiast krzyzyki drozsze, np. ni-
klowe z drzewem lub srebrne, zazwyczaj sprzeda-
wane bywaja na tuziny. Cena zalezy od wielkosci
i wykonania.

Wyrobem rozaficow zajmuja sie przewainie ko-
biety, dochodzac w tej dziedzinie do wielkiej
wprawy wykoriczania paru tuzinéw roézaficow
dziennie. Ta pozornie rzecz niemozliwa do osiag-
niecia, daje si¢ dokonaé przy umiejetnem rozloze-
niu pracy i nalezytem przygotowaniu materjalu.
Organizacja pracy i tu daje wyniki.

Wykonywanie drozszych rézanicow, choé wy-
maga wiekszej starannosci, lepiej sie oplaca, ale
znéw na tego rodzaju rozarfice mniejszy jest zbyt.
Zreszta stosunki pod tym wzgledem inaczej sie
vkladaja w miastach, a inaczej po wsiach — i o
tem, co w rzeczywistosci okaze si¢ korzystniejszem

90

w danej miejscowosci, decyduje zwykla codzienna
praktyka zyciowa.

Poniewaz prywatna sprzedaz poszczegolnym
osobom zawsze jest korzystniejsza od sprzedazy
hurtownikom lub sklepom, wiec dobrze jest dla
zbytu rézaricow znalezé kontakt z kierownictwem
bractw rézancowych, istniejacych przy kosciolach
parafjalnych.

73. Budowa odbiornikéw radjowych.

Whrew twierdzeniom niektérych rozpowszech-
nienie radja nie doszlo w Polsce do szczytu, liczba
instalacyj radjowych u nas bedzie wzrastala jeszcze
przez szereg lat. Z tego tez powodu zbyt na odbior-
niki radjowe bedzie trwal rowniez dlugie lata, a im
beda .w cenie przystepniejsze, tem wzrost ich
rozpowszechnienia bedzie szybszy i szerszy.

Poznalem niedawno pewnego urzednika. ,Pa-
nie — opowiadal mi — po ostatnich obcieciach
pensji bylem w rozpaczy: mam staruszke matke na
utrzymaniu, mlodszej siostrze dopomagam do ukon-
czenia szkoly handlowej, a w dodatku skusilem sie
na trzypokojowe mieszkanie w spoldzielni urzed-
niczej. Po parokrotnych obcieciach pensja moja
zmniejszyla sie prawie o polowe; znalazlem sig
w beznadziejnem polozeniu. Przypadek nasunal mi
my$l robienia na handel odbiornikéw radjowych.
Zaczalem od majstrowania sam, ale to nie dawalo
zbyt korzystnych wynikéw, a przytem aparaty mia-
ty wyglad mocno amatorskich. Mozna je bylo
sprzedawaé wsrod znajomych, lecz na szerszy zbyt
przez sklepy i magazyny malo sie nadawaly. Trze-
ba bylo pomysleé o podziale pracy. Jeden z kole-
gow biurowych skoriczyl szkole rzemieslnicza
i mial wcale dobre pojecie o kowalstwie i §lusar-
stwie, drugi byl synem stolarza i sam tez przez dwa
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lata u stolarza praktykowal, mial wiec znacznie
wieksze ode mnie przygotowanie zawodowe w tym
zakresie. Rozdzieliliémy robote na trzech: jeden
przygotowuje czeéci metalowe, drugi drewniane, ja
to wszystko zestawiam i wykorniczam. Dzieki takiej
specjalizacji ilo§¢ wykonywanych aparatéw znacz-
nie sie¢ powiekszyla, wyglad ich nabral precyzyj-
nosci i nawet przy dos¢ niskiej cenie sprzedaznej
zarabiamy tyle, iz wyréwnaliémy juz sobie obnizke
pensji.”

Ktoby chciat zajaé sie wytwarzaniem odbiorni-
kéw radjowych, temu moga sie przydaé niektore
z mnizej wymienionych wydawnictw. Najprzoed
w cyklu ,,Samouczek Techniczny” znajduje sie tym
sprawom poswieconych az 9 numeréw: ,Radjo-
telefoniczne aparaty odbiorcze jednolampowe® (Nr.
71), ., Aparat radjotelefoniczny odbiorczy dwu-
lampowy™ (Nr. 73), ,,Aparat radjotelefoniczny trzy-
lampowy” (uniw. Nr. 74), ,,Aparat radjotelefo-
niczny czterolampowy oraz aparat jednolampowy
Reflex” (Nr. 75), ,,Budowa amplifikatoréw” (Nr.
76), ,,Pracownia radjoamatora” 1 (Nr. 77), ,Pra-
cownia radjoamatora” 11 (Nr. 78), ,.Praktyczne
wskazéwki dla radjoamatoréw” (Nr. 87), ,Naj-
mniejsze radjoodbiorniki® (Nr. 95). Kazdy z nu-
meréw ,Samouczka Technicznego” kosztuje 60 gr.

Z obszerniejszych podrecznikéw z tej dziedziny
wskaza¢ mozemy nastepujace:

1. Niemczyrski W. ,Budowa odbiornikéw
i wzmacniaczy krysztatkowych i lampowych” z 205
rysunkami w tekscie; cena 6 zi 60 gr.

2. Jezewski M. dr. i Janik A. ,Radjoodbior-
niki lampowe. Schematy, rysunki montaiowe, fo-
tografje aparatéw”. Ze 133 rysunkami. Cena 5 zl.

3. Boguszewski R. ,,77 radjoodbiornikéw. Apa-
raty wielolampowe. Neutrodyny i superhefero-
dyny”. Z 24 rysunkami. Cena 1 zl 60 gr.
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Oczywiscie jest to tylko czastka wydawnictw
radjowych, jakie sie ukazaly w latach ostatnich.
Wymienienie wszystkich zajeloby zbyt wiele miej-
sca; nie byloby zreszta celowe, bo podane powy-
zej najzupelniej wystarczaja na potrzeby pragna-
cych zajaé sie budowa radjoodbiornikéw; kto zas
zacznie specjalizowaé¢ si¢ w tym dziale, ten sam
sobie znajdzie dalsze potrzebne mu w pracy pod-
reczniki.

74, Zakladanie i naprawa urzadzefi radjowych.

Chcialem zalozyé radjo. Polecono mi jakiego$
miodego czlowieka. Przyszedl, porozumial sie,
przedstawil kosztorys, w dwa dni poézniej radjo
w mojem mieszkaniu juz funkcjonowalo.

W rozmowie okazalo sie, ze méj konstruktor
tadjowy jest studentem. Przed dwoma laty skon-
czyl szkole s$rednig. Spowodu bankructwa firmy
ojca, wywolanego kryzysem, grozilo mu przerwa-
nie nauki. Stale interesowanie sie radjotechnika
podsunelo mu my$§l prakiycznego wykorzystania
swego zamilowania i oto dzi§ konstruktorstwo ra-
djowe jest zZrodlem jego utrzymania. Zarabia 100
do 150 zlotych miesigcznie; nie jest to zbyt wiele,
ale wystarcza i na Zycie i na czesne i na ubranie.
Zadowolony jest z pomystu, a wszyscy korzysta-
jacy z jego uslug — rowniez, gdyz solidnie wy-
wigzuje sie z prac podejmowanych.

Po wigkszych miastach z radjokonstruktorstwa
moze sig¢ utrzymaé niejeden mlody czlowiek, i dla-
tego przyklad powyiszy podaliSmy do naslado-
‘wania.

W poczatkach zajecia sie ta praca moga sie
przydaé ksigzki takie:
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1. Burzynski St. , Anteny. Opis i wskazéwki
budowy”. Z 54 rys. Wyd. II. Cena 1 z1 60 gr.

2, Burzynski St. ,Podstawy radjotechniki”.
Z 37 rysunkami. Cena 1 zl 60 gr.

3. Burzynski St. ,Warsztat radjoamatora”.
Z 38 rysunkami. Cena 1 zi 60 gr.

4. ,Budowa anten”. (Anteny otwarte, ramowe,
zastepcze i przygodne). ,Samouczek Techniczny”
Nr. 72. Cena 60 gr.

75. Wyrob atramentow.

Uzycie atramentu jest znaczne: szkoly, biura,
domy prywatne — to stali odbiorcy atramentun
i dlatego o zbyt na atrament nie jest trudno.
Zwlaszcza na atrament dobry, trwaly i tani. Atra-
menty bywaja rozne: czarne i kolorowe, do wiecz-
nych piér, kopjowe, litograficzne, hektograficzne
oraz do pieczeci czyli tak zwane tusze stemplowe.
Bywaja nadto atramenty specjalne, jak np. do
znaczenia bielizny, do pisania na szkle, do zna-
czenia skrzynek drewnianych, do wytrawiania na-
pisow na szkle i t. p.

Wyréb atramentéw nie jest skomplikowany.
Bra¢ sie nalezy do wyrobu tylko tych gatunkow,
ktore moga liczyé na wigkszy zbyt lokalny.

Istnieje w jezyku polskim do$é wyczerpujaca
broszura (str. 88), informujaca o sposobach przy-
gotowywania atramentéw: inz Guthke B., ,,Wyréb
atramentéw” (tuszoéw, tasm kopjowych i t. d.).
Cena zniz. 1 zt 60 gr (,Bibljoteka techniczno-
naukowa dla wszystkich” Nr. 10); Habermann
Edward inz. ,Przepisy chemiczno-techniczne” (,Bi-
bljoteka Mtlodego Technika”. Tom IV. Ksigg. sw.
Wojciecha). W ksiazce tej jest rozdzial o wyro-
bie atramentow.
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76. Papierki wonne i trociczki.

Dla zagluszenia niemilych zapachéw, zwlaszcza
w ciasnych mieszkaniach miejskich, uzywane sa do
kadzenia trociczki i papierki wonne.

Wyréb jednych i drugich nie jest trudny,
a zbyt moze byé dosé duzy: juito przez bezposre-
dnie trafianie do odbiorcéw, juito przez mydlar-
nie i sklady apteczne czyli drogerje, albo przez
sprzedawcow ulicznych,

Trociczkom nadaje sie¢ ksztalt stozkowaty,
a wyrabia sie je ze sproszkowanego wegla drzew-
nego w polaczeniu z benzoesem, balsamem tolu-
tariskim, wanilja, olejkami i saletrs. Mase ugniata
sie z guma tragancka, nadaje ksztalt stozkow
i starannie suszy.

Przy uzyciu stawia sie trociczke na odwrécony
spodeczek lub plytke szklana i zapala czubek
stozka zapalks. Obecnos¢é w masie pewnej ilosci
saletry sprawia, zZe trociczka zapalona zarzy sie
powoli. Przy zarzeniu tak spreparowanej trociczki
wydziela sie przyjemna won.

Papierki wonne wyrabia sie w ten sposob, ze
papier do$é sztywny, nieklejony, zanurza sie
w roztwor alunowy, a nastepnie gesto skrapia po
wysuszeniu mieszaning 2Zywicy benzoesowej, bal-
samu peruwjafniskiego albo kadzidla indyjskiego
{olibanu).

Istnieje tez inna recepta na wyrdb papierkow
do kadzenia: bialy papier nieklejony zanurza sig
w rozczynie saletrzanu potasu, a nastepnie papier
sie suszy. Aromat nadaje sie przez ponowne za-
nurzenie w cieczy o skladzie nastepujacym: 10
gram6éw tynktury pizma, 4 g olejku rézanego, 100 g
benzoesu, 12 g mirry, 250 g korzenia fiolkowego
i 300 g spirytusu mocnego. To moczenie sie mie-
szaniny w spirytusie winno trwaé caly miesiac
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i dopiero po takiem miesigcznem wymacerowaniu
sie mieszaniny uzywa si¢ plynu do nadawania aro-
matu papierowi; papier po wysuszeniu tnie si¢ na
paski na centymetr szerokie, a 25 do 30 cm diugie.

Moczenie papieru przed nasyceniem aromatami
w alunie lub saletrzanie potasu sprawia, ze papier
wonny zapalony z jednego kofica tli sie powoli
i spala stopniowo calkowicie.

Pare jeszcze slow informacji o srodkach aro-
matycznych, wspomnianych powyzej, a sluzacych
do nadawania zapachu trociczkom i papierkom
wonnym.

Benzoes — zywica, otrzymywana w Syja-
mie i na wyspach Sundzkich przez nacinanie pnmia
i galezi bendiwinowca i wysuszenie na sloficu wy-
plywajacego z nacieé¢ balsamu. Zywica tym spo-
sobem otrzymana przedstawia mase twarda, z po-
lyskiem tlustym, woni bardzo przyjemnej, przy-
‘pominajacej wanilje.

Balsam tolutanski otrzymuje sie z drze-
wa myroxylon. Swiezy ma wyglad zoltawej ter-
‘pentyny, nastepnie twardnieje i brunatnieje.

Adragant albo tragant — guma, jaka
wydaje przez krzepnigcie sok z krzewéw, naleza-
cych do rodzaju traganka. Rozpuszcza sie we
‘wrzacej wodzie.

Mirra — gumozywica, wyciekajaca z kory
balsamowca. W handlu znajduje sie w kawalkach
réznej wielkosci, tlustych w dotknieciu, przeswie-
cajacych i czerwonawo-brunatnych.

Oliban, balsam indyjski — guma, otrzymy-
wana przez naciecie rosnacego w Indjach Wscho-
dnich drzewa balsamicznego boswellia serrata
(z rodziny terpentyncowych).

Korzen fiolkowy — jest to oczyszczony
klacz kosaéca (irysa) florentynskiego o woni fiol-
kowej, z czego powstala nazwa.
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71. Lep na muchy. — Proszek przeciw owadom
i robactwu.

Proszek przeciw robactwu sprzedaje sie przez
caly rok, lep na muchy — gléwnie w okresie le-
tnim. Odbiorcy sa wszedzie — od wsi zaczynajac,
na wielkich miastach konczac.

Hurtowymi nabywcami sa mydlarnie i sklady
apteczne (drogerje).

Papier-mucholapka przygotowuje sie w sposéb
nastepujacy. Kawalek szarego mocnego papieru
wielkosci 15)<15 lub 20<20 e¢m nasyca sie tego
rodzaju ciecza: 65 g terpentyny, 36 ¢ oleju Inia-
nego i 1 g wosku pszczelnego. Mucha, raz usiadl-
szy na papier, takim lepem nasmarowany, ode-
rwaé juz sie nie moze i ginie. W ostatnich czasach
papierowi-mucholapce nadaja zazwyczaj ksztalt
diugich paskéw, zawieszanych pod sufitem czy pu-
tapem.

Bardzo skuteczny proszek przeciw karaluchom,
prusakom, francuzom, stonogom, molom, komarom
i wszelkiego rodzaju owadom i robactwu, gniez-
dzacemu sie w miejscach ciemnych i wilgotnych,
ofrzymuje si¢ przez zmieszanie 1 kg proszku per-
skiego, 1 kg boraksu w proszku z 500 g maki
pszennej.

Mieszanine przechowuje sie w miejscu suchem.
Na sprzedaz pakuje sie w $redniej wielkosci pu-
deleczka tekturowe lub tez w torebki.

Uzywa sie proszek w ten sposéb, iz wysypuje
sie nim miejsca, nawiedzone przez robactwo.

Skutek pewny.

Proszek perski otrzymuje sie z kwiatéow nie-
ktérych gatunkéw rosliny maruna, rosnacych
w Persji i na Kaukazie.

W Polsce tez rosng rozne gatunki maruny,
miedzy innemi jeden z nich, zwany mietkq, ma-
Sto dodatkowych zaje¢ dochodowych. 7 o7



rzymietka, szalwjq rzymskq, albo piwonja wonna,
uprawiany bywa w ogrodach i zalecany jako sro-
dek przeciw pluskwom.

O tepieniu robactwa pisze inz. E. Habermann
w ksiazce ,Przepisy chemiczno-techniczne” (,Bi-
bljoteka Mtodego Technika”, tom IV. Ksigg. sw.
Wojciecha w Poznaniu).

78. Szuwaks i pasty do obuwia,

Czyszczenie obuwia jest zabiegiem codziennym,
a do tego czyszczenia obok szczotki konieczny jest
szuwaks czy inna odpowiednia pasta. Jasna tedy
sprawa, ze na szuwaks i wszelkiego rodzaju pasty
zapotrzebowanie jest stale i wszedzie w cah:vm
kraju. Wszedzie wiec mozina szuwaks wyrabiaé
z widokami na zbyt.

Zwykly szuwaks wyrabia sie z kosci palonej na
czarno, kwasu siarczanego, oleju i syropu cukro-
wego czyli melasy, czesto z dodatkiem kwgsu
octowego, dekstryny, gliceryny i t. p. Mieszanina
ta daje czarna mase maslowata, ktéra przez szczot-
kowanie nabiera polysku.

O wyrobie szuwaksu istnieje podrecznik W wy-
dawanej pod redakcja M. Dominikiewicza ,Bibljo-
tece techniczno-naukowej dla wszystkich” (Nr. 13)
.,Smary, fabrykacja szuwaksu i t. d.” Cena 3 zi.

79. Wyréb mydia.

Mydio wsrod ludzi cywilizowanych nalezy c_lo
artykulow codziennej potrzeby. Zapotrzebowanie
wiec na mydlo jest w $wiecie stale i znaczne, a co
za tem idzie sprzedanie wyprodukowanego mydla
— o ile tylko wyréb jest dobry — nie powinno
napotykaé na zadne trudnosci.
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Wyréb mydla dostepny jest nietylko dla spe-
cjalisty, ale swoja droga nie jest latwy, wymaga
wielkiej wprawy oraz poznania niektérych szcze-
'géléw_ technicznych wytwarzania, ktére sie nabywa
jedynie przez praktyke. Z tego powodu niech
poczatkujacy, ktéry przystepuje do warzenia my-
!:Ha, zaczyna od matych ilosci (1—2 kg) tluszezow
i odpowiednio drobnych ilosci innych surowcow.
W ten sposob, zyskujac doswiadczenie, unika sie
s’frat. Resztki, pozostale po pierwszych probach
nieudanych, zuiytkowaé mozna potem przy wa-
rzeniu wigkszych ilosci mydia. Jako podrecznik
wskazaé mozemy ksiazke ,,Wyréb mydia“, str. 155
z 20 ilustracjami w tekscie, cena 3 zl 50 gr (,Bi-
bljoteka techniczno-naukowa dla wszystkich” Nr.
5). O wyrobie mydla zawiera rozdzial wspomnia-
na ksiazka inz. E. Habermanna: »Przepisy che-
miczno-techniczne”  (,Bibljoteka Mtodego Tech-
nika").

Mydla bywaja rézne: szare, do prania, toale-
towe, lecznicze, do golenia, do kapieli (nietonace
w'wodzie]. Wyrabianie wszystkich gatunkéw i od-
mian wymaga juz calego odpowiednio urzadzonego
i w przyrzady zaopatrzonego zakladu, dlatego za-
poznawszy si¢ z zasadami fabrykacji mydla i wy-
probowawszy je w praktyce, a nastepnie wzigwszy
pod uwage miejscowe mozliwosci sprzedazy, wy-
bra¢ nalezy do wytwarzania te gatunki, ktére moga
liczyé na wickszy zbyt.

80. Kolorowanie pocztéwek fotograficznych.

. W epoce samochodéw, motocykli, motorowek
i aeroplanéw nie mamy czasu na dlugie listy. Gdy
chcemy daé¢ znak zycia o sobie lub dowéd pamieci,
slemy pocztowke; oto dlaczego pocztowki w miljo-

) 99




nach egzemplarzy rozchodza sie¢ po Swiecie i beda
sie rozchodzily az do wynalezienia innych sposo-
bow korespondowania.

Niezawsze wystarcza zwykla pocztowka z wi-
dokiem miejscowosci, w ktorej przebywamy. Nie-
raz, posylajac zyczenia lub tez chcac osobie, do
ktorej slemy karte, da¢ dowod specjalnej dbalosci
czy zyczliwosci, wyszukujemy kart ozdobniejszych,
drozszych, efektowniejszych, bardziej wzrok pocia-
gajacych; dlatego obok kart zwyklych jednobarw-
nych maja powodzenie barwne, recznie kolorowane.

Do recznego kolorowania uzywane sa zazwyczaj
pocztowki fotograticzne. Kolorowanie odbywa sie
zazwyczaj farbami wodnemi., Kolorowanie wynagra-
dzane jest nisko, by sie wiec praca oplacila, po-
trzeba sobie odpowiednio robote zorganizowac.
Najpierw jedna pocztéwke koloruje sie starannie
na wzor, a nastepnie robi sie wedlug wzoru, przy-
czem najpierw jednym kolorem, potem drugim,
wreszcie trzecim. Jeszcze sprawniej idzie, gdy
w robocie bierze udzial pare oséb z rodziny czy
domownikéw, wtedy wszyscy siadaja jednoczesnie
przy stole, kazdy ma pedzelek i jeden tylko kolor
farby i tym jednym kolorem maluje odpowiednie
szczegoly pocztowki. Karta przechodzi kolejno
z rak do rak i od ostatniej osoby wychodzi juz
catkowicie wykoriczona. Przy takiem =zorganizo-
waniu pracy mozna dziennie pokolorowaé kilkaset
pocztowek.

Prace te wykonywa sie¢ gléwnie dla hurtowni
pocztowek lub firm wydawniczych z tej dziedziny.

Sklepy detaliczne z materjalami pismiennemi
rzadko kiedy decyduja sie na dawanie pocztowek
do kolorowania, bo nie robia takich zapaséw, by
mieé kazdego rysunku po sto i wigcej egzempla-
rzy, a kolorowanie mniejszej ilosci jednego ry-
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sunku oplaci¢ sie nie moze, ¢dy sie wezmie pod
u_wag‘e, ze wynagrodzenie za te prace wynosi prze-
cigtnie poltora do trzech zlotych za setke.

81. Malowanie pocztéwek.

Do malowania pocztéwek potrzeba juz wiek-
szego uzdolnienia artystycznego, bo tu samemu
si¢ daje cala kompozycje, czy to bedzie wiazanka
kwiatéw, czy widoczek, czy glowka, czy karyka-
tura, czy martwa natura.

Poniewaz te pocztowki recznie malowane tez
niezbyt suto bywaja placone (zazwyczaj okolo 15
zlotych za setke), wiec rzecz naturalna niema
mowy, aby kaida sztuka byla inna. Robi sie kilka
wzordéw, a nastepnie wedlug jednego wzoru ma-
luje sie dziesie¢ lub wiecej kopij, rézniacych sie
czasami miedzy soba w drobnych szczegétach.

Bywa tez tak, ze dla narzucenia konturéw
przygotowuje sie tekturowy, scyzorykiem wyciety
szablon, a poéiniej malowanie robi sie wedlug je-
dnego wykoriczonego wzoru.

Szczegélniej karty imieninowe z réznemi wypi-
sanemi ozdobnie imionami maja powodzenie.

W ostatnich czasach weszly tez w mode karty
z postaciami lub kwiatami, ukladanemi z wycin-
koéw roinokolorowych znaczkéw pocztowych. Cza-
sem wychodza zupelnie udatne kompozycje.

Zbyt glownie przez detaliczne sklady materja-
low pismiennych albo prywatnie.

82, Malowanie obrazkéw religijnych.

; “\Wlaéciwie to nie jest malowanie obrazkéw re-
h'g'uny‘cl? w Scislem stowa znaczeniu, lecz malowa-
nie winietek, obramujacych naklejony na kartonik
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fotograficzny wizerunek P. Jezusa, Najsw. Marji
Panny lub jakiego swietego czy $wigtej. Fotogra-
fijki sa zazwyczaj wielkosci 1,5X2,5 centymetra,
a kartonik 63X10 lub 7<11 centymetrow, aby sie
caly obrazek zmiescil w $redniej wielkosci ksiazce
do nabozenstwa. Oprécz winiety barwnej o deli-
katnym rysunku i kolorycie u dotu bywa zazwy-
czaj podpis lub jaka sentencja pobozna, wypisana
czytelnem pismem kaligralicznem, harmonizujacem
z caloscia.

Obrazki tego rodzaju stuza na pamiatke roéz-
nych okolicznosci zycia religijnego, jak I komunja
$w., bierzmowanie, §luby zakonne, prymicje, wizy-
tacja pasterska i tym podobne zdarzenia czy uro-
czystosci.

Cena hurtowa obrazkéw tego rodzaju zaleina
jest od dobroci fotografijek i artystycznosci winiet;
zazwyczaj waha sie w granicach 20—25 zlotych za
setke, a nie przekracza piecdziesieciu zlotych.

Nabywcami hurtowymi na te obrazki sa sklepy
z dewocjonaljami i obrazami religijnemi. Nabyw-
cami detalicznymi: ksigza prefekci, zakonnice, ka-
techetki.

83. Wyroby szydetkowe.

Po dlugich latach lekcewazenia i uwazania ro-
bét szydetkowych za odpowiednie dla osob mniej
inteligentnych znow odwrécila sie karta mody
i uznano, ze szydeltkiem mozna roéwniez wykony-
waé reczne prace artystyczne, nadajace sie do
upiekszania strojéow i domu.

Dla oséb, lubiacych robote szydelkiem, a po-
trzebujacych dodatkowego zarobku, otwiera sie
dobra sposobnosé do tego.

W celu wiekszego urozmaicenia wygladu prac
wykonywanych, korzystna rzecza bedzie poznac
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dwie broszurki: ,,100 Sciegéw szydetkowych”. Cz. 1.
Sciegi zasadnicze i ozdobne. — Czes¢ II. Sciegi
tunetariskie. Cena kazidej czesci 1 zt 50 gr.

Zabki, wstawki, serwetki, serwety, kapy na po-
duszki, kapy na 16zka, firanki, swetry, rekawice
narciarskie, szaliki, czapki, buciki dla niemowlat,
kolnierzyczki i damskie woreczki — oto co mozna
robi¢ szydelkiem, stwarzajac male arcydzieta zrecz-
nosci, pomyslowosci i gustu.

Zbywaé roboty szydetkowe najlatwiej prywa-
tnie, przez znajomosci; w miastach wickszych przez
sklepy specjalne, sprzedajace wloczke i przybory
do robot kobiecych jak réwniez gotowe wyroby
reczne.

84. Roboty na drutach.

Odzyskaly réwniez w czasach dzisiejszych
prawo obywatelstwa wsréd niewiast inteligentnych
roboty na drutach. Przestano opowiadaé z gry-
masem wyzszosci, Zze to dobre bylo dla naszych
babek i prababek, a przekonano sie, iz dzi§ row-
niez mozna tym rzekomo przestarzalym sposobem
wyrabia¢ trwale i gustowne rekawiczki, pelerynki,
skarpetki sportowe, kamizelki cieple na zime, jum-
pry i inne cze$ci ubrania zaréwno dla kobiet jak
i dla mezczyzn.

Co do zbytu to nic wiecej doda¢ nie mozna po-
nad uwagi przy robotach szydelkowych (83).

Optacalnosé tego rodzaju robot kobiecych nie
jest wysoka, ale tez nie wymagaja one zadnych
kosztownych przyrzadéw i dla ich wykonywania
mozna wyzyskaé kazda wolna chwile, w kazdej
tez chwili bez Zadnej szkody mozna robote prze-
rwaé dla innego zajecia, i znéw do niej powrécic,
gdy sie wazniejsze sprawy zalatwilo.
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85. Roboty siatkowe i sznurkowe.

Zaslony do okien, przykrycia na l6zka, motywy
i wstawki do przybrania bielizny, serwety i ser-
wetki — oto przedmioty, mogace z powodzeniem
by¢ wykonywane sposobem siatkowym. Natomiast
pasy i paski, woreczki, koszyczki doskonale sie
udaja sposobem sznurkowym. W jednych i drugich
robotach mozna osiagna¢ bardzo wysokie efekty
estetyczne.

O robotach siatkowych wyszla broszura infor-
macyjna ,,Roboty siatkowe”. Cena 2 zt (w cyklu
+Modne roboty kobiece” Nr. 19).

86, Guziki niciane.

Bardzo mocne i trwale, a do bielizny zwlaszcza
zawsze sa pozadane recznej roboty guziki niciane.
Prawda, ze one wypadaja drozej od zazwyczaj
dzisiaj stosowanych guzikéw plociennych, maszy-
nowych, ale kazda pani domu wie, Ze w ostatecz-
nym rozrachunku to ,drozej” narazie wypada
w nastepstwie taniej ze wzgledu wlasnie na trwa-
lo§¢ guzikéw nicianych. ‘

Przy zabieraniu sie do wyrobu guzikéw nicia-
nych na sprzedaz pamietaé nalezy, ze w tym wy-
padku glownie trzeba liczyé na sprzedaz droga
prywatna.

87. Woreczki reczne.

Obok damskich woreczkéw skérkowych, ktéore
przez czas dluiszy wylacznie byly w uzyciu, dzi$
coraz czesSciej spotyka sie rowniez wykonane
z innych materjaléw, ozdabiane robota krzyzy-
kowa lub deseniami z drobnych paciorkéw albo
aplikacja.
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Woreczki tego rodzaju moga by¢ lepiej dosto-
sowane kolorem i fasonem do calosci ubrania
i stad ich przewaga nad szablonowemi woreczkami
skorkowemi.

Nieco gustu i pomyslowosci, a wyréb worecz-
kow damskich moze sta¢ sie na czas jakis wecale
niezgorszem zrodlem dochodu.

Przy wyrabianiu woreczkéw moga sie przydac
nastepujace zeszyty z cyklu ,,Modne roboty ko-
biece”: ,,Worki i woreczki® Nr. 8; ,,Roboty krzy--
iykowe” Nr. 13; ,,Roboty z paciorkéw” Nr. 28.
Cena kazdego zeszytu zl 2.

88. Wyrdb beretow.

Beret jako przykrycie glowy nietylko dla
dziewczat, ale i dla chlopcéow zdobyl sobie w cza-
sach obecnych szerokie rozpowszechnienie. Na be-
rety wiec zbyt znalezé nietrudno i wyréb ich moze-
byé przedsiewzieciem korzystnem.

Chcac berety zbywaé po cenach przystepnych
i mieé¢ pomimo niskiej ceny nalezny zarobek,
trzeba umieé znaleZé tanie Zrodlo nabywania ma-
terjaléw zaré6wno na wierzchy jak i na podszewki.
Tu zwlaszcza wskazane jest nabywanie réznych
resztek i kuponéw, ktore tanio oddaja na wyprze-
dazach posezonowych wielkie magazyny. Zwlasz-
cza takie resztki, z ktérych zadnej sukni czy ubra-
nia zrobi¢ sie nie da, a na kilka czy kilkanascie
beretow starczy, mozna rzeczywiscie kupié¢ bardzo-
tanio.

Berety s3 w roznych fasonach, totez przyste-
pujac do ich wyrobu, trzeba si¢ zaopatrzyé w pare
modeli, nastepnie do kaidego modelu i kazdej
wielkosci przygotowaé sobie odpowiednie sza-
blony, wedlug ktorych przykrawa sie materjal i na
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wierzchy i na spody. Zeszywa sie recznie lub na
maszynie i gotowe, stosownie do otrzymanych za-
mowiefi czy wskazéwek, dostarcza do magazynéw.

89, Wyréb krawatow.

Pomimo znacznego rozpowszechnienia krawa-
tow wiazanych, krawaty gotowe dla panéw zawsze
beda mialy wziecie, bo do wiazania krawatu co-
dziennie niekazdy posiada dostateczna doze zrecz-
nosci i cierpliwosci, a réowniez i czasu, kiedy
w dziefi powszedni spieszy sie do zajecia.

Zajecie si¢ wyrobem krawatéw gotowych moze
byé korzystne. Wymaga zrecznosci i gustu, a row-
niez i pomysfowosci, gdyz wytworzenie nowego
fasonu krawata moze doskonale wplyna¢ na ilosé
zaméwiel oraz na cene.

Sprzedaz gléwnie przez sklepy z konfekcia

i magazyny.

90. Sznurowadla i tasiemki.

Tasiemki i sznurowadla maja ciagle zastoso-
‘wanie w Zyciu codziennem. Do wyrobu ich po-
trzebne sa jednak juz specjalne maszynki, a wiec
niezbedny pewien naklad pieniezny. Nie wystar-
cza tedy samo przeswiadczenie, ze takie artykuly,
jak tasiemki i sznurowadla, zawsze sa ludziom
potrzebne, ale trzeba dobrze zbadaé rynek, aby
nie zrobi¢ wydatku na maszyne, a pézniej dopiero
przekonaé sie, iz na zyski z wyrobu tasiemek
1 sznurowadel liczyé przy istniejacych na miejscu
okolicznosciach i warunkach nie mozna.

Glownymi odbiorcami na tasiemki sa krawcy
i szewcy, przyczem tasiemki potrzebne sa nietylko
do obszy¢ i naszyé w ubraniach, ale tez na ucha
do palt, marynarek, zakietow oraz do obuwia.
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Tasmy na ucha sa specjalnie przygotowywane
i bardzo czesto maja w deseniu nazwisko i adres
krawca czy szewca, ktéry ich uzywa do wytwo-
TOW swej pracowni.

Sznurowadla — to nic innego jak nalezytej
dlugosci waskie tasiemki, zaopatrzone w odpowie-
dnie blaszki na koricach, ulatwiajace przewlekanie
przez dziurki bucika. Do zaciskania tych blaszek
na koncach sznurowadel sluza odpowiednie przy-
rzady, ktére mozna otrzymaé¢ w skladach przybo-
row szewckich.

Sznurowadla latwo sie sprzedaje w sklepach
1 przez sprzedawcéw ulicznych.

91, Wyréb miodéw, win i nektaréw
owocowych oraz konfitur.

Mieszkaficy prowincji, ktérzy maja dostateczna
ilos¢ owocow wlasnych lub w okolicy pobliskiej,
winni zwrécié uwage na wyréb win owocowych
albo konfitur, zaleznie od tego, jakie owoce sa do
rozporzadzenia i co liczyé moze na Iatwiejszy
zbyt.

Odpowiednie informacje i wskazéwki do prze-
tworstwa owocow podaja nastepujace ksiazki:

1. Schechtléowna Zofja Dr. ,Wyréb miodéw
w gospodarstwie domowem” (,,Skarbczyk Domowy"
Ksieg. sw. Wojciecha).

2. Mering A. ,Przetwory owocowe” (bez win),
str. 88, ryc. 30. Cena 2 zt 80 gr. (,,Encyklopedja
Gospodarstwa Wiejskiego” Nr. 68).

3. Spiss L. ,,Wyréb win owocowych sposobem
domowym”, str. 48, ryc. 5. Cena 90 gr. (,,Groszowa
Bibljoteczka Rolnicza” Nr. 8).

4, ,,Wina owocowe”. Cena 1 zi. (,Zycie Prak-
tyczne” Nr. 41).
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5. ,Konfitury, kompoty i inne konserwy owo-
cowe”. Cena 1 zl. (,Zycie Praktyczne” Nr. 23),

6. Schechtléwna Z. Dr. ,,Wyréb nektaréw czyli
owocowych napojow bezalkoholowych* (., Skarbczyk
Domowy"”, Ksieg. sw. ‘Wojciecha).

Ktoby mial zamiar zajaé sic wyrobem win owo-
cowych na wieksza skale, ten winien pamietaé, iz
w mysl istniejacych przepisow tylko wytworczosé
domowa, nieprzekraczajaca 100 litréw, wolna jest
od oplaty akcyzy. Wieksze ilosci trzeba juz zgta-
sza¢ do akcyzy, przyczem od win owocowych ak-
cyza wynosi;

oplata zasadnicza 50 groszy od litra
dodatek 10(70 5 " " "
dodatek kryzysowy 15 .. FRARBI

razem 70 i T SeE

Przy prowadzeniu wyrobu na szersza skale
trzeba i sam lokal zglosi¢ do Urzedu Akcyzy.
Lokal wytwérni podlega rewizji i zatwierdzeniu
Urzedu Akcyzy, przyczem stawiane s3 wymagania
nastepujgce: lokal winien sklada¢ sie zasadniczo
z czterech pomieszczen: 1. do fermentacji, 2. do
wykorniczania, 3. do przechowywania wytworow
gotowych, 4. pokoik dla czynnosci urzednika Ak-
cyzy.

Konieczne sg tez pewne urzadzenia i sprzety,
co do ktérych dokladne informacje zawiera
»Dziennik Ustaw” Nr. 99 z r. 1931, pozycja 763,
oraz rozporzadzenie wykonawcze, zamieszczone
w ,.Dziennika Ustaw” Nr. 50 z roku 1932, pozy-
cja 471,

Oprocz oplaty akeyzy obowiazuje tez wykupie-
nie $wiadectwa przemyslowego, ktorego kategorja
zalezy od ilosci zatrudnionych ludzi i wielkosci
produkcji oraz obrotow pienieznych. Szczegolowe
informacje w najblizszym Urzedzie Skarbowym.
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92, Sery.

Wpoblizu wielkich miast z mlekiem niema klo-
potu, gdyz kaida ilo§¢ znajdzie nabywcéw, nato-
miast na wsi bardziej oddalonej, kto chce mieé
korzysci z obory, musi mleko przerabiaé¢ na masto
i sery. Zwlaszcza wyréb seréw moze byé docho-
dowy, szczegolniej gdy sie uda wyspecjalizowaé
w jakim gatunku i wyrobié temu gatunkowi dobra
renome. Wowczas i sklepy kolonjalne i zaklady
gastronomiczne beda chetnymi nabywcami.

Jakie§ dobrze zareklamowane ,gométki my-
sliwskie” czy ,kuracyjne serki émietankowe” moga
by¢ zupelnie powaznem zrédlem dochodu dla

obrotnie prowadzonego, choéby nawet niewielkiego

gospodarstwa. Oczywiscie dobroé wyrabianych
produktéw musi staé na poziomie intensywnosci
reklamy, bo wtedy tylko reklama skuteczna jest
na dluisza mete, gdy towar reklamowany wart tej
reklamy.

Przy organizowaniu wyrobu seréow wskazane
jest zapoznanie si¢ z ponizszemi podrecznikami:

1. Licznarski J. ,,.Serowarstwo®, str. 326. Cena
6 zlotych.

2. Pomian J. ,Wyrib seréw”., Cena 1 zi. (nwZy-
cie Praktyczne” Nr. 28).

3. Radziejowski J. , Mleczarstwo w malem go-
spodarstwie®, str. 38, Cena 1 zl. (,Zycie Prak-
tyczne” Nr. 68).

4. Chmielewski Z. inz. ,Zarys techniki mle-
czarskiej”, str. 164. Cena 6 zt 25 gr.

Jakkolwiek dwie ostatnie ksiazki tylko w pew-
mej czesci poruszaja interesujaca nas tutaj sprawe,
to dla lepszego orjentowania sic w caloksztalcie
zagadnienia poznanie ich moze byé pozyteczne.
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V. ROZNE ZAJECIA

93. Przepisywanie na maszynie i powielanie.

Dzis bodaj w mniejszym stopniu niz przed laty
kilkunastu, ale jeszcze i obecnie posiadanie ma-
szyny do pisania moze byé Zrédlem dochodu przez
przyjmowanie przepisywafi i zaméwienn na powie-
lanie.

Klientami moga byé adwokaci, dziennikarze,
literaci i ci, ktérzy majac styczno$é z réznemi
urzedami, pragna, aby ich podania czy zawiado-
mienia byly czytelne, i dlatego daja je do pisania
na maszynie.

Cena bywa rézna, bo rzecz naturalna, iz wyz-
sza musi byé, gdy kto§ przychodzi z jednem za-
moéwieniem objetosci jednej stronicy, a nizsza, gdy
ma byé¢ sto kopij, albo gdy autor daje do prze-
pisania rekopis o stu kilkudziesieciu stronach.

Za przepisanie na maszynie jakiej§ krotkiej
korespondencji czy informacji liczy sie najczesciej
50 groszy za strone, a za rekopisy wieksze bierze
sie ryczalt 25—30 i wiecej zlotych, zaleznie od
wielkoséci i czytelnosci rekopisu., To sg ceny po-
dawane tylko dla przykladu i przyblizonej orjen-
tacji. Nieraz mozna osiagnaé¢ kwoty znacznie wyz-
sze, gdy zamawiajacemu zaleZy na estetycznym
wygladzie odpisu i pospiechu. Za przepisywanie
szczegolnie staranne (ktére wolniej sie wykonywa)
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i za robot¢ nocna (gdy na kazdej godzinie zalezy)
liczy sie — rzecz naturalna — drozej. Nie jest
to wcale wykorzystywanie okolicznosci, ale tylko
stuszna doplata za specjalne warunki.

Maszyne do pisania zaréwno jak i przyrzady
do powielania mozna dostaé na rozplaty mie-
sieczne. Ale nim si¢ podobne zobowiazanie za-
ciagnie, trzeba dobrze rozwazyé¢, czy cala rate uda
si¢ pokry¢ z dochodéw za roboty, na maszynie
wykonane, czy tez zgéry trzeba bedzie sie przy-
gotowaé na dopelnianie kwoty, na rate potrzebnej,
z innych Zrédel dochodu.

Jezeli za jednoczesne nabycie maszyny i po--
wielacza rata miesigczna wypada zbyt duza, to le-
piej narazie naby¢ tylko maszyne, a dopiero pé-
Zniej po wyrobieniu sobie klieateli i zorjentowaniu
si¢ w mozliwosciach dochodowych pomysleé o po-
wielaczu. A moze sie przeciez i tak okazaé, ze
w tej miejscowosci sa dosé liczne zgloszenia
z przepisywaniem poszczegdlnych listow, umow
czy podaf, a niema wecale zadnych okélnikéw czy
zawiadomiesi, wymagajacych powielania.

94. Pisanie listéw i podan.

Osob niepismiennych lub stabo pismiennych jest
jeszcze w Polsce sporo, a zreszta i osoby, zupel-
nie poprawnie piszace, niezawsze moga sobie daé
rade z forma podan urzedowych i chetnie uciekaja
sie do pomocy kompetentnej.

Przy przyjmowaniu listéw i podan do pisania
maszyna jest konieczna, zwlaszcza do podan, bo
listy to réine Kasie czy Marysie wola, aby byly
w ich imieniu recznie pisane, gdyz wygladaja,
jakby one same pisaly.

Pisanie listéw i podan moze byé Zrédlem do-
datkowego dochodu nietylko w wiekszych mia-
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stach, ale rowniez i w miejscowosciach prowin-
cjonalnych oraz ogniskach przemystowych.

Skala wynagrodzedi za te prace bardzo jest
roina i zalezna nietylko od dlugosci listu czy po-
dania, ale tez od czasu, jaki zajelo ulozenie listu
czy zredagowanie podania. Toé nieraz, aby zorjen-
towa¢ si¢, o co p. Walentemu czy pannie Kasi
chodzi, trzeba wysluchaé dlugiego opowiadania
i dopiero z chaosu podanych informacyj wyluskaé
tres¢ wlasciwa. Branie wiec za norme wynagro-
dzenia ilo$¢ czasu, jaki padlo poswiecié na napi-
sanie listu, jest najzupelniej uzasadnione i stuszne.

Jezeli pisanie podan do wladz i sadéw szerzej
si¢ rozwija, tak iz dzialalnos¢ w tym zakresie na-
biera charakteru prowadzenia biura podan, to
trzeba na to uzyskaé specjalne pozwolenie wiadz
administracyjnych i ewentualnie sadowych. Infor-
macje o warunkach otrzymaé mozna w Starostwie.

Przyda¢ si¢ tez moze wiadomo$é o paru pod-
r¢cznikach do pisania pism urzedowych i podan:

1. Biejat E., Goldsztein M. i Warnkowski M.
»Wzory podan i skarg do wiadz sqdowych z wy-
jasnieniami® Warszawa 1925. Cena 10 zi.

2. Sylwester L. , Nasze listy”. Wzory korespon-
‘dencji prywatnej i urzedowej. (,,Skarbczyk domowy*).

3. Hartman S. ,Sekrefarz urzedowy”, str. 226.
Cena 4 zl

4. Piglowski K. , Sekrefarz urzedowy”, str. 104.
Cena 4 zi.

5. Zychowski P. ,Podrecznik do nauki pisania
pism urzedowych”, str. 100, Wyd. II. Poznas.
“Cena 1 zt 70 gr.

95. Przeklady.

Znajomos$¢ obcych jezykéw moze by¢ réwniez
Zrédtem dodatkowego dochodu, przeklady bowiem
na jezyk polski lub odwrotnie z polskiego na je-
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zyki cudzoziemskie bywaja na porzadku dziennym,
zwlaszcza firmy handlowe, majace stosunki zagra-
nica (nie tak jednak rozgalezione, by sie kalku-
lowal wlasny korespondent), lub rodziny emigran-
tow we Francji albo w Stanach Zjednoczonych
Ameryki Pélnocnej, potrzebuja czesto tlumaczer
listow, rachunkéw, dokumentow i réznego rodzaju
dowodéw.

Redakcje czasopism i wydawcy ksiazek potrze-
buja nieraz przekladéw powiesci lub dziel nauko-
wych. Dla nowicjuszéw trafienie do redaktorow
czy wydawcow z zaofiarowaniem swych uslug po-
iaczone jest czestokroé z duzemi trudnosciami,
gdyz zazwyczaj kazda firma posiada juz swych
tlumaczy, ktérzy maja pierwszeastwo w otrzymy-
waniu zdarzajgcej sie pracy.

Chyba e uda sie nam uzyskaé prawo prze-
kladu jakiejs ciekawej nowosci, ktéra moze liczyé
na powodzenie, wtedy tym sposobem mozemy
utorowaé sobie droge zar6wno do redakcji jak
i do wydawcy ksiazek.

Jezeli nie tlumaczymy ksiazki na zaméwienie
wydawcy czy redakcji, lecz jedynie z wlasnego
wyboru, to trzeba zbadaé, czy przypadkiem dzielo
nie zostalo juz przeloione, gdyz przecie sgkoda
pracy daremnej, a nadto nalezy wejs¢ w porozu-
mienie z autorem lub wydawca oryginalu, czy cza-
sem komu innemu nie udzielili juz pozwolenia na
przeklad.

Za prawo przekladu zazwyczaj trzeba placié.
Wydawcy francuscy przecietnie biora 1000 fran-
kow od tomu, wydawcy angielscy 5—10 funtéw
sterlingow. To sa jednak normy przecietne;
oplaty za prawo tlumaczenia autoréw wybitnych
lub modnych bywaja nieraz znacznie wyzsze.

Zrozumiala jest rzecza, ze takiego wydatku nikt
nie bedzie podejmowal na §lepo, Totez tlumacz

Sto dodatkowych zajeé dochodowych. 8 113




zwykle tak postepuje: znalazlszy jakie wybitne
dzielo francuskie, angielskie czy wloskie, ktore
uwaza, iz zasluguje na przekiad, pisze krotkie
streszczenie i przedstawia redaktorowi lub wy-
dawcy, mogacemu si¢ tego rodzaju dzielem za-
interesowaé, a zarazem, aby mie¢ pierwszenstwo
do przekladu, pisze do wydawcy oryginalu o wa-
runki.

Jezeli redaktor polski lub wydawca wuzna, iz
warto utwoér przedstawiony drukowaé w pismie
albo w ksigzce, witenczas z tlumaczem zawiera
umowe, a ten konczy uklad z wydawca oryginalu.
Czasem bywa odwrotnie: wydawca uzyskuje prawo
przekladu dziela, co do ktoérego ma nadzieje, iz
przeklad jego znajdzie powodzenie, i sam poszu-
kuje odpowiedniego tlumacza. Odpowiedniego to
znaczy, jezeli chodzi o powie$é, majacego opréocz
znajomosci jezyka obcego i pewne zdolnosci pisar-
skie, a gdy chodzi o dzielo naukowe, to wlada-
jacego poprawnie piérem i znajacego dobrze ter-
minologje naukowa danej dziedziny wiedzy.

Przy przekladach korespondencji handlowej
czy listéw prywatnych literackosé tlumaczen nie
jest konieczna, wystarczy dokladnosé przekladu
i jasnosé wystowienia.
~ Najczestsze honorarjum za dobry przeklad
z jezyka obcego to 30—50 zlotych za 16 stroni-
cowy arkusz oryginalu ksiazki $redniego formatu.
Przeklady dziel naukowych platne sa drozej. Za
przeklady korespondencji handlowej czy dowodow
réznych placa po pare i kilka zlotych od sztuki,
zaleznie od wielkosci oraz ilosci.

Przy sadach istnieje instytucja tak zwanych
tlumaczy przysigglych; zdobycie jednak tego ty-
tulu wymaga specjalnych kwalifikacyj i zabiegéow,
a stanowisko tlumacza przysieglego niezawsze da
sie pogodzi¢ z zajmowaniem innej posady. Poprze-
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stajemy wiec tylko na wzmiance o tego rodzaju
tlumaczach.

96. Korekty literackie i drukarskie.

Korekta literacka polega na poprawieniu reko-
pisu pod wzgledem stylu i jezyka, gdy korekta

drukarska — na wylowieniu bledéw zecera, popel-
nionych przezen przy skladaniu tekstu wedlug re-
kopisu.

Do robienia korekty literackiej trzeba mieé od-
powiednie wyksztalcenie, wlada¢ dobrze piérem
i byé zaré6wno dobrym stylista jak i gramatykiem.
Do korekty drukarskiej potrzebna jest przede-
wszystkiem uwaga oraz gruntowna znajomos$é orto-
grafji.

Mozna byé wybitnym lekarzem, prawnikiem,
uczonym przyrodnikiem, a niezbyt Swietnym sty-
lista. Totez czesto sie zdarza, Ze inzynier czy gde-
ograf, matematyk czy lekarz, po napisaniu pracy
naukowej, powierza ja fachowemu poloniscie lub
literatowi w celu przeprowadzenia przed drukiem
korekty jezykowe].

Wszystkie szanujace sie¢ wydawnictwa ksiaz-
kowe posiadajg rowniez fachowcow, ktorzy prze-
prowadzaja przed drukiem korekte kazdego reko-
pisu, szczegdlnie przekladéw z obcych jezykow.

W redakcjach pism perjodycznych korekte li-
teracka rekopisow przeprowadza albo sam redak-
tor albo sekretarz redakcji. Czasem jednak, gdy
majaca i§¢ do odcinka pisma powiesé wymaga
wickszej korekty, praca korekcyjna powierzana
bywa komus$ spoza redakciji.

Korekte drukarska w pismie codziennem tru-
dno pogodzié z inna stala posada, natomiast w ty-
godniku lub miesieczniku albo tez w srednim za-
kladzie drukarskim, gdzie dla korektora niema
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pracy na caly dzien, lecz tylko na pare godzin
dziennie, korekta drukarska moze byé¢ bardzo do-
brem zajeciem dodatkowem.

Korekta literacka zazwyczaj placona bywa od
rekopisu, zaleznie od jego objetosci i ilosci czasu,
zuzytego na poprawianie. Dla orjentacji przed umé-
wieniem sie o cene wskazane jest przejrzenie kilku
kartek rekopisu, by zda¢ sobie sprawe, jak jest
caloéé pisana i czy korekta bedzie bardzo praco-
wita, czy tez mniej wymagajaca pracy.

Wydawnictwa, ktére maja stale rekopisy do
korekty, placa nie od rekopisu, lecz miesieczny
uméwiony ryczalt. Roéwniez korektorzy drukarscy
sa przewaznie na pensjach miesiecznych, choé
w wydawnictwach ksiazkowych zdarza sie, iz ko-
rektorom placa od arkusza druku.

Robienie Lkorekty wymaga dobrego wzroku,
i dlatego osoby ze wzrokiem ostabionym nie po-
winny si¢ imaé tego zajecia.

97. Lekteorstwo i sekretarzowanie.

Doskonale zajecie dla studentéw i1 studentek,
calkowicie dajace sie pogodzi¢ z ich praca zasa-
dnicza. Lektorstwo zwykle bywa do objecia przy
osobach starszych, ktérych umyst nie stracil za-
interesowania sie sprawami ogélnemi, a wzrok
oslabiony lub chorcba nie pozwala na osobiste
czytanie pism i ksigzek.

Lektorstwo zdarza sie tez przy ozdrowiencach,
ktorych choroba juz sie skoriczyla lub koficzy;
sami czytaé¢ jeszcze nie moga, ale juz umysl in-
teresuje sie wszelkiemi zagadnieniami i bardzo
chetnie stuchaja.

Lektorstwo bywa stale z obowiazkiem czytania
dwoch trzech godzin dziennie i wiedy bywa platne
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miesiecznie, lub tez na krotszy okres czasu i wtedy
platne jest od godziny.

Wybitni dzialacze spoleczni lub polityczni,
wielcy finansisci lub znakomici arty$ci miewaja
tak liczna korespondencje, ze zalatwianie jej oso-
biscie zbyt wiele zajmowaloby im czasu albo
tez wogole nie byloby wykonalne. Musza przeto
mie¢ do spraw korespondencji specjalnego se-
kretarza, ktory listy nadchodzace przeglada, sor-
tuje, na niektére w mysl otrzymanych polecen
sam odpowiada, pozostale referuje swemu szefowi,
i ten albo dyktuje odpowiedzi albo daje wska-
zowki, jak odpowiedzieé, a mnastepnie podpisuje
gotowa korespondencije.

Czestokroé, gdy korespondencja stale bardzo
jest obfita, zadana jest od sekretarza znajomosc
stenografji w celu szybkiego notowania dyspozycyj
odpowiedziowych.

Sekretarzowanie jest zwykle =zajeciem stalem,
wypeiniajacem okreslong zgéry ilos¢ godzin dzien-
nie, i platne bywa miesiecznie. Placa zaleiy od
wymagani i ilosci zajmowanego czasu. Dawniej
zadano od sekretarza ladnego i czytelnego cha-
rakteru pisma, dzi§ umiejetnosci szybkiego pisania
na maszynie. Gdy od sekretarza wymagana jest
rowniez znajomos$é jezykéw obcych, to oczywiscie
placa bywa odpowiednio wyZsza.

Zarowno lektorstwo jak i sekretarzowanie sa
zajeciami, nadajacemi si¢ i dla mezczyzn i dla
kobiet.

98. Rezyserowanie teatréw amatorskich
i charakteryzacja.

Dobre urzadzenie przedstawienia amatorskiego
nie jest rzecza tak latwa, jak sie wydaje. Nie wy-
starcza dobraé odpowiednia sztuke, trzeba umieje-
tnie porozdzielaé role, trzeba odpowiednio obmy-
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§li¢ uklad scen, trzeba amatoréw natchnaé wiara
w swoje sily, trzeba ich nauczyé ruszaé sie na sce-
nie, trzeba przypilnowaé, aby role opanowali pa-
mieciowo, trzeba scene urzadzié nalezycie, trzeba
tez suflera odpowiednio wyszkoli¢, aby w razie
potrzeby umial dopoméc grajacym, a nie prze-
szkadzal im swem podpowiadaniem.

A dekoracje, a kostjumy, a charakteryzacja! —
stlowem masa trosk i klopotéw. I jezeli niema ni-
kogo, obznajmionego z urzadzaniem przedstawien
teatralnych, to rzadko z podejmowanej imprezy
moze byé wynik dodatni.

Jezeli zas kiedy stowarzyszeniu czy zwiazkowi
zalezalo na dobrym wyniku urzadzanego widowi-
ska, to dzi§ tem bardziej, bo zwykle chodzi nie-
tylko o rozrywke, ale tez o wplywy kasowe.

Skladki naogél, wskutek powszechnie trudnych
czaséw, wplywaja gorzej, organizacje spoleczne
dla poratowania swych finanséw musza sie ucie-
ka¢ do rozmaitych imprez dochodowych. Tych
roznych widowisk i przedstawien bywa wszedzie
sporo, wiec wymagania widzéow sa dzis wieksze,
niz dawniej bywaly, i byle jak urzadzone przed-
stawienie dochodu nie da, a tylko zla opinje wy-
robi instytucji, ktéra je zorganizowala, i na na-
stepne widowisko czy zabawe nikt nie bedzie
chcial przyjsé.

Oczywiscie, ze dobre wyrezyserowanie przed-
stawienia amatorskiego to jest praca, taksamo
praca jest dobra charakieryzacja grajacych —
a za prace trzeba zaplacié. Ale ten wydatek suto
sie¢ oplaci. W razie braku takiego reiysera na
miejscu, oplaci go sie sprowadzié nawet z sa-
siedniego miasta, jezeli juz nie na caly czas przy-
gotowann do przedstawienia, to przynajmniej na
dziei, dwa na poczatku przy wyborze sztuki, roz-
dziale r6l i podjeciu prob czytanych i nastepnie
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na ostatnich pare dni przed przedstawieniem dla
nadania widowisku odpowiedniego tonu i wlasci-
wego charakteru.

Artysta lub artystka dramatyczna na emerytu-
rze, chwilowo bezrobotny artysta, uczniowie
i uczennice szkél dramatycznych lub w braku ich
ktos, co nieraz bral udzial w przedstawieniach,
i nie bedac fachowcem, zapoznal sie jednak do-
statecznie ze strona techniczna widowisk teatral-
nych — moze w organizowaniu i reZzyserowaniu
przedstawieri amatorskich znalezé dodatkowe zaje-
cie dochodowe.

Dla niefachowcéw, chcacych sie zajaé urzadza-
niem teatrow amatorskich, podajemy tutaj kilka
tytulow wydawnictw ze wskazéwkami praktycz-
nemi w tym zakresie. Tak wiec z ,Bibljofeczki
teafralnej”, wydawanej przez Zwiazek Teatrow
Ludowych, polecamy broszury nastepujace:

Nr. 4. ,,Budowa i urzqdzenie sceny”

Nr. 5. ,,Malowanie dekoracyj”

Nr. 6. ,Ubiory teatralne”

Nr. 7. ,,Zasady charakieryzacji teatralnej*

Nr. 8. ,,Teatr w szkole i w domu Iludowym".

Nadto przydaé¢ sie moga:

a) Webersteld Edward ,,Kafechizm dla teafréw
amatorskich® (,Bibljoteka powszechna Zucker-
handla” Nr. 510).

b) Jaworska Julja ,,0 urzadzaniu obchodéw
i przedstawier: szkolnych".

c) Jankowski Cz. K. ,Teafr dla wszystkich”.
Wskazéwki organizacyjne. Str. 56. Cena 1 zt 50 gr.

99. Korespondencje do czasopism.

Bledne jest mniemanie, ze tylko z wielkich
miast jest o czem pisaé, ale z malych miejscowosci
skapo bywa faktéw, godnych zanotowania. Ko-
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respondencja przeciez nie polega jedynie na sze-
regowaniu mniej lub wiecej sensacyjnych wyda-
rzefi miejscowych, ale na dawaniu pelnych obra-
zow zycia spolecznego i politycznego ze szcze-
goiniejszem podkreslaniem objawow dodatnich za-
réowno z zycia prywatnego jak i publicznego.

Zmyst obserwacyjny i barwnosé przedstawienia
rzeczy widzianych — ofo cenne przymioty, kto-
rych posiadanie otworzy dostep naszym korespon-
dencjom do kazdego pisma.

Mozna byé jednoczeénie korespondentem do
paru pism: 1. codziennego, do ktoérego posylaé
trzeba stale kronike wydarzefi biezacych, a tylko
od czasu do czasu korespondencje z opisem waz-
niejszych uroczystosci czy obchodéw; 2. tygodnio-
wego obrazkowego, do ktérego mozna dawaé wraz
z fotografjami opisy miejscowych budowli pamigt-
kowych, wspomnienia wypadkéw historycznych,
jakie w okolicy zaszly w latach dawniejszych;
3. zawodowego, naprzyklad rolniczego, do ktorego
od czasu do czasu wypada posiaé¢ sprawozdanie
z zycia gospodarczego i godnych zaznaczenia fak-
téw specjalnych, interesujacych przedewszystkiem
fachowcow.

W czasach dzisiejszych, gdy dla pisma codzien-
nego szybkeéé informowania czytelnikéw jest nie-
tylko kwestja ambicji redakcji, ale i warunkiem
powodzenia pisma, korespondenci z wazniejszych
osrodkéw pilniejsze sprawy przesylaja redakcjom
telefonicznie, a z miejscowoéci, gdzie niema tele-
fonicznego polaczenia miedzymiastowego, o fak-
tach bardzo waznych informuja telegraficznie.

Kto systematycznie zasila pismo swemi kore-
spondencjami, staje sie jego wspolpracownikiem
stalym i w tym charakterze moze otrzymaé od re-
dakcji odpowiednig legitymacje, ktérej posiadanie
ulatwia wstep na obchody i zebrania publiczne,
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rozprawy sadowe lub miejsca wypadkow, kiedy
policja lub inni przedstawiciele stuzby porzadku
publicznego ze wzgledu na bezpieczeristiwo nie-
wszystkich dopuszczaja lub przepuszczaja.

Korespondencje réznie bywaja honorowane.
Stali korespondenci otrzymuja przewaznie wyna-
grodzenie miesieczne, w innych wypadkach hono-
rarjum od wiersza liczone jest za kazda wydruko-
wana korespondencje.

100. Fotograije do czasopism.

Dawniej zamieszczanie ilustracyj bylo wylacz-
nie praktykowane w tygodnikach dzis fotografje
wydarzen aktualnych daja réwniez pisma codzien-
ne i dla nich fotografje aktualne réznych obcho-
déw, zjazdéw, zebran i uroczystosci sa niemniej
pozadane, niz same korespondencje o tych faktach,
sa nawet koniecznem uzupelnieniem zamieszczanej
korespondencji. W tych okolicznosciach posiadanie
aparatu fotograficznego, nabytego dla przyjemno-
éci lub sportu, moze sig sta¢ zrodlem dochodu.

Zdjecia fotograﬁczne do reprodukcji w ptsmle
musza by¢ wyrazne i ostre.

Fotografje z wydarzen, interesujacych szerszy
ogol, moga tez byé nabywane przez agencje pra-
sowe, prowadzace obsluge fotograficzna czaso-
pism, jak naprzyklad: Polska Agencja Telegra-
ficzna (Warszawa, ul. Krolewska 5) lub Katolicka
Agencja Prasowa (Warszawa, Miodowa 17).

Co do warunkéw honorowania i tematéw zdjeé
pozadanych nalezy si¢ porozumie¢ z wymienionemi
agencjami bezposrednio.

Skoro juz mowa o wykorzystaniu fotografji jako
Zrodla dochodu dodatkowego, trzeba zaznaczyé
dwa jeszcze sposoby:
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1. 'Eotqgra[owa.nie w dni pogodne przechodniow
na ulicy i wreczanie im adreséw, gdzie sie maja
zglosi¢ po ewentualny odbiér dokonanego zdjecia;

2. fotografowanie na cmentarzach ceremonij
pogr.zeboyvych i nastepnie zglaszanie sie z goto-
wemi zdjeciami do rodziny zmarlego czy zmarlej.

Jedne i drugie zdjecia maja powodzenie nie-
tylko w wielkich miastach, ale i w mniejszych
miejscowosciach.

Wynalazki i ulepszenia.

O jeszcze jednem zajeciu wspomnie¢ pragne —
nad program — o zajeciu, dostepnem dla wszyst-
kich; mam tu na mysli robienie wynalazkéw i ulep-
szefi réznych przyrzadow i sprzetéw.

— Na Edisona trzeba sie¢ urodzi¢ ze specjal-
nemi zdolnosciami — slysze odpowiedz.

Alez, paristwo szanowni, nie chce z was ro-
bi¢ Edisonéw! Nie chodzi mi o jakies wynalazki
epokowe, ale gléwnie o rézne pozornie drobne
ulepszenia w dziedzinie przedmiotéw, jezeli nie
codziennego, to przynajmniej czestego uzytku, mo-
gace mie¢ bardzo doniosle znaczenie gospodarcze
i spoleczne.

W staroiytnym Egipcie znany byl fakt, ze
woda, przechowywana w glinianych naczyniach po-
rowatych, miala przy najwiekszych nawet upalach
temperature nizsza. Slowem, bez pomocy lodu
i lodowni umiano tanim sposobem otrzymywaé
chlodna wode, tak upragniong w dni upalne. To
napozér dziwne zjawisko tlumaczy sie bardzo pro-
sto: przez niepolewane naczynia gliniane woda
przesigka i paruje; otoz to jej stale parowanie wy-
woluje oziebianie wody, pozostajacej wewnatrz
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naczynia. Rzecz znana w fizyce (patrz nauke
o cieple). Zjawisko bylo znane od wiekéw, ale
dopiero w ostatnich latach ktos wpadl na pomyst
zastosowania go do przechowywania masla latem
w stanie zwiezlym i oto mamy od paru lat ma-
sielniczki z palonej gliny porowatej, w ktora
wstawiona jest masielniczka szklana, a wolng prze-
strzefi miedzy $ciankami wypelnia sie¢ woda. Woda
przesiaka przez gliniang s$cianke, paruje i maslo
w nizszej od otaczajacej temperaturze przechowuje
sie doskonale.

Masielniczki te maja wielkie powodzenie, bo
sa latwe w uzyciu, niekosztowne i praktyczne.
Ich wytwérca i wynalazca napewno osiagaja nie-
zgorsze zyski.

Albo inny prosty pomys!, na ktéry wpadl pe-
wien student w Warszawie. Przechowanie futer
i cieplej odziezy przez lato i zabezpieczenie ich
od moli, to wielka troska kazdej gospodyni. Oka-
zalo sie, ze naftalina, w ktorej skutecznosé dluz-
szy czas wierzono, nadaje ubraniom niemily za-
pach, nieodstraszajacy jednak moli. Otéz student
6w zauwazyl, Ze odziez dobrze wytrzepana, prze-
lozona gazetami, skroplonemi benzyna, i zamknieta
w szczelnie zamykajace sie kufry, przechowuje sie
dobrze i mole sie do niej nie dostaja. Wielkie,
dobrze uszczelnione kufry to rzecz dosy¢ kosztow-
na; przytem, nie w kazdem mieszkaniu mozna mieé
na nie miejsce. Poniewaz poza odstreczajacym za-
pachem benzyny gléwna przyczyna dobrego prze-
chowywania byla szczelnos$é, ktora mozna
osiagnaé i w inny sposéb, wiec ow student wpadl
na mysl wyrabiania w tym celu duzych toreb
z mocnego papieru, ktére oczywiscie znakomicie
sa tansze od specjalnych kufréow, a spelniaja
z powodzeniem to samo zadanie zabezpieczenia
ubrafi od moli. Torby te zyskaly obecnie szerokie
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rozpowszechnienie, a wynalazca ich ma staly do-
chod.

Inny mlody Polak, ktéremu wojna przerwala
studja, znalazl sie za pobytu w Ameryce Pélnoc-
nej w bardzo trudnem polozeniu. Co robié? Cho-
dzilo mu nietylko o to, aby jakotako przezyé, lecz
rowniez skoficzyé wyzsza uczelnie. Mial zamito-
wanie do chemji. Zaczal kombinowaé i wpadl na
mysl, ze domieszka do kauczuku pewnej ilosci tak
zwanego oleju skalnego zwicksza jego preinosé
i trwalos¢. Zrobil kilka czy kilkanascie doswiad-
czei laboratoryjnych, ktére potwierdzily przy-
puszczenia, i wynalazek swo6j sprzedal fabrykom
opon samochodowych, uzyskujac taka kwote, ktora
pozwolila mu ukoriczyé¢ nauke.

Oto pare przykladow z zycia, wskazujacych,
iz w dalszym ciagu — pomimo olbrzymiego po-
stepu techniki — istnieje caly szereg mozliwosci
robienia réinych ulepszed i zastosowan, majacych
duze znaczenie praktyczne i mogacych daé korzy-
$ci materjalne swym wynalazcom.

Czlowiek inteligentny, zastanawiajacy sie nad
otaczajacym go s$wiatem i zjawiskami Zycia co-
dziennego, napewno niejedna rzecz zauwazy i spo-
strzeze, ktora mozna lepiej skonstruowaé lub ina-
czej zastosowaé. A takie spostrzezenie jest niczem
innem, jak wlasnie zrobieniem wynalazku. Rzecz
zrozumiala, Ze im wickszej ilosci ludzi moze byé
pozyteczny czy przydatny nasz pomysl, tem z jego
urzeczywistnienia wieksze zyski osiagna¢ moze
wynalazca.,

Trzeba jednak zabezpieczyé sie przed nasladow-
cami, bo amator6w wyzyskiwania cudzej pomysto-
wosci jest zawsze tysigce. Kazdy wynalazek, kazde
ulepszenie nalezy opatentowaé lub uzyskaé znak
ochronny, jezeli chodzi tylko o nowe zastosowa-
nie rzeczy juz znanej. Patentowy Urzad Rzpl.
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Polskiej miesci sie w Warszawie przy ul.' Elekto-
ralnej 2. Wynalazek czy wzér moze zglosi¢ kazdy
do odpowiedniego wydzialu Urzedu Patentcmtego,
natomiast zgloszenia znakéw towarowych przyjmo-
wane sa tylko od firm handlowych lub przemYslo-
wych. (W Urzedzie Patentowym sa trzy wydzialy:
zgloszen wynalazkow, zgloszen wzorow, zgloszed
znakéw towarowych).

Dla unikniecia daremnych wydatkéow — gdy
nasz wynalazek (lub ulepszenie] nie ma -widokéw
praktycznego zastosowania albo zostal juz poprze-
dnio dokonany przez kogo innego — przezornie
bedzie zwroci¢ si¢ po opinj¢ do biura informacyj-
nego o wynalazkach, istniejacego przy S_towarzy—
szeniu Technikéw w Warszawie (ul. Czackiego 3/5).
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ki gPF’j

VII. KILKA UWAG PRAKTYCZNYCH

Podalismy sto roznych zajeé, z ktorych po-
mocg mozna powigkszyé dochody swoje, tak mo-
cno w czasach ostatnich uszczuplone.

Nie znaczy bynajmniej, aby tych zaje¢ bylo
tylko sto i ani jednego wiecej, bo czy chodzi o za-
jecia handlowe, czy o drobne wytwoérstwo albo ho-
dowle, kazdy, przegladajac zajecia wymienione,
sam niewatpliwie z latwoscia kilka jeszcze zajec
innych, w tej ksigzce pominietych, przytoczy.

Nie chodzilo tez o wyczerpanie listy wszelkiego
rodzaju mozliwych zaje¢ dodatkowych, lecz
o wskazanie réznorodnych mozliwoéci zaréwno dla
mieszkancow miast jakotez osad i wsi. Autor ma
niepfonna nadzieje, Ze rady jego pobudza inicja-
tywe Czytelnikéw i Czytelniczek w kierunku ca-
lego szeregu nowych samodzielnych pomystéw.

Jezeli wziaé teren calej Polski, to tak odmienne
stosunki panuja na Slasku albo w PinszezyZnie,
w Wielkopolsce lub na Wolyniu, w Malopolsce
Wschodniej lub na Pomorzu — ze trudno podaé
wskazania praktyczne, dajace sie jednakowo urze-
czywistnié we wszystkich tych dzielnicach.

Z tego powodu nasze rady i wskazania maja
z koniecznosci charakter ogélnikowy: poprostu
rzucamy projekty, wskazujemy horyzonty, podsu-
wamy mys$li i zachecamy do pracy.

Jezeli ktéry projekt czy jaka mys$l podoba sie
komu, czy nabierze ktos przekonania, iz rzecz mo-
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zliwa w danych warunkach do urzeczywistnienia —
to winien dobrze rozwazyé, jak sie wzigé do wy-
konania zamiaru, a jednocze$nie zbadaé przy-
puszczalng dochodowo$é zajecia czy przedsie-
wziecia.

Rozwage w decyzji podjecia jakiej§ imprezy
dochodowej parokrotnie podkreslalismy na kartach
tej ksiazki, a czyniliSmy to celowo. Szczegélniej
potrzebna jest rozwaga w tego rodzaju wypad-
kach, gdy dla powigkszenia dochodu bierzemy sie
do zajecia, wymagajacego pewnego nakladu pie-
nieznego, i ten naklad czynimy, przez co ryzyku-
jemy nasze skromne, a moze czasem nawet i osta-
tnie zasoby.

Przystowie powiada: ,Kto pyta, ten nie bladzi".
Ot6z przepytanie sie wsréd ludzi praktycznych

w interesujacych nas sprawach moze nam rzucié

wiele $wiatla na kierunek dalszego postepowania
i wplyna¢ decydujaco na nasze poczynania. Pod-
kreslamy: pytajmy si¢ ludzi praktycznych,
znajacych zZycie i miejscowe stosunki, bo glosy
chronicznych pesymistéw i urodzonych entuzja-
stéw malo sa korzystne: pierwsi na wszystko ma-
chaja reka; ich zdaniem na wszystko szkoda czasu
i do niczego bra¢ sie nie warto; drudzy znéow wpa-
daja w zachwyt nad kazdym pomystem i nie widza
naprzod zadnych trudnosci, ani okolicznosci ujem-
nych. A tam, gdzie chodzi o zagadmienia natury
gospodarczej, nie powinno sie spogladaé ani przez
okulary rézowe, ani przez czarme, lecz najlepiej
widzieé wszystko normalnem trzeiwem okiem.

*

Przed tym, kto sie juz zdecydowal na okreslona
hodowle czy wytworczosé i przystapil do pracy,
zjawia sie nowe pytanie na porzadku dziennym,
jak sprzedaé wytwory swej pracy?
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Wszystkie metody sprzedazy, o ktérych byla
mowa przy rozpatrywaniu réznych zaje¢ dodatko-
wych, mozna podzieli¢ na siedem sposobéw czy
drog:

a) sprzedaz wsrod znajomych i przez znajo-

mych,

b) przez ogloszenia drobme w poczytniejszych
pismach,

c) przez oferty, wysylane pod adresami osob,
mogacych zainteresowaé = sie oferowanym
produktem czy wytworem,

d) przez hurtownie, w ktérych zaopatruja sie
sklepy,

e) przez agentéw podrozujacych,

f) przez sklepy i magazyny,

g) przez domokrazcéw i kramarzy jarmarczno-
odpustowych.

Pierwsze trzy sposoby maja na celu trafienie
bezposrednie do odbiorcéw, pozostale cztery prze-
widuja korzystanie z posrednictwa handlowego.

Pozornie moze si¢ zdawaé, ze pierwsze sposoby
sa korzystniejsze, bo nic nie kosztuja, gdy posre-
dnictwo kupca czy agenta trzeba oplacié.

Tak jest tylko w poczatkach, gdy nasza ho-
dowla lub wytwérczosé bywa niewielka i krag po-
siadanych znajomych wystarcza na calkowite
wchloniecie zaofiarowanej przez nas ilosci towa-
row.

Gdy jednak wypadnie szukaé juz nabywcéw
przez ogloszenia w pismach lub rozsylanie ofert,
to oczywiscie powstaja pewne koszta handlowe,
ktére moga byé mniejsze, ale nieraz i wieksze od
rabatu, jaki udzieli¢ zazwyczaj trzeba kupcowi czy
agentowi.

Stowem, znéw praktyka iyciowa wykaze, ktéra
droga zbytu jest korzystniejsza w tych warunkach
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i okolicznosciach, w jakich nam wypadlo zyé
i dziala¢.

*

wNie sztuka sprzedaé, dobrze sprzedaé¢ sztu-
ka!" — oto haslo, ktérem winien kierowaé sie
kazdy, bioracy sie choéby w najdrobniejszym za-
kresie do handlu.

wNie sztuka szukaé, ale znalezé sztuka!” — oto
dewiza, ktora sobie za pobudke do czynu winien
wzig¢ kazdy, poszukujacy posady czy pracy.

Dobrze sprzedaé¢ lub zajecie znalezé, to nie jest
sprawa szczedcia, jak to sie czesto mowié zwyklo,
ale w znacznym stopniu dzielem posiadanej umie-
jetnosci. Jak do tej umiejetnosci dojsé, jak ja
w sobie wyrobi¢ i wyksztalci¢, informuja i po-
uczaja trzy ponizsze ksiazki:

1. Skarzynski T. ,,Sziuka sprzedawania®. (Tresc:
Organizacja sprzedazy. Ksztalcenie sprzedawcow
(ekspedjentéw). Przyklady z handlu polskiego
i amerykanskiego. Wskazéwki dla poszukujacych
pracy). Cena 2 zit 50 gr,

2. Jablowski Kazimierz. ,Jak zdobywaé prace
i stanowisko. Cena 3 zlL

3. Jablowski K. ,Powodzenie w interesach”,
Cena 2 zi.

Poznanie tych ksigzek da nam duzo wskazo-
wek praktycznych, a wysitki nasze natchnie nowa

energja czynu.
%

Jak przy zajeciach handlowych tak i przy za-
jeciach o charakterze wytwérczosci rzemieslniczej
lub przemystowej nalezy bra¢ pod uwage wyma-
gania wiadz skarbowych.

Z chwila gdy si¢ na domu, w ktérym mieszkamy,
w jego bramie lub na drzwiach mieszkania wy-

Sto dodatkowych zaje¢ dochodowych. 9 129




wiesi znak o wyrobie — dajmy na to — zabawek
dziecinnych lub przyjmowaniu zaméwiei na pisa-
nie na maszynie, juz wykupienie $wiadectwa prze-
myslowego obowiazuje.

Najnizsze $wiadectwo przemyslowe VIII kate-
gorji kosztuje w Warszawie 27 zlotych (w innych
miastach taniej) i upowaznia do posiadania pra-
cownikéw w liczbie, nieprzekraczajacej trzech.

Oprocz éwiadectwa przemystowego trzeba tez
uwzgledni¢ przy kalkulacji ceny inne jeszcze koszty
handlowe, jak ewentualny podatek obrotowy i do-
chodowy.

Zwracamy uwage na te sprawy, by ustrzec za-
interesowanych od niepozadanych zatargow z urze-
dami skarbowemi, a réwniez ochroni¢ od nieprze-
widywanych strat, gdyby nie brali w rachube obo-
wiazujacych podatkéw przy ustanawianiu ceny na
swe wyrchy czy wytwory.

*

,Pieczone golabki nie leca same do gabki”. —
.Bez pracy niema kolaczy”. — ,I na kromke chle-
ba zapracowaé¢ trzeba” — oto przystowia, wyrainie
podkreslajace koniecznosé wysitkéw z naszej
strony, gdy chcemy uzyskaé poprawe swego bytu.
Aby jednak te wysitki byly celowe i korzystine dla
nas, winny je cechowaé nastepujace przymioty:

Rozwaga w wyborze dodatkowego zajecia
Trafna orjentacja w stosunkach lokalnych
Dokladnosé i akuratno$é w pracy
Punktualnosé. w wykonywaniu zamoéwien
Solidno$éé w wypelnianiu zlecen

Sprawna i uprzejma obstuga klienteli
Umiejetna, uczciwa reklama

Pomyslowoéé wytwéreza i ruchliwosé han-
dlowa

<

5
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9. Poprawnos¢ w stosunkach ze wszystkimi
10. Cierpliwos¢ wobec zadan klienteli, wytrwa-
loséé w zabiegach kolo jej pozyskiwania.
Kto te wskazania zastosuje w postepowaniu,
ten z wszelka pewnoscia osiagnie dobre wyniki
swych zabiegow.
Pamietajmy: stopniami, prowadzacemi do po-
wodzenia, sa: dokltadno$é, punktual-
no$é, wytrwatosel.
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Malowanie obrazkéw religijnych
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